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内容概要

　　《招商学》较全面地论述了招商的基本理念、实践中的新问题及其对策。
主要内容包括：建立招商学的必要性、招商与经济发展、招商与投资行为、招商与环境、招商的程序
与方法、招商的基本原则、招商技巧、招商与承载体、招商人员的素质等。
　　《招商学》的主要特点是根据社会主义市场经济的基本理念和西方经济学，在定性研究的基础上
加强定量分析与论证，紧密结合近年来我国各地在招商活动中出现的具体毛肚进行对策性研究，具有
较强的科学性、实用性和时效性。
《招商学》对于西欧年更是招商工作的领导者和专业干部、大专院校有关专业的本科生和研究生、各
级党校（行政学院）学员是一本较适用的参考书和教科书。
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章节摘录

　　招商是时代的呼唤和经济发展的客观需要，有着十分重要的意义。
　　1．招商有利于进一步扩大对外开放，把握世界发展机遇　　21世纪头20年是我国的重要战略机遇
期。
从国际上来讲，随着世界经济一体化进程的加快，国际资本流动的规模进一步扩大，出现了直接投资
、企业并购重组、政府贷款等多种方式，特别是跨国公司的影响力日益增强。
同时，由于近年来，世界经济持续走弱，大量资本需要寻求良好的出路，从而引发了大规模的资金外
流和产业转移。
而我国经济仍然保持了强劲的发展势头。
据统计，2002年我国经济增长率达8%，为世界经济增长率的4倍，这样，世界陷入经济危机越深，到
我国投资建厂的外国企业就越多。
因为我国的生产成本比世界上许多国家都低，我国的顾客比世界上任何一个国家都多，在我国从事科
研比在世界上任何一个国家都有利，在我国发展比在任何一个国家发展都快。
我国不再仅仅生产纺织品、塑料花和玩具，而且也越来越多地生产高新技术产品，它将成为全世界的
工厂。
　　另外，随着我国加入世界贸易组织，亚洲自由贸易区的逐渐形成和新一轮全球产业大转移以及企
业跨国并购日益增多，国外直接投资成为主要途径和手段。
据统计，2002年我国已成为世界上接受外国直接投资最多的国家，首次突破500亿美元。
今后随着对外招商工作的开展，还必将会产生新一轮高潮。
　　同时，香港、澳门回归以后，为我国内地增辟融资渠道，拓展对外贸易市场，吸引港澳资金，提
供了新的途径。
　　从我国内地来讲，近年来，随着经济的飞速增长，我国在国际上的地位日益显著，已越来越成为
外商投资的首选地了。
2002年，党的十六大提出了全面建设小康社会的宏伟目标。
中央和地方政府出台了一系列鼓励外商来华投资的优惠政策，特别是出台了减税让利、出口退税以及
引进先进技术设备抵免税等一系列政策措施，为对外开放提供了极好的发展机遇。
因此，应充分把握这些机遇，大力开展招商工作，才能实现我国经济的快速增长。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　本书较全面地论述了招商的基本理论、实践中的新问题及其对策。
主要内容包括：建立招商学的必要性、招商与经济发展、招商与投资行为、招商与环境、招商的程序
与方法、招商的基本原则、招商技巧、招商与承载体、招商人员的素质等。
本书的主要特点是根据社会主义经济的基本理论和西方经济学，在定性研究的基础上加强定量分析与
论证、紧密结合近年来我国各地在招商活动中出现的具体矛盾进行对策性研究，具有较强的科学性、
实用性和时效性。
本书对于从事招商工作的领导者和专业干部、大专院校有关专业的本科生或研究生、各级党校（行政
学院）学员是一本较适用的参考书和教科书。
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