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前言

有这样一个笑话：一只兔子坐在山洞前，一只狼走了过来，问它在做什么。
兔子说在写论文，论兔子是怎么吃掉狼的。
狼哈哈大笑，表示不信，于是兔子把它带进山洞。
过了一会儿，兔子独自走了出来。
一只狐狸又走了过来，问兔子在做什么。
兔子说在写论文，论兔子是怎么吃掉狐狸的。
狐狸哈哈大笑，也不相信。
于是，同样的事情发生了。
最后，在山洞里，一只狮子坐在一堆白骨中间，一边剔着牙，一边满意地读着兔子交给他的论文：一
个人本身的能力大小并不重要，关键在于他认识什么人。
这个故事所讲的就是人脉对一个人的重要。
一个人经营人脉的能力，直接决定他的人生发展和事业的高度，人脉的多少决定机遇的多少，人脉的
高低决定事业的大小。
在这个竞争激烈的社会，有的人做起事来左右逢源，要风得风，要雨得雨：而有的人却处处碰壁，举
目四顾一片茫然。
两种不同的际遇，很大程度上是由自己的人脉所决定的。
美国斯坦福研究中心曾经发布一份调查报告，结论指出：一个人赚的钱，12.5％来自知识，87.5％来自
人际关系。
这个结论或许让你震惊，但也应该让你清醒。
世界上众多才华横溢的人之所以怀才不遇，关键在于他们并不具备经营人脉的能力。
因为幸运其实是设计出来的。
看似幸运之神“巧合”地降临，其实多半是努力经营人脉的结果。
由此可见，人们在追求事业成功的过程中，人脉起着至关重要的作用。
如果说血脉是人的生理生命的支持系统，那么人脉则是人的社会生命的支持系统。
在今天的商业社会里，人脉就是机会，人脉就是前途，人脉就是财富。
随着全球网络的极速发展，整个世界日益成为一个脉络丰富的地球村，人与人之间的联系也随之更加
密切。
我们的学习、工作、生活、娱乐都紧密地与别人联系起来，整个世界已经形成一个有机脉络。
你与别人之间的脉络越丰富，你的事业就越发达。
因此，能成就大业者，除了要有一定的业务知识，最为关键的还是创建有利于自己发展的人脉关系。
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内容概要

本书以人脉为核心，分为上中下三篇，分别讲述了“人脉就是命脉”、“人脉决定成败”和“人脉就
是财脉”。
首先，在社会交往中，广阔的人脉圈决定你的前途；其次，职场中良好的人际关系是你事业成功的前
提；最后，商场中丰富的人脉资源是你生意成功的保障，是你财富的来源。
    在本书中，作者通过大量贴近生活的事例和精练的要点提示，生动地讲述和展示了发掘人脉、盘活
人脉、利用人脉铺就自己的成功之路的技巧和方法。
掌握这些技巧和方法，将会使你在人际交往中如鱼得水，游刃有余，将会使你的事业越做越大、越做
越强。
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书籍目录

上篇　人脉就是命脉　第一章　人脉就是命脉，得人脉者得先机    口美国总统奥巴马是怎样炼成的    
口没有人脉，你的才华就没有用武之地    口人脉资源是一种无形资产，是一种潜在的财富    口可以没
有资金或者专业能力，但不能没有人脉资源    口一个人的圈子，决定了他的眼界和他所处的阶层    口
良好的圈子就是助燃剂，助你的事业红红火火    口人脉圈的广度和深度，决定你的财富和前途    口定
期清理和优化你的人脉圈，保持你的人脉圈的质量    口多结交一些有圈子的朋友——通过关系找关系
，事半功倍　第二章　越早搭建人脉网，就越早成功    口越早搭建你的人脉关系网，你就能越早成功  
 口你能走多远，取决于你与谁同行    口这个世界其实非常小——你和总统的距离只有六个人    口二十
几岁致力于投资人脉，三十岁以后就可以靠人脉赚钱了    口想一想，你能吸引什么样的人成为你的朋
友　⋯⋯中篇　人脉决定成败下篇　人脉就是财脉
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章节摘录

有一次，一个著名的风琴演奏家在某个教堂上演了一场精彩的音乐会。
一曲过后，他赢得了全场观众的热烈掌声。
当音乐家走向后台休息时，那位在幕后“鼓风”的人迎上前来对音乐家说：“噢，我们的演出实在是
太精彩了⋯⋯”还未等他说完，音乐家就不屑地打断了他的话，说：“愚蠢的家伙，你在说什么？
‘我们’吗？
记住，是我，而不是‘我们’。
”面对音乐家的傲慢，“鼓风”人没有争辩。
待到音乐家回到前台，打算进行下一章节的演奏时才发现，无论自己怎么弹，风琴始终不发一声。
这时，他才意识到自己的错误，于是去向“鼓风”人道歉。
其实，很多时候人脉就和那个“鼓风”人一样，是一种无形的资产，一种潜在的财富。
它们的作用往往因为久居幕后而被人们忽视，一旦它们停止作用时，人们才会意识到其存在的价值。
换言之，人脉是秘密武器，从表面上看，它不是直接的财富，可如果没有它，就很难聚敛财富。
这已经是有目共睹的事实。
当比尔·盖茨成为世界上最富有的人之一后，很多人都认为他是凭借对新技术以及互联网经济准确的
预测而成功的。
几乎所有人都相信，微软的崛起是个奇迹，而制造这个奇迹的人比尔·盖茨则是个天才。
其实，比尔·盖茨的确可以被称为天才，只是他的成功并非全依靠这些因素，更为重要的是他还拥有
丰富的人脉资产。
所有人都承认，一个人的成功，与其“第一桶金”密切相关。
甚至有人认为，能否掘到“第一桶金”直接关系到一个人能否成就一项事业。
那么，大家可知道比尔·盖茨的“第一桶金”是从哪里来并且如何得来的吗？
从哈佛退学后创立微软公司的时候，比尔·盖茨只是一个无名小卒。
但是在他20岁的时候，签到了一份大单。
20岁左右，比尔·盖茨就与同窗保罗·艾伦开创了一家公司。
他们的第一个项目就是为小型计算机设计一个BASIC语言。
五个星期后，他们的BASIC语言写成了——世界上第一个微型计算机公司诞生了，他们随即把它称为
“微软”。
当时正值苹果公司发展势头强劲、苹果机大卖之时。
于是，另外一个IT巨人IBM看到了PC市场的巨大机会，决定把触角伸向PC市场，正是这个决定开辟了
经典的IBM-Pc时代。
这个消息让嗅觉敏锐的盖茨得知后，他以5000美金的代价从Digital Research买下了DOS，并立即招兵买
马，日夜不停地加以修改。
因为盖茨知道，假如把赚钱比喻成钓鱼的话，是钓大鲸鱼还是钓小鱼比较划算呢？
回答肯定是大鲸鱼。
因为钓大鲸鱼钓一只可以吃一年，但钓小鱼的话则需要天天去钓。
不过，要想钓到大鲸鱼绝非易事，除非你有精良的钓竿和足够的饵料。
当盖茨拿着自己的DOS系统到IBM公司进行推销时，尽管他当时开出的价格要比竞争对手的便宜很多
，但是IBM起初并没有打算和他合作。
因为当时的微软只是一个由几个毛头小伙子开办的皮包公司而已，盖茨也只是一个无名小卒。
但结果是，IBM最终还是与盖茨签下了一份大订单。
千万不要以为IBM是受到几个热血青年创业精神的感动才做出这样的决定的。
原来，盖茨之所以能钓到这条大“鲸鱼”，是因为中间有一个中介人——比尔·盖茨的母亲起了重要
的作用。
当时，盖茨的母亲是IBM的董事会董事，母亲介绍儿子认识董事长，这是理所当然的事情。
于是，比尔·盖茨有了足够的资金启动自己更大的梦想。
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不仅如此，人脉资产在比尔·盖茨的创富神话中随时随处显现着强大的推动力。
比如，比尔·盖茨十分注重发展国外的朋友，其中之一就是一个名叫彦西的日本朋友，他为比尔·盖
茨讲解了很多日本市场的特点，为比尔·盖茨找到了第一个日本个人电脑项目，并以此来开辟日本市
场。
在这方面，比尔·盖茨的聪明才智表现得淋漓尽致，因为他充分利用了周边的人脉资源，使他们为微
软贡献着自己的聪明才智。
所以说，一个人在人生中最大的收获不只是你赚了多少钱，积累了多少经验，而更重要的是你认识了
多少人，结识了多少朋友，积累了多少人脉资源，这些才是你终身受用的无形资产和潜在财富。
正因如此，比尔·盖茨不止一次地强调说：“一个成功的商人，不应该仅仅是干练、能吃苦，还要有
协调周围关系的能力，将不利因素化解到最小最少。
”
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编辑推荐

《人脉圈大全集》：一部百科全书式的人际关系学必读书每一个中国人都应该知道的人际“潜规则”
——人脉圈迄今为止最全面、最实用、最具珍藏价值的版本，集古今中外人脉经营之大成、帮助千万
人轻松斩获成功的社交法则。
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