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内容概要

本书运用人际关系学心理学、社会学等学科的相关理论，阐述了说幼的心理机制及其不同的的说劝技
巧。
书中辅以大量翔实的事例，针对人们在说劝过程中的具体情境，提出了解决方法。
其中既有生活中的说劝技巧；也有商贸谈判和商贸推销的说劝技巧；还有领导者的说劝技巧。
内容丰富、新颖，格调明快、清新，语言流畅，可读性强，适膈社会各界朋友阅读。
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曹希绅，中国地质大学（北京）人文经管学院副院长，心理学和经济管理双硕士、企业管理专业（人
力资源管理方向、企业文化方向）和人口、资源与环境经济学专业（人力资源开发方向）硕士生导师
。
目前兼任山东省滨州市滨城区委顾问、山东省惠民县政府顾问，并参与“地矿部厅
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