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内容概要

　　《金星上的营销》一书生动地向我们展示了顾客的感性与理性双重诉求，何麻温·卡塔加雅博士
和曹虎博士在本书的中文版中列举了大量的实例。
目前，中国正呈现出同样的趋势，本书可以帮您在中国取得更大的成功。
　　——现代营销之父、美国西北大学凯洛格管理学院杰出国际营销学教授菲利普·科特勒　　　　
约翰·格雷在他的著名小说《男人来自火星，女人来自金星》中阐述了男女感情心理的不同，世界营
销协会主席何麻温·卡塔加雅博士和科特勒咨询集团（中国）公司曹虎博士在本书中借用“金星”来
代表今天已愈发感性和娱乐化的市场和消费者。
他们认为，在金星市场上，消费者拥有巨大的“自由”，并与我们熟悉的市场有很大的不同；随着全
球化的发展，企业品牌、产品品牌和服务品牌会被越来越多的企业所关注，情感营销、服务营销、品
牌营销也将得到日益重视和应用，企业的营销方法必须进行变革以应对新的市场和消费者。
　　在本书中，作者提出了“金星上的营销的18个法则”。
这些法则来自于对世界优秀企业的观察研究和咨询实践，生动地展示了顾客的感性与理性的双重诉求
，以指导中国企业在巨变的市场中进行有效营销。
在每个法则里，有国外公司的著名案例分析，并结合中国实际，列举了大量丰富的中国本土案例。
此书此前已经被翻译成英语、印度尼西亚语和越南语等语种出版。
本书中文版相信同样值得中国企业借鉴和应用。
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作者简介

作者：(印尼)何麻温·卡塔加雅 曹虎何麻温·卡塔加雅：自2002年至今，担任世界营销协会主席。
东南亚具有领先地位的营销咨询公司MarkPlus公司创始人和总裁。
南洋理工学院MBA课程的特聘教授。
被英国特许营销协会评选为“影响世界营销未来的50位大师”之一。
作为模型创建者和专家，他的模型赢得了世界范围内的赞誉，其著作和文章在全球五大洲均有发行。
作为世界营销之父Philip Kotler先生合作著书最多的合著者，自从1998年起，何麻温·卡塔加雅先生
和Philip Kotler先生一起出版了《重新定位亚洲：从泡沫到可持续经济》、《科特勒新思维：持续营销
模型、《营销管理（亚洲版）》等书。
独立完成的著作有《金星上的营销》、《做以客户为中心的公司》、《何麻温论营销》等，《金星上
的营销》目前已经被翻译成五种语言出版。
曹虎：曹虎博士是美国科特勒咨询集团（Kotler Marketing Group）合伙人，中国区总裁。
曹先生出生在河南郑州，他先后获得生物化学和消费者行为学博士学位，师从世界著名营销泰斗菲利
普·科特勒先生，是科特勒咨询集团中国公司的创始人之一。
曹先生在中国、美国和加拿大工作学习生活多年，有丰富的营销实战经验和全球化视野．他服务的客
户包括多家“财富500强”企业，曹先生的专业兴趣在于战略营销规划、营销计划、营销量化管理、品
牌战略、区域经济发展战略和城市营销。
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编辑推荐

《金星上的营销》一书生动地向我们展示了顾客的感性与理性双重诉求，何麻温?卡塔加雅博士和曹虎
博士在本书的中文版中列举了大量的实例。
目前，中国正呈现出同样的趋势，本书可以帮您在中国取得更大的成功。
——现代营销之父、美国西北大学凯洛格管理学院杰出国际营销学教授菲利普?科特勒
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