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前言

你想成为一个怎样的人？
    你知道该怎样为自己制定人生的目标吗？
    期盼快速晋升的你，知道如何把握良机吗？
    渴望成功的你，是否已经掌握了获取成功的具体法则？
    ⋯⋯    走近拿破仑·希尔吧，他将帮助你解答心中所有的问题。
    拿破仑·希尔是全球最伟大的成功学大师。
他在美国钢铁大王安德鲁·卡内基先生的资助下，用了25年的时间采访了500多位各行各业的杰出人士
，通过分类、整理、研究、验证，创建了一套最有价值且带有规律性的成功哲学。
    拿破仑·希尔是个非常幸运的人。
他出生在美国弗吉尼亚的一个贫寒之家。
在继母的激励下，他逐渐树立了一种成为大人物、饯就伟大事业的坚定信念，而且这个信念从来没有
动摇过。
18岁的拿破仑·希尔一边上大学，一边在报社工作，并有幸被报社派去采访美国钢铁大王安德鲁·卡
内基。
身为人际关系学家的安德鲁·卡内基很快发现了拿破仑·希尔的才能，并主动出资，利用自己的人际
关系，让希尔有机会采访处于世界巅峰的杰出人士。
此后的25年间，希尔通过不断的研究，完成了具有划时代意义的系列著作。
由于这些著作叙事简洁、正确实用，很快得到了社会各界的强烈反响。
    很多人在领会希尔的成功哲学后，从一贫如洗的普通人变成了拥有百万财产的富翁和政界名流。
菲律宾人桂桑尔在希尔成功哲学的指导下，登上了总统宝座，成为菲律宾历史上第一位总统；第一次
世界大战时，威尔逊总统运用希尔的励志要诀鼓舞士兵；美国经济大萧条时期，希尔帮罗斯福总统主
持“炉边谈话”节目，唤醒了消沉已久的美国人民。
石油大王洛克菲勒、出版大王海福纳、柯达公司总裁伊士曼等人也曾受益于希尔的成功哲学。
    希尔的著作曾先后被译成26种文字，在34个国家出版发行，70年来稳居畅销书排行榜前列，成为渴
望成功人士的首选读物。
    希尔告诉人们：“不管你在哪儿，你是谁。
你从事什么行业，只要你不断地开发自己的想象力。
你就会有足够的发展空间和创造的源泉。
”    本书从培养积极心态、规划目标、树立自信心、永葆进取心、塑造个性、正确思考、合理利用时
间和金钱、专注工作、正确面对失败、超值付出、养成良好习惯、把握机会、控制情绪、领导艺术、
创新共15个方面系统地向你阐释拿破仑·希尔的成功心法。
我们希望每一位读者都能在拿破仑·希尔的成功哲学指导下，不断开拓创新，步步为营，收获人生的
丰硕果实。
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内容概要

拿破仑·希尔，全球最伟大的成功学大师。
创建了一套最有价值且带有规律·陛的成功哲学。
他的著作也成为众多渴望成功人士的首选读物，世界上有许多人深受他的哲学影响而走上成功之路。
本书系统阐述了拿破仑·希尔的成功心法，相信在其指导下。
你也能步步为营，走向成功。
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作者简介

李野新
　　中国资深品牌爆冷实战专家；古今中外智业传播机构创始人；中国生产力协会专家委员会专家；
北京大学管理案例研究中心特聘讲师，十余年健康产品营销实战经验，北京大学医药行业EMBA，是
理论与实践双栖实力派营销专家；首届中国企业职业经理人“中国十大最具影响力职业CEO”之一；
“中国十大杰出营销经理人”之一：历任远东药业集团总裁，东北虎药业‘香港上市公司’总裁，修
正药业集团生物公司总经理助理、策划总监、营销常务副总经理等高层管理职位、系博锐管理在线、
华夏营销网、中国营销传播网、中国培训师网、中国策划专业网、中国直销传播网等30多家专业营销
网站特约专家和专栏作者。
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章节摘录

插图：心态是一个人的制胜法宝，是创造财富还是拒绝财富，那就要看我们如何运用心态。
积极的心态就像磁铁吸引铁屑一样，能把财富吸引到我们身边。
希尔认识一位叫琼斯的先生，他的生活经历给希尔留下了深刻的印象。
琼斯不能用双手劳动，但是他仍然希望自己是一个有用的人，他想供养家庭，而不是成为家庭的累赘
。
于是他满怀希望，决定把自己的理想变成现实。
他把自己的计划告诉了希尔和所有的人：尽管我不能用双手劳动，但是我可以从事心理劳动。
倘若你们愿意代替我的手和脚，我们就可以在农场的耕地上种些玉米，然后养些猪，用收获的玉米来
喂猪。
我们可以把幼猪宰掉，用鲜嫩的肉做些香肠，然后创立一种属于自己的品牌，在全国的零售店里销售
，人们可以像买糕点一样来购买我们的香肠。
于是，几年后，“琼斯小猪肉肠”成了每个家庭的日常用语，也成了最能引起人们食欲的食品之一。
面对不幸的人生，琼斯不但没有绝望，反而使自己变成了百万富翁。
其实，在琼斯的一生中，还有比成为百万富翁更重要的成绩，那就是他通过积极的心态，使自己变成
了一个愉快又有用的人。
如果我们也想力求改变令自己不满意的环境。
成为一个有用的人，就要用积极的心态去对待、思考每一件事。
纽约零售业大王伍尔沃夫曾告诉希尔自己的创富秘诀，这个秘诀只有一条：让自己的内心充满积极的
思想。
青年时代的伍尔沃夫常年在农村工作，一年中差不多有一半的时间是闲着的。
后来，他向别人借了300美元，在纽约开了一家零售店，店里所有的商品都卖5美分，但是一整天的营
业额还不到2.5美元，所以不久商店就被迫关闭了。
后来，他又陆续开了4家店铺，其中有3家也先后失败了。
就在伍尔沃夫的生意处于低谷时，他的母亲来纽约看望他，对他说：“儿子，总有一天你会变成富翁
的，一定不要绝望。
”伍尔沃夫在母亲的鼓励下，满怀信心地开拓市场，改变经营策略，建造了当时世界上第一幢高楼—
—伍尔沃夫大厦，纵身一跃成了美国一流的资本家。
事实上，很多白手起家的创富者都有一个共同的特点：以乐观的情绪面对生命中出现的一切艰难险阻
，用积极的心态促使自己不断地走向胜利，拥有财富人生。
当然，也有很多人一生穷困潦倒，那是因为他们用悲观、颓废的心态作为人生的向导，所以等待他们
的只能是再一次的失败。
也许很多人会说，人处在逆境中，避免不了会产生绝望，甚至被击垮。
但希尔始终相信，积极的心态更容易让我们看清形势，吸取教训，扫清前进道路上的障碍。
把磨难变成机遇。
福勒住在美国路易斯安那州，他是一个黑人佃户的儿子。
因为家里非常贫困，所以小福勒5岁就开始下地干活，9岁就开始赚钱。
这并不是什么稀罕事，很多穷人家都是这样。
人们大多认为这样的生活就是命运的安排，所以很少有人去努力改变现状。
但是，福勒的母亲绝不这样想，她总觉得在繁华的都市中存在贫困的家庭是一件令人费解的事，所以
就对福勒说：“福勒，这并不是上帝的旨意，绝不是。
《圣经》里的每一个字都在鼓励我们致富，为什么你就不能出人头地呢？
”母亲的话深深地烙印在福勒的心上，当他决定经商时，他就不停地告诉自己：“我要出人头地，我
要创造财富。
”最后，福勒选择了肥皂业。
为了深入了解肥皂业，福勒做了12年的流动销售员。
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当他得知供应自己肥皂的公司准备拍卖时，他就用自己仅有的2.5万美元与公司达成了协议。
那家公司的售价是15万美元，福勒预先支付了2.5万美元的保证金，剩余的12.5万美元要在10天之内付
清。
如果超过预定期限，福勒不但失去了经营的机会，也会失去他所有的积蓄。
福勒能在10天内凑齐12.5万美元吗？
机会就摆在眼前，但是风险也很大。
然而，由于福勒积极努力的争取，他终于成功了。
福勒这样告诉希尔：“尽管当时的情况实在太冒险，但是我心里有数。
我从自己的客户、朋友、投资公司以及信贷公司那里获得了援助。
就在第9天的晚上，我已经筹到了11.5万美元，但是还差1万美元，我实在找不到可以借钱的人了。
当时已是深夜，我一遍遍地祈祷，希望奇迹能够出现。
但是我知道，奇迹不会主动送上门来，于是我沿着芝加哥61号大街不停地搜索着能帮助自己的人，可
街上一片漆黑。
我走过了好几条街，看到一家承包商事务所的灯还亮着，我就大胆地走了进去。
办公桌旁边坐着一个疲惫不堪的人，而且我好像认识他。
我松了一口气，告诉自己要勇敢一些。
”

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<向拿破仑·希尔学什么>>

媒体关注与评论

我一生的最大成就之一，是帮助希尔完成了他的成功学，这比我的财富更重要。
他的成功学，是一门经济的哲学，是异于苏格拉底、柏拉图与传统西方思想史的哲学体系——它不仅
是一个帮助人脱离贫困、实现经济富裕的方法，更是一门帮助人建立完善人格、享受丰盛人生的大学
问。
　　——美国钢铁大王安德鲁·卡内基我感谢您花了这么长的时间完成“成功学”，这是一门很健全
的哲学，追随您学习的人，将会获得很大的收益。
　　——大发明家爱迪生我想从我的经验谈起。
多年前，由于我自己的愚昧无知和许多错误，我失去了我的一切宝贵的东西——我的家庭、我的房子
和我的工作，几乎赤贫如洗。
我开始到处流浪，寻找自己，寻找能使我赖以度日的种种答案⋯⋯我终于在希尔的著作中找到了我所
需要的答案。
　　——《世界上最伟大的推销员》作者奥格·曼狄诺拿破仑·希尔凝聚几个时代的智慧，并将其提
炼为强大有力的成功的十个步骤。
每每读来，这十个步骤都会给人以新的感悟。
　　——英国宪章运动左翼领袖之一、诗人欧内斯特·查尔斯·琼斯
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编辑推荐

《向拿破仑·希尔学什么》：全球最伟大的成功学大师拿破仑·希尔的成功心法，渴望成功人士的首
选读物。
最适合创业者学习和借鉴，最适合普通人研究和模仿。
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