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内容概要

商场如战场。
小说展现了商场上一幅残酷真实的原生态画卷：欧阳佟为竞争电视台副台长，经历了极为复杂的人生
际遇——美女贵人的出现，合作伙伴的无耻贪婪、背叛甚至疯狂构陷，官与商的利益勾连，与盟友甚
或敌手间的情色周旋，道德底线的屡次突破⋯⋯是蜕变？
是堕落？
是新生？
谁是笑到最后的赢家？
《奸商》将为你一一揭开谜底。
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作者简介

黄晓阳，湖北大冶人。

    著有《王菲画传》、《魏文彬和他的电视湘军》、《印象中国——张艺谋传》等作品，常感弱者之
无助屈辱，从此洗脚上岸，静心入世，惊悟结构体系之要害：当官是一门技术活，对智商情商的要求
以及智慧谋略的运用，超过世上任何一门学问。
惜技益精而时不再，于是写成官场小说，与同道者锵锵而行。
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章节摘录

　　第一章　　1.关于欧阳佟的三个比喻　　邱萍第一次向王禺丹介绍欧阳佟的时候，王禺丹仅仅只
是冷笑了一声。
　　王禺丹是美人胚子，哪怕是冷笑，也别有一种风韵。
事后，王禺丹坦率地告诉欧阳佟，她之所以冷笑，有两个原因，第一，欧阳佟是德山人，而她平生最
不喜欢的就是德山人。
第二，欧阳佟是复姓，而她的老公，恰恰是复姓，叫司马常空。
　　至于王禺丹不喜欢德山人以及不喜欢复姓的原因，欧阳佟是在很久之后才知道的。
　　同样，邱萍第一次向欧阳佟介绍王禺丹的时候，欧阳佟对王禺丹也没有丝毫兴趣。
他甚至刻薄地说，我没有恋母情结。
　　欧阳佟之所以这样说，并不是因为他对王禺丹有很深的了解，也不是王禺丹的年龄，真的大到了
可以当欧阳佟妈妈的程度，而是因为欧阳佟的刻薄以及身边美女无数且一个比一个年轻漂亮。
换句话说，对于年龄比自己大哪怕是和自己接近的女人，欧阳佟没有太大兴趣。
　　虽然如此，他们还是见面了，不为别的，就因为张罗这件事的人是邱萍。
邱萍是江南省的社交皇后、省委接待处处长，身后有一个比蜘蛛网还复杂的人脉网，无论是王禺丹还
是欧阳佟，都会对她身后的那张网肃然起敬。
　　邱萍原本约定一起吃晚饭，可欧阳佟说，他晚上有饭局，饭后喝喝茶还可以。
邱萍就说，那好，我们吃过饭后在喜来登喝茶，你直接过来就行了。
　　欧阳佟晚上确实有个饭局，约他的人是老同学杨大元，已经约了好几次，欧阳佟一直没抽出时间
。
这并不是说杨大元的饭局有多么重要，恰恰相反，杨大元就是这么个人，喜欢在酒桌上交朋友，除了
早餐在家吃，一个月的六十次午晚餐，大概要坐八十张餐桌，有时是几桌轮流转。
到了下午五点，如果还没约到人一起吃饭，杨大元心里就会发虚发慌，觉得这个世界可能要抛弃他了
。
他也喜欢每天带着酒气回家并且对漂亮的老婆伍燕华说，你看你老公是多么的努力，为了这个家为了
你，只差连命都赔上了。
欧阳佟知道，杨大元的饭局，去不去都是那么回事，去了，无非是给他长些脸，让他在自己那些狐朋
狗友面前将欧阳佟狠狠地吹一顿，说跟省委哪个书记哪个省长关系如何如何之类的话，然后再揽一堆
麻烦事，让他帮忙处理。
如果不是邱萍约吃饭，欧阳佟根本就没打算赴杨大元的约。
想一想，和两个加起来九十岁的老女人一起，能吃出什么情调来？
还不如去见杨大元。
　　吃饭的地点在《江南日报》旁边的德山家常菜馆。
这是一个不挂牌的菜馆，普通的三套居民楼，甚至没有装修，看上去很简陋，却是正宗的德山菜。
欧阳佟到这里来吃过两次，除了环境显得不太好，口味还不错。
　　杨大元只请了四个人，欧阳佟之外，还叫上了伍能建，另外两位是年轻女士。
杨大元只介绍了一位，说是姓吴。
介绍另一位的时候，反倒是问吴小姐。
吴小姐说，这是我的朋友，文雨芳。
雍州话中，所有Y字头均发R音，文雨芳和吻乳房完全谐音。
欧阳佟便说，这个名字好，我喜欢。
杨大元更直接，说，吻乳房呀，男人都喜欢的。
吴小姐作势打了杨大元一下，说，德行。
这个动作有够暧昧，欧阳佟因此知道，这个吴小姐，定然是杨大元的又一个女朋友。
至于文雨芳，吴小姐介绍说，是她的好朋友，目前是江南大学的在读研究生。
文雨芳连忙更正，说，还没读呢，要过完暑假。
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　　和以前不同的是，今天的酒桌显得沉闷，一向多话的杨大元，异常沉默。
不知是不是刚才涉及乳房的话题让两位年轻女孩难堪，她们也没有话，欧阳佟只好和伍能建随意地聊
着。
他和伍能建见过一次，知道他是阳山大庙德云大师的俗家弟子，一个半大师级人物，最擅长的是看风
水看命相。
伍能建记性出奇的好，竟然叫出了欧阳佟的名字，一见面就说，欧大记者，你红光满面，看来最近有
大喜事呀。
欧阳佟便说，扯淡，我能有什么喜事？
伍能建认真看了看欧阳佟那张瘦瘦小小的脸，说，你最近运程不错，做什么什么顺。
欧阳佟说，是吗？
我怎么觉得什么都不顺？
伍能建说，不会呀。
桃花运一直很旺，财运也不错。
而且，会越来越旺。
官运嘛，以前会有些阻滞，不过你不用担心，很快就会大有改善。
　　上次见伍能建，他也是这么说的，所以，欧阳佟并不当真，转头看文雨芳，见她也正盯着自己。
文雨芳有一双灵泛的眼睛，顾盼之间，有一种青幽的光射出来，令人心中一颤。
对于女人，欧阳佟可谓经验丰富，他很清楚，追求女人的第一步，就是要让自己的目光去和女人的目
光撞击，一旦撞出火花，这个女人，很可能就会在电光火石之间融化。
可不知为什么，面对这个女人，欧阳佟竟然有一种说不清的情愫，心中所有的勇气，一瞬间消失了，
如同两个武林高手过招，一试之下，感觉对方的功力深厚，一旦硬接，肯定会内伤惨重。
所以，理性的高手，会采取一种自我保护的方法，巧妙地避过对手的锋芒。
　　　　邱萍自然更了解欧阳佟一些，她告诉王禺丹，她对欧阳佟有三个形象的比喻，一是刺猬，一
是弹簧，一是某种机械玩具。
王禺丹怎么都无法将这三种东西和欧阳佟的形象联系起来，便希望邱萍进一步解释。
邱萍说，这小子就像一只刺猬，绝对只能顺着毛摸，否则，你的手会被扎得鲜血淋淋。
他那张嘴是刀子，伤人无数，却又令人无法还击。
王禺丹认同这种比喻，她觉得，欧阳佟给自己的印象就是如此。
邱萍接着说第二个比喻，他就像性能最好的弹簧，不压不弹，越压越弹，压力越大，弹性也就越大。
对于这一点，王禺丹觉得也对也不对，弹簧的反弹是一种力量，而欧阳佟的反弹，是一种狡智。
邱萍的第三个比喻是某种机械玩具。
她说，机械玩具都得上发条，如果不拧发条，它就什么都不是，一旦拧紧了发条，它就动了起来，又
蹦又跳，而且跳得特别欢。
对于这一点，王禺丹并没有直观感受，不置可否。
　　邱萍说，请林飞做形象代言人这件事，说不定还真能成。
王禺丹当即大表怀疑，说，本宫和你邱大师联手都不能办成的事，这个世界上，还有人能办成？
　　换个场合，邱萍会认为王禺丹的话是绝对真理。
她自己就在不同的场合反复说过，她和王禺丹是绝代双骄，只要两人联手，没有她们办不成的事。
可这一次面对欧阳佟，邱萍似乎没有了从前的自信，尤其是在林飞以及国家体育总局那里碰了一鼻子
灰之后。
　　邱萍说，说实话，我认识的人不少，能和他比的，还真没几个。
他下定决心要干的事，没有干不成的。
只可惜，他天性浪荡，自命不凡又大大咧咧，还特别见异思迁喜新厌旧，对待任何事，大概只有几分
钟热度。
王禺丹说，照你这么说，还真值得一试？
邱萍说，我刚才说了呀，他是属弹簧的，你越压，他跳得越高。
不信你试一下，我估计，最后他如果没办法可想了，就算是绑架，也会将林飞绑到你的面前。
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　　其实，王禺丹仅仅只是顺了邱萍的话题，对于欧阳佟这个人，从见第一面开始，她已经盖棺论定
。
更深一层的原因，她一直都在物色一个人，希望和这个人一起，做一件大事业。
显然，欧阳佟的差距太大，此事不说也罢。
　　　　仕途的一次失败经历　　董绍先并不是什么首长，而是首长秘书。
董绍先说，一个通知。
明天大老板下乡搞调研，老板也去，点了几个随行记者，其中有你。
　　中国官场，将官员不称职衔，而称老板。
老板有两种，一种是自己的直属领导，那是老板，而直属领导的领导，就是大老板。
欧阳佟的老板是杜崇光，而杜崇光的老板是丁应平。
董绍先的老板是宣传部长丁应平，而丁应平的老板是省委书记赵德良。
听了董绍先的话，欧阳佟立即明白，赵德良明天下乡调研，指定电视台和江南日报社派记者随行。
随省委书记下乡，是许多记者想都想不到的美差，可欧阳佟不太乐意。
赵德良是个工作狂，每天六点起床，七点出门，晚上不到十点不上床休息。
欧阳佟是有睡懒觉习惯的，只要跟赵德良，这种美事，肯定就没有了。
他对董绍先说，干吗不叫别人去？
董绍先说，找别人去？
我倒想，谁愿意见你那张苦瓜脸？
看了连饭都吃不下。
可是，你这张苦瓜脸太引人注目，给大老板留的印象太深刻，他亲自点了名，你说我能怎么办？
　　欧阳佟很想说，吃苦的时候想到我了，眼下我们有一个副台长的空缺，他为什么不点我的名，让
我直接上？
这种话，自然不好说出口，只好说，怎么，你也去吗？
董绍先说，老板去，我能不去？
欧阳佟暗想，这真是太好了，如果机会好，自己的事和杨大元的事，一起跟老板说说。
　　赵书记也不知到底想调研什么，尽往最偏远的山区跑。
中国的农村还非常落后，在那种偏远的山区，生活条件差，吃不好也睡不好。
有人说段子，过去，中国农村的晚上只有一种娱乐活动，那就是做爱，现在，中国农村总算是改善了
，有了两种娱乐活动，做爱和赌博。
可他们这一大群人，跟着大书记一起，两项娱乐活动都没法开展起来，到了晚上，就没事干了。
这倒成全了欧阳佟，终于有一个晚上，丁部长转到了欧阳佟的房间和他聊天。
　　丁部长说，小佟子，怎么好久不见你的长篇巨制了？
这次下乡，是不是要弄一个出来？
欧阳佟说，最近没什么心情。
丁部长说，怎么啦？
是不是恋爱了？
欧阳佟说，我只恋一个人。
丁部长问，谁？
欧阳佟说，共产党。
丁部长听出他话里有话，便说，看来你还真有点思想问题。
说说看，共产党怎么得罪你了？
欧阳佟说，首长您错了。
共产党没有得罪我，对我好得很，咱党培养教育我多年，我对咱党的感情比海深比水长。
尤其重要的是，咱党里面，有您和赵书记这样的人，我由衷地佩服和爱戴。
丁部长说，少跟我绕弯子了，你小子，肚子里一定藏着什么话，说出来吧。
欧阳佟说，可是您要我说的呀。
丁部长说，我要你说的，说吧，天塌不下来。
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欧阳佟说，首长，您说，如果共产党里都是您和赵书记这样的人，该多好，怎么就混进了像杜崇光这
样的人？
丁部长说，你说事就说事，少指桑骂槐。
　　欧阳佟说，最近，我们台里要增补一名副台长，您一定知道吧？
丁部长说，那又怎么样？
欧阳佟说，两年前，我在副总编辑队伍里面，还属于中流。
那时您还在地市，没有上来，情况可能不是太了解。
那次，广电系统领导班子大调整，提了一个副台长、一个频道总监、两个台长助理、三个频道副总监
。
结果排在我前面的三个副总编辑和排在我后面的两个副总编辑都上去了。
丁部长哦了一声。
欧阳佟接着说，这次的情况，您肯定了解得很清楚了。
不是我自吹自擂，论能力论资历论学历论忠诚论贡献，无论哪一项，在副总编辑中，我排第一。
在台长助理中，也没有人能超过我。
这次增补副台长，您说，如果不是我，能服众吗？
丁部长说，你想从政？
以前从来没听你说过呀。
欧阳佟说，我不是想从政，我是想为咱党的电视事业做更大的贡献。
像我这种作风正派的人，不走上领导岗位，就会让杜崇光那种不学无术的政客小人得志，将咱党伟大
的电视事业搞得乌烟瘴气。
　　丁部长说，越说越难听了。
就你这张臭嘴，能当副台长？
那不把整个电视台搞得乌烟瘴气？
好了好了，不说了，我知道这件事了。
　　欧阳佟知道，这件事，部长放进心里去了。
作为排在第一的副总编辑，只要部长提出让他增补副台长，杜崇光就算心里不乐意，也不会因为这点
小事和部长对着干。
退而求其次，就算杜崇光敢逆龙鳞，从台长助理中提一位副台长，他增补台长助理，应该不存在问题
。
话说到了这里，不能再往下说了，往下说就是画蛇添足。
欧阳佟想趁此难得机会，将杨大元的事说一说。
不过，说杨大元的事，不好开门见山，得绕个圈子。
　　欧阳佟说，首长，我听说，您对这次日报的发行改革，寄予了很大期望？
　　丁应平是从市委书记调任宣传部长的，对于地市级宣传部的工作虽然很了解，但对于省委宣传部
工作，基本属于外行。
他还年轻，只有五十一岁，自然还想再进一步，所以大刀阔斧，希望干出一些政绩。
不过，宣传部不属于开拓部而属于防火部，只要不出事就是最大的政绩，丁应平这种在市委书记任上
雷厉风行著称的干将，打前锋是好手，打防守，确实有点为难他了。
恰好，日报要搞发行改革，将发行权从邮局手里收回来，自办发行公司。
早在上世纪八十年代，报纸的发行改革，就已经开始，二十多年过去，这种改革，首先在晚报类开始
，后来扩大到市级党报。
省级党报的发行改革，曾经也闹腾过一阵，但因为种种原因，几乎全部是失败纪录。
在失败的废墟上，如果能够竖起一座成功的建筑，那是很符合丁应平这种前锋型性格的。
　　丁应平对这个话题有浓厚兴趣，所以问欧阳佟，你怎么看？
　　欧阳佟坦率地说，我建议您别参与太深，吃力不讨好。
　　丁应平说，为什么？
你难道觉得会失败？
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　　欧阳佟说，不是我觉得会失败，而是肯定会失败。
　　这话丁应平有点不愿听，说道，你这个小佟子，说话太绝对了吧。
你说说，为什么一定会失败？
　　欧阳佟说，这个决策没有问题。
关于报刊发行，我还是了解一点的。
全国范围内，报刊发行，只有一支队伍，一个平台。
这就是邮局的发行平台。
可这个平台太老化太僵化，基本还是几十年前的老套路。
后来虽然搞了二渠道，但在这个领域，市场化改革既不深化也不成功，二渠道在书籍发行领域，基本
是春秋诸雄之间的军阀混战，而在报纸发行领域，则基本只是终端平台的置换和重组，最多也只能算
了游击队，更多的，甚至是散兵游勇。
到了今天，全国各大报刊，均建有自己的终端平台，那也只能算是半正规化的县大队或者区域纵队，
没有一支堪称正规军，更没有一队经过严格训练正规化的特种部队。
如果谁能够将这些县大队区域纵队收编，组成一个正规化兵团，谁就是未来报纸发行的老大。
市场的竞争，说到底，是渠道的竞争，渠道是由平台对接而产生的，从这种意义上说，谁能有效整合
这些终端平台，谁就能成为未来报刊发行界的老大。
以省级党报的资源优势，建立这样一个资源整合机构，市场前景是绝对看好的。
　　丁应平问，那你为什么说日报的发行改革一定会失败？
　　人才。
欧阳佟说，最关键在于有没有适应市场化发展的人才。
您是当市委书记出身，当市委书记，最重要的工作，就是抓经济建设，就是将党政工作与市场化有效
接轨，对吧？
所以，在抓市场经济方面，在掌握和了解市场化人才方面，您是专家是高手。
对于日报集团的现状，您一定是清楚的。
这是一家体制内机构，所有的人，都是体制内培养的，思想意识已经固化。
靠这样的人去和市场接轨，您认为成功的可能性有多大？
让一帮完全不懂市场并且思想已经固化的人去对接市场，您能想象那种结果吗？
　　丁应平说，没有你说的这么严重吧？
据我所知，雍州都市报这些年坚持市场化探索，成效是不错的，既锻炼了队伍，也培养储备了人才。
　　欧阳佟就是要将话题引到这里，现在他的目的达到了，自然不肯放过。
他说，我知道首长说的储备人才指什么。
您不就是指陈忠吗？
对于这个陈忠，您了解多少？
丁应平说，你很了解吗？
欧阳佟说，我也不了解。
丁应平笑了，你不了解，那你想说什么？
欧阳佟说，我虽然不了解陈忠，但我了解雍州都市报这两年发行量大增是怎么回事。
这件事，与陈忠半点关系都没有，而是因为陈忠下面，有一个发行部副主任，此人是当兵出身，对发
行队伍进行军事化训练，采取军队打仗拔山头插红旗的方式搞发行。
　　为了搞好这次发行改革，丁应平抽时间特意去视察过都市报的发行队伍。
那天，他走进会场时，全体成员突然起立，齐声高叫首长好。
丁应平是军转干部出身，对于军队有深厚的感情。
听到这一声首长好，便找回了当年在军队的感觉，所以对这支队伍的印象很深。
他问欧阳佟，有这样一个人？
怎么没人向我提起？
欧阳佟说，中国的事情，您难道还不知道？
枪打出头鸟，木秀于林，风必摧之。
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这个人受到了排挤，不仅不能得到重用，而且，连位置都可能不保了。
　　丁应平说，这个人叫什么？
　　欧阳佟知道自己的目的达到了，说，叫杨大元。
　　丁部长离开的时候，特意说了一句，你说的那个人叫杨大元，是吧？
好，我记住了。
　　有了这句话，欧阳佟放心了。
只要丁部长打了电话，江南日报还敢不照办？
就算不提拔他当副总经理，有丁部长打过招呼，在新组建的发行公司担任相当一级的重要职务，应该
是没有半点问题的。
当晚，欧阳佟便给杨大元打电话，将这件事绘声绘色地对他说了一遍。
杨大元也没有多余的话，只说，等你回来，我请你喝酒。
　　岂知第二天陪书记调研的间隙，丁部长找了个机会问欧阳佟，欧阳佟，对那个杨大元，你了解多
少？
欧阳佟猛地愣了一下。
以前，他一直叫自己小佟子，现在怎么叫自己的名字？
难道有什么特别？
事起突然，他顾不得多想，说，我们是从小一起长大的。
丁部长哦了一声，随后再没有说话。
欧阳佟想多说几句，见丁部长并没有说的意思，便打住了。
　　当天稍晚些时候，董绍先给他打电话，问他，你跟老板说了什么？
欧阳佟说，没说什么呀。
董绍先说，你他妈王八蛋，再说没说什么？
欧阳佟说，不就是和他提了一下电视台要增补副台长的事吗？
董绍先说，不是这个，还有。
欧阳佟说，另外，我提了提日报集团搞发行改革的事。
董绍先说，你是猪呀。
日报集团搞发行改革，与你这头猪有什么关系？
欧阳佟说，这不是话赶话，随口说出来的嘛。
董绍先说，你是不是还提到了那个杨大元？
说他是什么人才？
董绍先是认识杨大元的，有几次，欧阳佟请董绍先喝酒，担心自己的酒量不能让董绍先尽兴，就叫上
了杨大元。
第一次第二次还没什么，见第三次，董绍先就对欧阳佟说，以后请我吃饭，不要再叫这个人来。
还有，你最好也离这个人远一点。
董绍先显然还记得那句话，所以说，我不是早就对你说过，离这个人远点吗？
你这头猪。
你是近视还是色盲？
你会不会看人？
什么猪朋狗友都交，你迟早会害在这些猪朋狗友手里。
　　董绍先的这个电话打得莫名其妙，挂得也同样莫名其妙。
过了半天，欧阳佟还没回过神来。
昨天晚上，他和丁部长聊得很好嘛，怎么突然就出了这样的麻烦？
联想到上午丁部长那一声哦之后没有说出的话，欧阳佟似乎觉得，这件事麻烦大了。
可到底是怎样的麻烦，他一时难以评估。
从两人的态度可以看出，杨大元的事玄了。
　　后来几天，欧阳佟一直想找机会和董绍先谈一谈。
可是非常不巧，丁部长要去北京开会，不得不离开了调研组，董绍先自然也跟着走了。
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　　回到雍州，欧阳佟立即给董绍先打电话，约他出来吃饭。
董绍先在电话里说，跟你这头猪有什么好吃的？
要吃也是吃猪食，我还不如回去吃我那黄脸婆做的饭，就算她做得再差，至少也不是猪食。
欧阳佟说，不就是吃个饭吗？
有必要说得这么难听吗？
董绍先说，难听？
难听怎么了？
我看，还有你难受的。
算了。
我还有事，以后再聊吧。
说过之后，挂了电话。
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编辑推荐

　　又厚又黑、又邪又歪，讲述大奸大商是如何炼成的！
　　堪称“中国奸商第一教科书”！
　　◇什么是官商？
　　是官员身份的商人，往左偏一点，可能就是官，往右偏一点，可能就是商。
到底会往哪一边偏？
说到底，在于哪一边的牵引力更大一些。
　　　　◇如何搞定你的客户？
　　正面攻不下，你就侧面进攻，侧面攻不下，你再正面进攻。
反复攻还攻不下，你就立体进攻。
这种事，就像追求一个女人，只要工夫做到位，世界上没有攻不下的城堡。
　　◇谁是高明的经营者？
　　做生意这种事，不是物质资源优势所能决定的。
经营者都在像蚂蚁搬家般摆弄物质资源，高明的经营者，却是在摆弄那些摆弄物质资源的人。
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