
第一图书网, tushu007.com
<<职道>>

图书基本信息

书名：<<职道>>

13位ISBN编号：9787214061560

10位ISBN编号：7214061562

出版时间：2010-1

出版时间：江苏人民出版社

作者：邰勇夫

页数：292

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<职道>>

前言

　　邰勇夫，一个20世纪80年代初湖南株洲机械厂的工程师，被领导安排在了推销岗位，从此他走南
闯北，历经地狱般的锤炼，走上了漫长而曲折、极具传奇色彩的推销生涯。
他推销过起重机、柴油机、各种各样的家电、不干胶、皮革、牛奶等产品，经历了很多推销员所经历
过的酸甜苦辣。
他曾在送货押车途中遭遇劫匪死里逃生；曾背着微波炉顶着炎炎烈日步履蹒跚地去各家商店游说；还
冒着零下42度的严寒和沙尘暴，在横跨3000多公里、纵跨500多公里的内蒙古大草原不停地奔走；他开
创了内地厂家亲自站柜台游说促销争夺终端市场的先河⋯⋯　　他一句对自己产品充满信心的承诺“
就是好！
”为企业签下全年的订单；他用两条瘦腿为内蒙古大草原不停地梳梳子，销售额从全厂倒数第一上升
至名列前茅；他凭着比别人多访一家客户，多打一个电话，一次性推销了16个火车皮的微波炉；21世
纪，他用一篇小故事为企业讲来两个亿的销售额⋯⋯　　他凭着一分根植于心的责任，千方百计地维
护消费者利益，凭着一个小小推销员瘦弱的肩膀，让企业一次次从种种导致企业一夜坍塌的危机中化
险为夷。
邰勇夫做推销员的15年间，他的销售业绩在他服务过的企业里面都是名列榜首的。
2000年，他一次性推销了16个火车皮的微波炉，创造了中国小家电销售史上一次性成交额之最的大买
卖！
　　然而，他却被老板炒鱿鱼了。
那是2000年春节后上班的第一天，他第一个走进了公司大门，等待着老板给他发红包，给他特别嘉奖
，然后让老板签了字，到财务就可以领50万的销售奖。
结果他没拿到奖金也没得到老板的特别嘉奖，却被通知去公司人事部。
他还挺激动，心想是不是要提拔他当老总。
　　人事部长却对他说：“经过评估你不适合营销工作。
你可以走人了。
”　　他如同遭受雷击，傻了、呆了⋯⋯很久很久，他以为是在做恶梦：这怎么可能呢？
他如此能干，如此努力，人事部长却说他不行，却被炒了。
　　他回到家，一脸的悲伤，呆呆地坐在沙发上，不吃不喝呆坐了三天三晚⋯⋯在他绝望之际，突然
想到他的人生信条：说你行你就行，说你不行我更要行。
　　他在广东珠三角的企业群再一次逐家上门找做推销员的工作，他一次次满怀希望地出去找工作，
又一次次地失望而归，所到之处全是碰壁。
所有的企业老板好像事先串通好了一样，都说他不行，人家说你做推销员那么厉害为什么被炒鱿鱼？
　　说得他是哑口无言！
他真的遭遇到了全世界的否定，统统说他不行。
　　没有老板给他产品推销了，他做什么呢？
　　他推销他自己了。
　　他用两条腿做笔、血汗做墨、苍茫辽阔的大地做纸，历经20年风霜雨雪写就了这部长篇报告文学
《职道》。
经千锤百炼、岁月沉积，不仅成就了一部当代优秀报告文学作品，也成就了一部不朽的职场圣典，先
后被中外近千家新闻媒体连载选载专题报道，震撼了亿万读者的心灵。
经历九曲十八弯，他的名字一夜之间成了老板们争相抢注的“名牌”。
他把自己成功地推销给了社会，成为中国员工的典范人物，也成了当代无数青少年崇拜的精神偶像，
为21世纪的人们树立了一面传播智慧、倡导伟大职业精神的旗帜。
　　这就是《职道》暗示给人们的：一个人的价值在哪里？
敬业！
珍爱上苍赋予我们的每一份工作，不折不饶、坚持不懈、永不言败，占三尺地盘就要放万丈光彩。
　　一个国家、一个民族、一个群体、一个企业，真正要变得强盛，背后必须要有这样的思想这样的
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精神，这也是我们出版这部作品的目的所在。
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内容概要

本书不仅是一部记述推销员生活的纪实文学作品，更是一部对于坚韧、勤奋、敬业、诚信、职业精神
的颂歌和礼赞！
20世纪，他一句对自己产品充满信心的承诺“就是好！
”为企业签下全年的订单；他用两条瘦腿为内蒙古大草原不停地梳梳子，销售额从全厂倒数第一上升
至名列前茅；他凭着比别人多访一家客户，多打一个电话，一次性推销了16个火车皮的微波炉。
新世纪，他用一篇小故事为企业讲来两个亿的销售额！
邰勇夫被媒体誉为“中国销售第一人”。
此书是邰勇夫关于推销生涯的自传。
　　2009年，《湖南教育》杂志、湖南教育电视台、中华全国总工会《现代企业文化》、国家人力资
源和社会保障部《职业》杂志等多家媒体专题报道了邰勇夫的巡讲活动，盛誉邰勇夫：“励志名师”
、“职业指导专家”。
　　本书是一部弘扬崇高理想情操，倡导诚信、敬业、社会责任感、正义感的图书。
　　在当今大学生就业难的背景下推出《职道:最伟大的推销员是怎样炼成的》具有极大的现实意义、
实用意义。
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作者简介

邰勇夫，爱岗敬业创造性工作的标杆人物、励志演讲家。

    1986年，在湖南株洲一家国企踏上了推销路，从此，他在广阔天地品味人生，阅读中国大地这部波
澜壮阔960万平方公里的大书，一步一个脚印地从事推销工作，一步一个字地实录自己的生活，书写中
国推销员的英雄史诗⋯⋯
    2001年，出版《我推销我生存》，被中外无数主流媒体不断关注。

    2007年开始，游走于全国各地的企事业、大中专院校、中学校园演讲，为广大青少年和各行各业的
人们进行励志教育。

    2009年，《湖南教育》杂志、湖南教育电视台、中华全国总工会《现代企业文化》、国家人力资源
和社会保障部《职业》杂志等多家媒体专题报道了邰勇夫的巡讲活动，盛誉邰勇夫“励志名师”、“
职业指导专家”。
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书籍目录

编者的话 第一章 初任推销员 第二章 掮客 第三章 驰骋天下 第四章 远征归来 第五章 一句“就是好”签
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二十五章 诚信宣言 第二十六章 遭遇陷阱 第二十七章 希望与绝望 第二十八章 驾驭上帝 第二十九章 小
品牌的胜利 第三十章 携妻追月 第三十一章 集宁追款 第三十二章 与狼共舞 第三十三章 小市场大销售 
第三十四章 暗流 第三十五章 政变 第三十六章 十面受敌 第三十七章 “赢销”时代 第三十八章 自由推
销人 第三十九章 走进直销 第四十章 震惊全国的直销论坛骗局 第四十一章 一篇小故事讲来两个亿 后
记 坐在家里办大学
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章节摘录

　　“你没那本事，不行！
”　　我自尊心受到了伤害，那时，我还没学会忍耐，我争辩道：“不行？
不行我能当全国联合设计组的副组长！
不行，我一次谈判为重型机械厂增收80多万元非标费！
不行，我京广线跑了一趟，吸引来那么多的大客户！
你说我不行，让我走好了！
”　　“我这不是开旅店，说走就走。
”　　我托老厂长，老厂长给市工业局罗局长挂了个电话，罗局长就写了张条子给我。
我把这张条子送给重型机械厂的“改革厂长”，“改革厂长”看了条子，在我面前第一次和颜悦色，
而且追悔莫及：“小邰，你有这层关系，怎么不早说呢？
其实你很有才干，你去吧，到海南干得好就干，干不好再回来，我给你个厂长助理或者是总工程师干
干。
”　　海南受聘就这样轻而易举地成功了，而且厂里还连续发了我3个月的工资。
　　那几天，吴春芳在娘家玩麻将玩得走火人魔，不吃饭，不睡觉，甚至不上班。
妈曾嘱咐我：“算了，你别管了，她愿意玩就玩，你常不在家，她又是在娘家玩。
”所以我也没再说她。
已经两岁的小诗诗正牙牙学语，不太清晰地唱着从日本动画片上学来的歌：“我要我的爸爸，我的好
爸爸，只要我见到他，就让他回家⋯⋯”　　我背上行装，与我的小诗诗挥泪告别，是岳母大人领着
小诗诗送了我一程，特意嘱咐：“邰勇夫，这次去了要好好干，别像在这里似的，干不下去了。
”　　我很感激，但这话却又剌伤了我的心。
我在哪里不是好好干呢？
回想在重型机械厂三年的工作，搞产品工艺、科技情报、质量管理、新产品开发、产品销售，围绕着
产品干了一个循环，哪一项工作我不是尽心尽力地好好干了呢？
刘总工程师就曾夸奖过我：“邰勇夫工作积极主动，不像有的人那样属算盘珠子的，拨一下，动一下
。
”然而，我却是在重型机械厂干不下去了。
看来，这好好干的“好好”两个字要重新认识，怪不得在大学读书时，有位老知青同学说：“干工作
你光好好干不行，要会干。
”怎么才算“会干”呢？
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编辑推荐

　　《职道：最伟大的推销员是怎样炼成的》他做推销员，一句“就是好”为企业签来了全年订单；
做传媒人，一篇小故事为企业讲来两个亿；做公关，凭着一分根植于心的责任，让企业一次次从种种
危机中化险为夷⋯⋯从20世纪80年代开始，他用两条腿做笔、血汗做墨、苍茫辽阔的大地做纸，历
经20年风霜雨雪书写的长篇报告文学《职道》，与作家跌宕起伏的人生共蹉跎、共成长。
经千锤百炼、岁月沉积，不仅成就了一部当代优秀报告文学作品，也成就了一部不朽的职场圣典，先
后被《中国作家》、《知音》、《家庭》、《商界》、《北京晚报》五色土副刊、《南方都市报》每
日专栏、《天津日报》文艺副刊、美国《侨报》、湖南卫视等中外近千家新闻媒体连载选载专题报道
，震撼了亿万读者的心灵。
其人也因书而成了高校学子、企事业员工的励志名师和广大青少年崇拜的精神偶像。
经历九曲十八弯，“邰勇夫”三个字成了老板们争相抢注的“名牌”。
他，为21世纪的人们树立了一面倡导伟大职业精神的旗帜。
　　“中国第一推销员”成功背后的故事　　一篇小故事为企业讲来两个亿　　一句就是好的企业签
来大订单　　夹缝中的推销员人生惊心魂魄　　拼出三尺地盘就要入万丈光彩
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