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内容概要

　　成功只是一种生活过程，改变你的思维从而改变你的人生，满怀激情，开创属于你的世纪，让你
的销售更有感情一些，是聚集人才，而不是拉拢人才，就这样，让你的格局越来越大，凝聚团队，就
是凝聚你们的感情和信心成功的彼岸就是得到久违的人生快乐。
　　本书的每一章都是作者在自己的实践过程中不断总结形成的。
为了让更多的赵伙伴受益，作者搜集并整理了自己近十年的培训、演讲以及谈话录音资料，总结分析
了各地区优秀直销商的实际做法，可以说它吸收了中国直销土壤的充足养分，不同的是它摒弃了其它
直销书籍教条化的理论性阐述形式，而是更注重挖掘你心灵的东西，深入你的内心，从根本解决问题
。
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作者简介

　　魏驾雾，1965年出生，湖南永州人。
　　现任北京新巨人培训机构董事长。
1995年从银行辞职下海经商，先后涉足过证券、餐饮、进出口贸易、代理销售、影视文化、青少年教
育等行业。
　　1995年初选择直销行业，在短短三年里建立了一支庞大的销售团队，并且整个团队至今仍保持着
稳健发展，创造了行业里的奇迹。
历经十年的实战考验，探索出一条中国式直销的发展之路，在中国率先提出“直销生活化、直销快乐
化”的运作模式，为整个行业健康有序的发展做出了积极的贡献。
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书籍目录

01　成功只是一种生活过程直销事业最大的魅力在于心灵自救此时何待，你始终就在生活你身上插着
两个与世界相通的管子岁月悠悠，人生与心念一致02　改变你的思维从而改变你的人生白手能够起家
，白脑只能砌墙清晰一些，你想得到什么如果把你推到水里，你就很拼命地想要呼吸如果你经常“也
许”，你就“也许”有用了我知道你很忙，但是你到底做了些什么?无边的自由，只会带来不自由激发
我们共同的责任感03　满怀激情，开创属于你的世纪美好世界等待着你的到来财富是有感情的，你尊
重它，它就尊重你一味分析，不如自己拥有美好没有分享的心情，就没有足够的信心选择一个好的事
业平台开发陌生市场的一些做法“ABC法则”还可以更灵活应当看得更远一些有时也应善于激发痛苦
多做一些简单的事情我可是很重要的人物，我就是我自己04　让你的销售更有感情一些不要让人感觉
到你只是在卖东西如何做好服务并巩固你的消费群体不要总是把“我”挂在嘴上不要想着去占任何人
的便宜言而有信，你可以获得更多05　是聚集人才，而不是拉拢人才最好的恭维就是认真对待每一个
人不能先“拉”进来再说如何才能准确找到别人的需求促使你和他的第二次碰面拒绝你的第一个理由
，并非他真正的理由有的时候，我们还需让他放下二郎腿06　就这样，让你的格局越来越大选择团队
骨干的标准让他萌生一种感觉：“我就是一个优秀的领导人”善于去讲一些愿景故事个人魅力在直销
行业真的很重要如何做好阶段性的教育培训记住，你是伙伴，而不是伙计队伍要慢慢带，稳比快好火
是从下面烧起来的，深比宽好07　凝聚团队，就是凝聚你们的感情和信心一滴水也是大海的一分子轻
视团队，其实就是轻视你自己化解团队里的情绪问题心怀感恩，你就会悦乐地拥有这个世界让你的队
员有一种归属感营造快乐的团队氛围"激励"并非就是开大会那么简单我是如何增强团队凝聚力的08　
成功的彼岸就是得到久违的人生快乐做一个快乐的成功者不要把天看得很矮如果没有这种想法，你早
开奔驰了悦乐的生活，需要有非凡的勇气悦乐的生活里有波澜壮阔的画面
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章节摘录

　　享受生活就要把当下我们的所为一切全当生活来看待。
直销就是生活，你只有怀着一份欣然的心情，懂得在工作中实现自己的人生，才能使生活愉快充实；
只有落实在生活里，才能体会到快乐。
我想很多成功人士能把事业做到一个境界，全在于他把自己做的一切，都看成重要的生活，尽享过程
中的种种乐趣。
看成生活，不容易放弃，可使坚强的品质形成；享受过程，不汲汲于最终的占有，慢嚼细品，视点滴
成长为最大快乐。
有人问亨利·华滋华斯·郎费罗到底有什么秘诀，可以对人生时时保持高昂的兴趣，郎费罗指着附近
一棵苹果树说：“这棵苹果树每年都会长出一些新的树芽，这就是它生命的目的；我也希望自己每年
都能有所成长。
”我们做任何事情当然都需要得出一个结果，但是没有品味过程而得到的结果，就像一只熟鸡没有放
佐料就吞进了肚l了，索然无味。
　　跑一百米的人当然是要争第一的，是他自己亲自跑了第一名，他当然很高兴，如果是火箭把他发
射到一百米终点的，你再看他有什么感觉。
以生活的态度去进行工作，也有利十把自己的事业看成生活投注心血，你便有一颗安然的心，有非常
抱定的信念，仃悠然的态度开展生命的细细微微、方方面面的一切，并把它们自然和谐地结合到一块
，形成快乐的景象；活着，做事，皆疾徐有度，舒张自如，既重视结果，又享受过程，苦也是乐，劳
即是闲。
　　人们经常说直销是倍增的市场，是爆炸式的，其实我看它更多是渐进的事业，一天天，一点点，
日积月累，渐渐成长。
　　一个关注过程的人，会渴望挑战，以便寻找打破制约自己发展的习惯和成见，这样的人，往往是
制定规则的人，因此也是可以成为团队领袖的人。
我们如果能够抱着欣赏的态度去看待这个过程，持以喜悦的心情去期待完美的人生，如此这般，我说
不单做直销感觉舒适，也算是做人达到一个境界了。
乔·卡普有句名言：“成功就是充分发挥你的潜能，仅此而已。
早晨面带微笑起床，然后倾注全力追求人生--好好享受、品味、感悟人生。
”格伦范·艾克伦说：“成功的人明白成功并不是什么遥远的目的地或是最后的成就，而是一种生活
过程。
”我想对于事业和生活的关系，没有比这更好的描述了。
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媒体关注与评论

　　在直销行业里，有时候不是要你做别人没有做过的事情，恰恰相反，就是要求你把别人做过的事
情做好，坚持到底，你就能够成功。
　　——《我可是很重要的人物，我就是我自己》在直销行业中，容易造成的就是对自己的夸大，因
为直销业是需要榜样力量的，这种榜样的力量在用得不恰当的时候，就是造神。
　　——《不要总把“我”挂在嘴上》在他们的头脑中，总是闪现着：直销就是拉人，人拉得越多，
业绩就会越大，然后就会有房子、车子，所以，无论如何，先把人拉进来再说。
　　——《不要先“拉”进来再说》直销是一种着重未来，需要持续努力的事业，任何企图在这里投
机发财的想法，都是幼稚的。
　　——《选择团队骨干的标准》之所以我认为以前很多东西都近乎一种教条，就是因为我们没有尊
重每一个人身上所展现的特质和个性，动辄就谈到“洗脑”之类可怕的词汇。
　　——《化解团队里的情绪问题》激励需要有一个正确的导向，需要在一些细节上加以有效的引导
，并非遇到问题就想到开次大会来“激励”一下，这都是荒谬的。
　　——《激励并非就是开大会那么简单》在以往的做法中，我们都将焦点放在了新人的引进上，而
极度地矮化了B角色。
所以，我们这种思路和做法需要做一个彻底的调整，比如在关注c的同时，也要充分肯定和尊重B，不
要总是让B坐冷板凳。
　　——《“ABC法则”还可以更灵活》我所一直推崇的“直销生活化”归根到底，也就是“直销快
乐化”、“直销亲情化”，这样的种方式，才能形成情感的纽带，从而使你的团队更加具有凝聚力和
战斗力。
　　——《如果没有这种想法，你早开奔驰了》
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编辑推荐

　　本书是缔造中国最强大直销团队的实战经典。
它总结和分析了各地区优秀直销商的实际做法，吸收了中国直销土壤的充足养分。
与同类其他书籍不同的是，它摒弃了其它直销书籍教条化的理论性阐述形式，而是更注重挖掘你心灵
的东西，深入你的内心，从根本解决问题。
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