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内容概要

　　企业要在市场中发展壮大，必须对市场有足够的了解与把握，如果坚持陈旧的观念，走老产品，
老技术，别说企业发展，恐怕生存都难。
　　无论什么成功理论，在某个时期也许是成功的，但在另一个时期也许会失败，只有随着时代不断
变化而进行相应的变化，才能让企业的经营永续发展。
　　企业有正确的思想作为领导准则，才能生产高品质的产品，而优质的产品是打开市场的基本前提
，如果没有优质服务作为市场的保证，企业的发展仍会受到挫折，无法壮大。
　　企业出现危机有很多种原因，但首要的却是管理上的危机，如果缺乏管理或是管理不当，就会导
致企业功亏一篑，破产出局。
　　套用一句老话：商场就是战场，永远是纷争不息，也永远是“十面埋伏”。
同样，商场的传奇也永远无休无止。
复印巨头施乐公司的衰落与重振；黄色柯达的黑暗与光明；波音飞机的降落与升起；遭受“9·11”重
创的杜邦如何起死回生⋯⋯这一切，是惊心动魄的战争，也是史无前例的奇迹。
本书作者试图追根溯源，探询奇迹背后的惊险胜地，借鉴经营管理大师的营商智慧⋯⋯　　正所谓：
商海无情，潮起潮落一夜间；勇者无畏，起死回生千秋名。
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编辑推荐

　　《世界十大经营新主张》通过对世界上著名的十家大企业的经营进行分析，从中挖掘出其曾走向
衰退的原因和最终成功的精髓，以探索的眼光去领悟成功企业的经营之道。
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