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内容概要

为了适应国家教育委员会“十五”教学基础教材建设的需要，方便高等教育学校“商务谈判”课程的
教学，也为了给广大经济贸易工作者提供自学的工具，给不同身份与职位的谈判参与者提供实务的参
考。
    由于商务谈判涉及国际与国内商务，谈判案例极为浩瀚，给选编工作带来很大的困难，加之各种商
务谈判活动系企业的秘密，搜集起来十分受限。
为了避免造成误会，并保证案例的真实性，本书中所列案例基本为编写者“亲身经历”的案例——或
自己所做的业务或曾组织参与的业务，个别案例为编者调查研究后编写而成。
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