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内容概要

《孙子兵法》的核心价值 《孙子兵法》成书于中国春秋时期，它的核心价值，就在于把中国春秋及春
秋以前的战争规律总结到竞争哲学的高度；其文辞简约优美，意境深远悠长。
     《孙子兵法》高度概括。
《孙子兵法》建立在大量观察事实的根基之上，是对经验事实的一种归纳浓缩，为中国古代兵学集大
成，前无古人，后无来者。
古今中外的战争案例，其成败原因都可在《孙子兵法》里得到解释和印证；明代军事家茅元仪曾对《
孙子兵法》有过最中肯的评价：“前孙子者，孙子不遗；后孙子者，不遗孙子”。
     《孙子兵法》高度实践。
《孙子兵法》虽然是对冷兵器时代的战争总结，但其所阐述的竞争原理适用于热兵器战争，适用于现
代战争，适用于任何对抗性的领域。
在这个市场经济时代，《孙子兵法》对我们研究市场竞争规律提供了最好的参考和借鉴。
市场与战场有太多的相似之处，就某种程度而言，市场可以说是战场的演变。
     细节不能决定成败，过于注重细节会让我们失去整体；战略不能决定成败，过于注重战略会让我们
染上好高骛远的恶习；管理不能决定戚败，过于强调管理，团队的能动性会慢慢丧失；执行力不能决
定成败，过于强调执行力，企业有可能加快偏离既定的力向；惟一能决定竞争成败的，就是竞争规律
。
《孙子兵法》，竞争之道，竞争规律；顺之者昌，逆之者王。
 中国企业没能走出国门，是它们一直努力吸收西方营销理论的结果。
中国企业必将争雄世界，是它们正在尝试运用传统竞争哲学的缘故。
     《孙子兵法》高度抽象。
《孙子兵法》的内容大多属于观念层次、方法层次、原则层次，即使是一些理论概念，也属于元理论
、元概念范畴。
正是这个“元理论”的特点，在给人们指出正确原则后，还给每一位运用或探究其道者预留了巨大的
运作空间，每位运用或研究者都可以根据自己的体验、心得或结果，填充上适当的内容，较自由自在
地想像发挥。
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