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内容概要

本书为21世纪高职高专精品教材，由理论、案例、模拟谈判与问题讨论三部分组成。
 本书结合教学实践先后进行过多次修改，以适应不同层次学生学习的需要。
教材适合主修对外经济领域各学科如国际贸易、国际经济合作、世界经济、国际关系、国际金融、国
际投资等的学生使用。
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