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内容概要

上市公司购并不仅仅是一个理论课题，更是一门实践的艺术。
购并主体千姿百态，购并环境千变万化，购并方案的形成、特别是购并方案的实施，面临的常常是千
难万险。
这份难与险，考验购并人，也锤炼购并人。
克服这份难与险，体现购并的奇妙，展示购并人的才智，创造企业的价值。
然而，购并理论专著很少触及到这份难与险。
《购并的艺术》不仅较为系统地阐述了购并过程中的难与险，而且提出了克服这些困难的招与术，值
得有志于上市公司购并实践的人士认真一读。
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作者简介

陈见明：北京德创开元投资顾问有限公司董事长、首席投资顾问。
自1994年起，专业从事公司收购、重组、公司出售，尤其专注于上市公司的收购工作，先后完成了
近30家上市公司和非上市公司的收购，多年的购并工作实践积累了颇为丰富的经验。
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