
第一图书网, tushu007.com
<<内在优势>>

图书基本信息

书名：<<内在优势>>

13位ISBN编号：9787300108520

10位ISBN编号：7300108520

出版时间：2010-6

出版时间：中国人民大学出版社

作者：布鲁姆　著，郭骐铭　译

页数：191

译者：郭骐铭

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<内在优势>>

内容概要

内在优势是企业发展的钥匙，不发展就是等死。
在今天高度竞争和科技驱动的全球市场中，没有一个企业停止了发展还能够存活。
本书根据作者45年的企业家和公司CEO的职业生涯，总结出一套独特的方法，能够把公司已经呈现出
来的战略优势转化成为资本。
作者运用一种称为“寻求发展之旅”的四步过程，让读者找到自己企业的隐藏力量，并将它发扬光大
，从而释放内在优势，发展壮大自己的企业。
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作者简介

罗伯特·H·布鲁姆是一位广受尊敬的企业发展领域的权威专家。
作为一名企业家，他把一家地方性的广告代理公司发展成为一家成功的全国性公司。
他担任一家有着46亿美元资产的跨国营销服务公司阳狮环球美国地区的主席兼CEO，打造和实施了一
些世界上最大的公司和品牌的发展战略。
在阳狮，他的客户包括宝马、欧莱雅、雀巢、T.G.I. 星期五、惠而浦、Zale珠宝店和T-Mobile。
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的内在优势 　探索你的内在优势 　发展你的内在优势———就是现在! 注释 译后记
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