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内容概要

教材结合国内外销售学方面的理论与实务进行阐述，围绕销售人员应该具备的基本技能技巧展开，详
细说明销售人员提升自我技能的方式方法，为即将走上销售岗位的学员提供可供参考的理论与实践借
鉴，使其从心态、知识与技能三个方面做好充分准备，以更好地适应销售工作的要求。
全书共分五章：销售概述、销售知识准备、销售区域认知、销售基本流程、常见销售形式。
教材简洁明了，突出技能技巧，注重实效，以利于老师教学与学生学习。
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