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内容概要

　　《营销策划实务与实训》在遵循营销知识体系的基础上，结合实际的项目和案例，主要阐述了营
销策划基础知识、市场调研与营销策划分析、营销战略STP分析与策划、战略性营销策划、企业形象
策划、产品策划、营销渠道网络策划、促销策划八个方面的内容。
在教学组织安排上，突出知识、方法、技能和实践体验过程的融合，通过团队项目实战训练，培养学
生强烈的团队意识、良好的工作态度、敢于创新的精神和适应岗位实际需求的能力。
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