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前言

　　审读《大学之用》、《废墟中的大学》、《高等教育市场化的底线》这几部忧患当代大学命运的
译稿时，偏偏赶上电视台的哪个频道，也正连篇累牍地播放着宣传国外知名学府的系列节目——照倒
是一路的天花乱坠，仿佛下界仰望着天国。
　　这种可巧插播在高考之后的追捧，明眼人一望便知，肯定是迎合了强烈的牟利动机。
不过，首先引起我关注的，还不是它那骨子里的“学店”做派，而是装潢在其表面的、很少引起公众
怀疑的神圣性。
就冲这种煞有介事的神圣性，我简直有些不忍地念及：在这个空空如也的时代，就别再去撕破家长们
仅存的虔诚了吧？
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内容概要

如何将大学院系变为获利中心？
如何防止产业对科研进程横加干涉？
学术活动遭遇利润盈亏问题时会怎样？
《高等教育市场化的底线》对这些重大的问题进行了精彩的剖析和探讨。
    《高等教育市场化的底线》描述了美国高等教育领域因持续加速的市场化而造成的巨变：为竞争精
英学生，各大学将自己“品牌化”以增加吸引力；对学术超级明星开出天价工资以提高大学的知名度
和声望；由纳税人资助的学术研究变成了有利可图的专利；学术思想以最高的价格被竞价者买走；在
市场经营的压力下，文科逐渐萎缩。
    《高等教育市场化的底线》详尽探讨了美国高等教育领域内强劲的市场化动力，既赞赏企业化的活
力打破了学术界的沉闷氛围，又对商业价值和市场标准在高等教育领域的泛滥怀有隐忧。
《高等教育市场化的底线》指出，市场在高等教育中应该有一席之地，但同时又必须恪守界限，不能
超越自己的底线。
    《高等教育市场化的底线》案例典型，眼光独到，叙述生动，结论极富于洞察力，是高等教育及公
共政策等相关研究领域的研究者的必读之作。
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作者简介

大卫·科伯（David L.Kirp），美国伯克利加州大学公共政策教授，著述甚丰。
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章节摘录

　　大学是一个共同体。
学者和学生在这里寻求真理。
　　——卡尔·雅斯贝尔斯，《大学的理念》（1946）　　知识是一种风险资本。
　　——米歇尔·克罗，《高等教育周刊》（2000）　　这两个校园之间只有半小时的车程，但在心
理上的距离却有一光年之遥。
在它们之间，标志的是美国新高等教育的外在差别。
　　第一个校园是现代版本的常春藤学院，一个与平淡乏味的世界相隔离的学习场所。
这是一个真正的公园，青葱翠绿，掩映在周遭的公园之中，里面有池塘和蜿蜒的小径，是一个吸引学
生和教师们来此进行对话的地方。
这里的建筑现代而不张扬，大部分教室的大小只适合上讨论课，而且配备了电子时代的设备。
这是一所选拔严格的学校，它的学生和工作人员来自全球各地。
对于在这里所受到的教育以及接触相关事业的机会，学生们感到非常满意。
　　另一个校园是城市丛林中的一座仿哥特式建筑——那是犹太人区的“牛剑”。
但迄今为止，那些暴露出的疏忽的痕迹仍然随处可见，从20世纪50年代最先进的物理实验室到用于奥
运——1908年奥运会——选手训练的游泳池。
从建校到现在，学校始终陷于经济困境之中。
前些年，它有两次几乎难以为继，预计中的每年一千万美元的赤字吞没了杯水车薪的捐赠基金。
就连那些非常忠实的毕业生中也　　四 星球大战：纽约大学　　在格林尼治村的街道上空，到处都飞
扬着紫色和白色相间的三角旗：它们在宣布，这里是纽约大学的领地。
离开市区五英里的晨边高地（Morningside Heights）是哥伦比亚大学的领地。
哥伦比亚大学称自己是纽约最好的大学，这一点长期以来都没有受到过挑战，但它不会想到如此直率
地展示自己的领地。
这不是250年前建立的常青藤盟校的行事方式。
虽然纽约大学1831年就建校了，但它缺乏可以依赖的光荣历史。
直到最近，它仍然是一个没有什么声望、缺乏资金的走读生学校（commuter school）；20世纪70年代
中期，它在破产的边缘挣扎。
不过它发生了足以让任何一个公司感到自豪的转变：在一代人的时间里，纽约大学不仅成为哥伦比亚
大学真正的竞争对手，而且成为一个将自己定位成“全球性大学”的全国知名的学府。
它赢得了展示自己的机会。
纽约大学是当代美国高等教育中的成功范例。
　　从20世纪80年代开始，纽约大学就可以很快地筹集到资金：在不到20年的时间里筹集了20亿美元
。
它没有像其他大学那样用这笔钱来建立基金，而是把大部分钱都用于建筑、购买新设备和聘请新教师
。
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媒体关注与评论

　　大卫·科伯（David Kirp），美国伯克利加州大学公共政策教授，菩述甚丰。
　　本书是最优秀的教育类图书之一，任何对高等教育有兴趣的人都会认为它不可多得。
　　——《华盛顿时报》　　阅读本书是一种享受。
它充满智慧，是阅读书单上学生们最喜欢的一本书。
　　——《政策与管理杂志》　　本书研究的真正主题是“美国精神”。
科伯明确地指出，大学的核心是公共利益。
我们越多地考虑到公共利益，大学的世界就会越美好，整个国家就会越美好。
　　——《旧金山纪事》
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