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前言

　　第一节研究对象　　学科不论新老，都有属于自己的研究领域，都是对其特殊规律的探索。
这是学科得以成立的基础，存在的条件，话语的前提，言说的内容。
　　以蒂蒙斯《创业学》为思想源头的诸多《创业管理学》，因为没有研究对象，而成为多学科的“
整合”。
因为“整合”而失去了学科独立的对象前提，才逼迫自己得出“创业无规律”的错误结论。
其根源在于对创业这个特殊对象的不了解。
　　一、边界范围　　1.创业是什么　　创业学研究的对象是创业。
创业是“创造一个企业”（而不必论其行业种类与起点规模等。
只要是自主经营，自负盈亏，自我约束，自我发展的经济实体都是）。
既然是“创造一个企业”，不是一挥而就的事，必然是个过程。
既然是个过程，就一定有它的逻辑与实践的起点和终点，在这二者之间是学科的对象。
否则，失去边界的学科还叫学科吗？
没有对象的研究还能研究吗？
　　2.起点在哪里　　有创业想法能叫创业吗？
创业的起点必然是行动，行动不可能是盲目的，是以特定目标为前提的。
这个特定目标是一个具体项目。
而要确定一个项目不是简单的事，先要有一个项目的发生与选择的过程。
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内容概要

本教程以《民富论》为基础理论，以创业的实际过程为研究对象，以新企业生存为研究目的，第一次
建立了完整实用的学科体系，是区别现有的以管理学为主要内容的各类“创业学”的真正创业学。
    本教程以作者十年创业实践为根据，以其十余部创业专著和百余篇创业研究文章为基础，以指导多
个创业项目的成功为重要补充，是从事创业研究、教育、传播的科学基础与核心资源。
    ——它的“原理篇”，来自《民富论》对创业规律的探索与揭示，系统阐明了创业的五大规律。
    ——它的“实践篇”，来自十佘部创业专题著作，涵盖了创业过程的主要方面，回答了创业过程中
的重要问题。
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作者简介

赵延忱，《民富论》作者，中国创业智库核心专家。
 
    十年读书，接受了人类探索经济学的主要学术成果； 
    十年创业，开发了五个项目，创建了三个经济实体； 
    十年研究，创立了系统而严整的创业学的学科体系。
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目    第三节  赶海——为那些淘金的人们供应矿泉水、牛仔裤    第四节  借势——凭借，依靠，借助某
种强势，获得可为己所用的力量    第五节  挖掘——寻找现存的隐蔽资源，改进、提升、完善、转换成
为新项目    第六节  兴趣——把兴趣变成能赚钱的事，直到成为生活的内容与生存状态    第七节  优势
——在“与别人比较突出，与自己比较最强”中，选择市场价值的突破    第八节  眼界——目力所及要
大、见识所及要多、思维所及要宽，好项目自然产生    第九节  揭盖——澄清事务混沌的表象，深入进
去看个明白，发现就在其中    第十节  入链——进入一个成长中的产业链条中，成为一个环    第十一节 
敏感——对生活中看到、听到、接触到的某些事物，去联想它的商业价值    第十二节  整合——找到各
种独立资源和要素的关联，在它们的关系中，发现利润点  第七章  资金之道    第一节  创业开始的“扑
空”动作    第二节  创业本质决定解决资金的道路    第三节  资金本性决定解决资金的途径    第四节  资
源整合决定解决资金的办法    第五节  政府政策决定解决资金的出路  第八章  创业过程    第一节  项目的
选择    第二节  用模拟探索    第三节  在运转中成活  第九章  销售套路    第一节  发现“创业销售”特殊
性    第二节  创造“可持续销售”的条件    第三节  运用“点规模渗透”的方法  第十章  败于三无    第一
节  是决策失误吗？
    第二节  无“魂”之躯    第三节  无“根”之木    第四节  无“序”之举附录
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章节摘录

　　首先要明确检验的内容是功能。
项目中可以独立的内容都需要检验，用什么方法检验？
这里从经验出发提出五种可供借鉴的方法。
　　功能。
任何项目，都有一个承上启下占据核心地位的东西，那就是功能。
它对上联系着以技术为中心的整个制造过程，对下则直接面对市场，联系着对消费者的效用。
　　功能是技术价值的集中体现。
人们谈论知识经济，产品附加值，最终都要落实到产品与服务的功能上。
许多创业者关心技术的成熟与否，关心它内涵的真实性；事实上是把技术的成熟程度定位在能不能制
造出产品来，进而关心技术自身标准的先进性与可靠性，关心与核心技术相关的辅助技术、材料、设
备、工具等问题。
一旦这些问题得到解决，便欢欣鼓舞如释重负，忽略了技术创造本身的效用。
技术转化为产品是创业的重要一步，但远远不是最重要的，最重要的是体现技术的产品是不是对消费
者有价值。
只有抓住了功能这个核心，才能够抓住技术的真实价值。
　　功能要靠市场来证明。
不仅是看有没有市场，还要看这个市场有多大。
市场够不够大可是关系重大，它关系到技术成本的补偿，因为技术不论是自己开发的还是引进的，都
有成本问题。
市场容量涉及值不值得干，用什么样的规模去干才能补偿成本。
市场的大小当然是由产品所承载的功能能够满足人们某种特定需要的效用决定的。
这就归结为，验证的第一目的是：承载技术的产品的市场适应能力和市场容量。
任何对技术前景的预测，尤其是技术拥有者的神话往往是靠不住的。
把目光紧紧地盯住功能，紧紧地贴近最直接的消费者，这才是抓住了项目的命脉，抓住了验证的纲。
其他方法都是在这个基础上才有意。
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编辑推荐

　　理论基础，以《民富论》阐明的创业五大规律为基础理论，以作者的十余部创业专题著作和百余
篇创业研究文章为主要思想来源。
实践依据，以作者十年丰富的创业实践为根据，以8000封读者咨询和三十余次项目评估为补充，以指
导多个创业项目走向成功为佐证。
　　主要特点　　1.完整性　　按照创业的真实过程设置教材顺序，分阶段说明创业实践问题，建立
了脉络清晰、结构紧密、内容完整的课程体系。
　　2.目的性　　把项目成活，即新企业生存的实现作为教育目的。
全部内容是在“项目选择为起点，运转实现为终点”的范围之内。
　　校正错误　　1.正本清源　　以创业学独立的研究对象为根据，指出了创业教育的“不是”，即
在创业的题目下讲已经存在的企业的管理和创业真实过程之外的各类相关问题，实现了学科基础的正
本清源。
　　2.拨乱反正　　以创业过程中的特殊规律为根据，分析了创业教育的“不对”，主要是舶来的错
误观念，及由其产生的对创业者的误导，实现了创业行为的拨乱反正。
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