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内容概要

本书提出了一个国际商务研究的新议程。
马克·卡森教授认为：在21世纪必须把国际商务的研究从交易成本经济学和以资源为基础的企业理论
转移开来，不仅仅要关注单个企业本身，而且要以全球系统的观点来研究国际商务，用动态的方法取
代静态分析，重点分析国际商务环境的波动、企业创新方法、弹性以及全球商务信息合成利用对企业
开展国际商务活动的影响：为了正确地协调全球商务系统，企业家必须通过社会信用网络、竞争以及
建立联合风险投资等策略来处理国际商务问题。

 本书是国际商务领域的研究者和从业者的必备读物。
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作者简介

　　马克·卡森(Mark
Casson)，英国雷丁大学经济学教授，主要研究领域为跨国公司经济理沦、企业家精神、国际商务、商
务与经济史、文化经济学等。
他与英国著名国际商务学家彼得。
巴克利合作，共同发展了跨国公司内部化理论。
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章节摘录

　　1.2　一个新的研究议程　　这个新的研究议程主要由以下四个方面的内容构成，它们分别是：一
是从以特定企业视角来研究跨国发展到以一般系统化的视角来研究跨国公司；二是分析波动性和信息
成本对跨国公司组织机构的影响；三是把企业家精神理论与跨国公司理论联系起来；四是把以上这些
理论嵌入更广阔的社会和政治背景之中进行研究。
　　新的研究议程中第一个主题主要是对从20世纪60年代和70年代就已经开始建立的跨国公司理论大
厦的完善，这一理论研究主体的完善主要集中在对企业边界的研究上。
跨国公司是指一个所有权和控制权跨越任何一个单一主权国家边界的企业。
当代世界经济主要是由在不同市场中既相互竞争又相互合作的跨国公司群体所控制。
巴克利和卡森的原创研究框架就是要解释如何划分跨国公司的边界，其长期目标就是要解释跨国公司
在世界经济中如何来建立其全部的边界。
简而言之，其短期研究目标的重点就是单一企业的边界是如何确立的。
随后尽管有大批学者加入了这一特定领域的理论研究，但由于不同思想学派（casson，1986）有不同
的理论观点，这些后续的研究逐渐淡出了这一领域，目前面临的最大问题就是，这样一个特定的研究
主题最终从公众视线中消失了。
现在，正是理论界的同行重新返回这一研究框架的时候了，我们应该从这一重要研究主题淡出的地方
重新开展深入的研究。
　　因此，为了广泛地突出这一理论研究主题，有必要将跨国公司理论放置于全球经济系统化的观点
之中。
尽管全球经济系统的行为可能比较复杂，但为了用清晰的逻辑思路来分析全球经济系统，我们有必要
以更加严谨的方法来建立跨国公司理论。
一个有价值的分析跨国公司策略的方法就是在离散变量之间进行理性选择，这一方法将在本书的第二
章中进行详细说明。
第二章将重点分析对跨国公司扩张至关重要的一个公司策略：外国市场进入策略。
　　第三章主要介绍全球经济系统理论。
这一章不把跨国公司作为分析单位，而是把全球经济作为分析单位。
从这个角度出发，跨国公司就是全球经济系统中的生产机构，更确切地说，在这个全球经济系统中，
跨国公司之间既相互竞争，也相互合作。
全球经济系统还包括许多非国家企业，同样的，在这些非国家企业之间、非国家企业与跨国公司之间
也存在相互竞争与合作。
从全球经济系统的角度来研究，将比仅仅研究某个独立的跨国公司获得更为广泛的经济预测。
　　新研究议程的第二个主题是如何理解跨国公司组织结构自20世纪70年代以来发生的巨大变化。
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媒体关注与评论

　　“本书是过去三十多年来我们研究国际商务问题的总结，同时也指明了未来国际商务问题研究的
发展方向，这些经典的文献所提及的研究方法和研究思路为未来跨国公司理论研究奠定了基础。
”　　一彼得·巴克利，英国利兹大学教授　　“本书是马克·卡森和彼得·巴克利教授研究国际商
务理论的精华，它集成和拓展了跨国公司的理论研究，是一部国际商务经济学理论研究的力作。
”　　--陈继勇，武汉大学经济与管理学院教授　　“本书用全球系统的方法研究了跨国公司与国际
商务经济学中的一系列问题，例如把企业边界，区位弹性、企业家精神网络、有限理性和实物期权等
与跨国公司理论相结合，使跨国公司理论具有坚实的微观理论基础和社会学理论背景。
”　　--冼国明，南开大学跨国公司研究中心教授　　“本书用动态的方法，以企业为微观主体，把
企业研发、生产、市场分销（营销）、对外贸易与对外直接投资等多种经济活动融合在一起，拓宽了
跨国公司理论的研究范围，建立了国际商务经济学的一般理论。
”　　--杨仕辉，暨南大学经济学院教授
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