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内容概要

　　法律尽职调查业务是非诉律入行最先接触和必须学习、精通的基础业务，不精通尽渊，不能称为
合格的非诉律师！
全书围绕该非诉核心业务的各个步骤逐一展开，层次非常清晰，便于读者迅速掌握尽调业务的各个环
节。
作者为专业资深律师，对该业务有很深入的体验和思考，书中很多内容都是其宝贵经验的总结，而且
根据讲解需要配以大量案例和实践提示模块，帮助读者加深对内容的理解和掌握书后还配有真实的尽
职调查报告模板，均是读者从他处很难获得的宝贵资料。
通过该书，读者可以系统学习到法律尽职调查的方方面面，掌握相应技能与技巧，为其律师从业道路
打好坚实的基础。
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作者简介

　　谢莲坤，女，律师，毕业于北京大学法学院。
2004年获法学学士学位，2006年获经济法学硕士学位。
自2006年始。
进入北京市竞天公诚律师事务所，从事律师业务；现为一家高科技公司法律顾问。
主要业务领域为公司收购兼并与重组、证券发行，承办过数十件案例，包括中围电信收购联通CDMA
业务及相关资产、华源重组、中海油服境内发行上市等项目，具备丰富的理论知识和实战经验。
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书籍目录

上篇　认识法律尽职调查
　第一章　尽职调查是什么——程序与实践的结合
　　第一节　一项程序性工作
　　第二节　一项需要技巧的实践性工作
　第二章　怎样参与尽职调查——客户需求
　　第一节　了解委托人
　　第二节　订立委托协议
　第三章　发挥尽职调查的作用——应认识并达到的目标
　　第一节　充分运用法律工具
　　第二节　依委托人的不同调整目标
　　第三节　结合项目进程开展尽职调查
中篇　尽职调查律师应具备的基本素质
　第四章　如何获取及利用资料——掌握尽职调查的方法
　　第一节　资料的来源
　　第二节　资料的利用
　第五章　律师基本技能一提升业务水平的途径
　　第一节　掌握沟通的技巧
　　第二节　提高阅读能力
　　第三节　消化和分析
　　第四节　加强表达能力
　第六章　几点应遵循的原则——律师不可丢弃的信条
　　第一节　勤勉尽责原则
　　第二节　审慎原则
　　第三节　独立性原则
　　第四节　避免利益冲突
　　第五节　保密义务
　　⋯⋯
下篇　尽职调查的实操指南
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章节摘录

版权页：插图：尽职调查通常不是律师主动而为之的工作，总是服务于客户的某一项经济行为，如并
购或者证券发行或其他，且需得到委托人对律师的委托。
本章即探讨尽职调查的客户需求。
并购中的尽职调查需求和证券业务中的尽职调查需求存在很大差异。
就并购而言，决定某一并购项目是否需要进行尽职调查的根本原因在于，并购各方是否有通过尽职调
查解决信息不对称问题的客户需求，这属于并购各方商业上的综合判断。
因此，在并购中，律师从事尽职调查并非一项法定义务，而是一项业务或称合同义务。
只有当与并购相关的当事人存在就法律方面进行尽职调查的需求，且该当事人委托某家律师事务所时
，该律师事务所及其执业的律师才有可能参与该并购，并有义务开展尽职调查工作。
而对于证券业务，律师参与该证券业务的根源在于“某一主体是否有发行某类证券的需求”。
在此基础上，律师事务所的委托人可能是发行人，律师角色俗称为“公司律师”或“发行人律师”；
有时，保荐人为了规避其自身在发行证券过程中的法律风险，而聘用律师专门为其从事相关法律业务
，律师角色俗称为“券商律师”，此时律师事务所的委托人为保荐人。
当委托人是发行人时，表面上从事尽职调查是律师完成的合同义务，而实际上，一旦接受委托，律师
与委托人之间的合同义务将转化为法律要求律师尽职尽责的一项法定义务，尽职调查成为律师完成法
定义务的一种手段，律师必须依据法律要求通过尽职调查和对证券发行上市项目的参与，出具法律意
见书、律师工作报告等，并对其中的内容承担责任。
而若委托人是保荐人，更多时候，律师从事尽职调查仅构成律师完成与保荐人之间合同义务的手段，
并非法律强制而为之。
客户需求是前提，在这一前提下，律师在开展尽职调查的具体工作之前，必须要得到委托人的委托。
以并购业务的实践经验来看，存在两大类型的委托人。
一类是并购方，一般而言，因并购方对并购标的、与并购有关的法律事项存在更大可能的信息不对称
，故并购方有聘请律师事务所从事尽职调查的动力。
另一类委托人虽然少见，但在实践中也可能存在，即出售方，从较广泛的范围指需要存并购协议中签
字的、除并购方之外的其他相关方，于股权并购中通常包括被并购的目标公司及出售其股权的股东等
，于资产并购中包括出售资产的企业。
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