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内容概要

《基于契约的易逝品供应链协调机制设计》(作者侯琳琳)是关于易逝品供应链契约协调的学术专著，
这是经济契约理论在供应链管理领域的应用，也是供应链管理领域的热点和前沿问题。
《基于契约的易逝品供应链协调机制设计》以易逝品供应链的契约协调机制为研究对象，主要应用现
代经济学中的机制设计理论和博弈论等理论，针对几种较复杂的供应链环境，通过建立博弈模型，为
企业设计各方乐于接受的契约协调机制，主要包括：价格敏感型随机需求下供应链的期权契约协调机
制的设计；需求信息不对称下可实现信息共享的契约协调机制的设计；多零售商价格竞争下供应链的
契约协调机制的设计；混合渠道销售下供应链的契约协调机制的设计，以及三阶层供应链的联合契约
协调机制的设计等。
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章节摘录

　　销售契约条款中对销售商的价格保护政策规定如下：公司产品价格调整时，对经销商在调价前15
天内（从其对应经销商发货日即销售日起计）所进降价产品中该销售商尚未销售的库存给予价格保护
，超期及欠款者除外。
销售商应在调价通知公布7天内向经销商回复价保申请，否则按自动放弃处理。
经销商核实后确定价保金额并冲抵下次进货款。
样品和促销用品不享受价格保护。
　　对于销售契约中其他条款这里也不予讨论。
经销商和IT商城的销售商间的销售契约可以认为是一种退货契约的形式，但与本文第七章讨论的退货
契约形式略有不同，理论研究中认为退货价格是事前约定好的，并写入契约条款。
由以上分析可知，该数码相机产品的销售契约未规定最终退货价格，而是更灵活，经销商根据销售商
的退货申请和退回产品的实际状况，决定按原价还是某种程度折价退款，且要求退货量不能超过订货
量一定的比例，这样市场需求风险就由经销商和销售商共同承担了。
　　综上所述，该数码产品的供应链系统是三阶层结构，其中的两个交易过程使用的是不同类型的契
约形式，制造商与经销商间采用类似利润共享契约的形式，经销商与销售商间采用退货契约的形式。
这验证了本书第七章指出现有相关研究的不足是符合现实情况的，为三阶层供应链系统的契约机制的
设计拓展了研究思路。
而且，本书第七章从理论上分析了两个交易过程分别采用利润共享契约和退货契约的三阶层供应链系
统，并给出契约参数的最优制定规则。
下文将借鉴第七章的理论，指出该数码相机产品供应链契约设计中存在的一些问题，并给出相关的建
议。
　　⋯⋯
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