
第一图书网, tushu007.com
<<网上开店与买卖>>

图书基本信息

书名：<<网上开店与买卖>>

13位ISBN编号：9787302192800

10位ISBN编号：7302192804

出版时间：2009-7

出版时间：清华大学出版社

作者：九州书源

页数：262

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<网上开店与买卖>>

内容概要

　　《网上开店与买卖（第2版）（配光盘）》讲述了目前网上开店与买卖的相关知识与技巧，主要
内容包括全新认识网上店铺、要开店先学上网知识、获得网上交易的通行证、体验网上购物的乐趣、
跨出网上开店的第一步、拍摄并处理宝贝图片、打造迷人网点、让网点美名远扬、赚取网络贸易的第
一桶金、多开店铺扩大销量以及发展网站的实用技巧等知识。
　　《网上开店与买卖（第2版）（配光盘）》深入浅出，以“小魔女”从对网上开店与买卖一窍不
通到能独立进行网上购物和开店出售商品为线索贯穿始末，引导初学者学习在网上开店进行买卖。
《网上开店与买卖（第2版）（配光盘）》选择了大量实际工作和生活中的应用实例，以帮助读者掌
握网上开店进行买卖的方法；每章后面附有大量贴切的练习题，以检验读者对本章知识点的掌握程度
，达到巩固每章知识的目的。
　　《网上开店与买卖（第2版）（配光盘）》定位于想在网络上开店进行网络贸易的初级用户，适
合在校大学生、白领、教师、公务员以及不同年龄阶段喜欢在网络上进行交易的电脑爱好者学习或参
考。
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章节摘录

　　第1章 全新认识网上店铺　　1.1　什么是网上开店　　网上开店是一种在互联网时代的背景下诞
生的新销售方式，具体来说就是经营者在互联网上注册一个虚拟网上商店（下面简称网店）并出售商
品。
　　经营者将待售商品的信息以图片和文字的形式发布到网页上，对商品感兴趣的浏览者通过网上或
网下的支付方式向经营者付款，经营者通过邮寄、快递等方式将商品实物发送给购买者。
相比传统的商业模式，网上开店投入不大、经营方式灵活，可以为经营者提供不错的利润空间，现在
越来越多的人都开始选择这种方式进行经营。
如图1.1所示为在淘宝网开设的一家网店的主页。
　　1.2　网上开店有什么优势　　网上开店与在现实中开设实体店铺相比，具有经营成本低、经营方
式灵活、地域限制小和可以自由支配时间等显著优势。
下面首先将一个网店和一个普通的实物店（实物店中的数据仅供参考）所需的成本、时间等项目进行
对比，让读者对网上开店的优势有一个直观的了解，如表1-1所示。
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编辑推荐

　　一部彻底渗透新课标理念的教辅书，用科学的CETC差距理念策划的创作。
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