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前言

　　译者曾在几年前参与一项东非成品油管道项目融资的工作，为了对项目融资有一个全面深入的了
解，我参阅了大量的文献。
当时，国内出版的有关项目融资的书籍绝大部分是论述我国境内一些大型项目融资的理论框架和操作
实践的，对于指导中国企业走出去承接国际项目融资的专著则寥寥无几，而本书却是最实用最有指导
性的书籍，它也成了我当时工作的“咨询顾问”，帮助我解决了很多实际问题。
后来，本书的作者希望我能把这本书翻译成中文，以期与国内更多的专家和同行进行交流和探讨。
对于这个建议，我欣然接受了。
　　本书的英文书名为“Princi ples of Project Finance”（项目融资原理），但是译者却更觉得这是一本
非常实用的操作指南。
作者凭借着三十多年在结构性融资领域的T作经验和深厚的理论功底，全面系统地阐述了项目融资的
核心问题和解决方案。
由于本书的内容立足于国际项目融资，因此书中所提出的原则、概念以及微观层面的操作建议对于不
同性质的国际项目融资来说都具有普遍的适用性。
　　项目融资是一个复杂的系统，涉及的参与方很多，如：项目的投资人、贷款方、承包商、供应商
和产品（或服务）的购买方以及政府部门等。
对于各自的权利和责任都需要通过各种协议或合同加以确认。
识别并管理好风险，是项目融资能否成功的关键。
对于这个核心的问题，本书不仅进行了深入的分析，而且还给出了平衡性的解决路径，换句话说，就
是作者并没有站在一个或几个参与方的角度去看问题，而是把所有的利益相关方都考虑进去，以达到
相互平衡的效果，这是我在研读本书的过程中发现的一个非常有价值的地方。
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内容概要

本书是作者在从事30多年项目融资工作的基础上撰写而成的。
书中不仅论述了项目融资的原理，也深入分析了国际项目融资实践中的一些普遍性问题，并对这些问
题给出了平衡性的解决方案。
本书的主要内容包括项目融资的基本原理、国际融资的市场和渠道、主要框架合同的原则、各类风险
的管理、财务模型的建立以及融资过程中的商务谈判等。
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作者简介

　  爱德华·耶斯考比(E．R．Yescombe)长期致力于各类结构性融资的工作，涉及项目融资、租赁、出
口信贷以及财产与资产融资，具有30多年的专业经验。
他从l998年开始为公共部门一私人企业合作项目和项目融资提供咨询服务，包括为项目的发起人和政
府机构提供项目合同融资的咨询和运作，以及为公共部门制定政策进行咨询等。
他所著的《项目融资原理》和《公共部门和私人企业合作模式》被认为是该领域最重要的著作，许多
国家大学的商学院和法学院采用这两本书作为教材。
爱德华·耶斯考比毕业于牛津大学法学院，曾任三菱东京银行欧洲项目融资部主任。
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章节摘录

　　因此，项目融资和其他类型的高比例债务融资之间没有确切的界限。
新项目通过项目融资建设并投入使用后需要再融资，这个再融资的过程具有更多公司贷款的特点，因
此两者之间的界限也是比较模糊的。
　　区分项目融资和其他类型贷款时，贷款方的依据是方便程度而不是理论，因为贷款主管会把用于
项目融资的技巧也用到类似的融资中。
许多贷款方会把项目融资看做是结构融资业务的一部分，包括需要设立一个有专门目的的实体（项目
公司）作为借款方进行融资的模式，这要求股本金和债务的安排应与项目的现金流相适应。
而公司融资则不同，它是把贷款借给现有的借款方。
所以，对项目融资市场的统计数字要谨慎对待，因为这些统计可能包括也可能不包括介于项目融资和
其他类型融资之间的大宗交易。
　　下面列举了一些其他类型的结构融资，并就其与项目融资的差异进行了分析。
　　应收账款融资：这类融资是基于企业已有的现金流进行借贷，与项目融资一样是通过一个专门设
立的公司进行融资的（通常情况下是现金流的实际受益方的表外融资）。
现金流可能包括总体的业务情况（如连锁的酒店），也可能是一些合同（如消费者贷款、销售合同等
）产生的新现金流。
它与项目融资最主要的区别在于后者是基于对新建项目现金流的预测。
　　虽然人们通常认为通信领域的融资属于项目融资的范畴，但是它和其他类型的项目融资几乎没有
什么共同点。
可以认为通信项目的融资介于应收账款融资和真正的项目融资之间，因为融资可以用于项目（一个新
的电话网络项目）的建设，但是一般只有在首笔收入产生后才能提取贷款。
　　证券化融资：如果在债券市场上获得应收账款融资，那么这就是应收账款的证券化（从银行的项
目融资贷款账户中可以看到有一些应收账款的证券化已经到期了，但是到目前为止这类融资在市场上
并没有形成主要的特色）。
　　杠杆收购或管理收购融资：通过高杠杆融资的资产组合，投资人或其管理方对另一家公司进行收
购。
它通常利用被收购企业的现金流和其资产作为抵押，通常不涉及为一个新项目的建设而融资，也不像
项目融资那样需要为担保签订合同。
　　并购融资：并购融资可能在结构融资中所占的比例最高，它可以通过高杠杆债务使一个公司并购
另外一个公司。
从这个意义上讲它和杠杆收购或管理收购融资非常相近，但是并购融资是基于把两个公司的业务合并
到一起而进行的。
　　资产融资：资产融资是当资产的价值能在公开市场上比较容易出售的前提下进行借贷的，比如飞
行器或不动产的融资。
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