
第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实务>>

图书基本信息

书名：<<国际贸易实务>>

13位ISBN编号：9787302259510

10位ISBN编号：7302259518

出版时间：2011-8

出版时间：清华大学出版社

作者：章艳华 编

页数：331

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实务>>

内容概要

　　本书依照教育部认真贯彻《国务院关于大力推进职业教育改革与发展的决定》要求，根据最新的
《国际贸易术语解释通则2010》（Incoterms
2010）、《跟单信用证统一惯例》（UCP600）和商务部外销员考试大纲，有针对性地制定学生的知识
目标、能力目标和职业素质目标，在国际贸易教学中将知识、能力、素质培养与训练有机结合起来。

　　本书注重内容的实用性和岗位需求的针对性，内容设计符合高职高专学生的认知规律和就业特点
，结合外经贸行业和进出口企业对外贸从业人员职业岗位能力的需求，以中小型进出口企业为重要对
象，系统地介绍了进出口业务的基础知识及实践操作，主要包括交易前准备、交易磋商、签订合同、
信用证业务、出口业务、进口业务和善后业务共7章31个学习单元，使学生了解进出口业务基础知识、
进出口交易的程序和方法、国际贸易惯例及法律知识，培养学生进出口贸易磋商、进出口合同签订和
进出口合同履行等方面的能力，增强外贸业务人员竞争意识、创新能力、风险意识和团队合作精神等
职业素养。

　　本书作为高职高专经管类专业“工学结合”的教学教材，适合高职高专、成人高等学校和民办学
院国际经济与贸易、报关与国际货运、国际商务、商务英语、国际物流、电子商务等专业的教学用书
、教辅参考书，非经济类专业的学生自学用书，同时也可作为国际商务从业人员培训用书。
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