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内容概要

　　本书的内容是在仔细分析初、中级用户学用网络开店的需求和困惑的基础上确定的，并基于“快
速掌握、即查即用、学以致用”的原则，根据日常工作和生活中的需要取材谋篇，以应用为目的，用
任务来驱动，并配以大量实例。
读者通过本书的学习，可以轻松、快速地掌握网上开店、装修与推广的实际应用技能，得心应手地实
现网店的开设与经营。

　　本书共分13章，详尽地介绍了做好开店准备、领取网上“营业执照”、网店开张、安全成交第一
笔生意、使用淘宝助理管理网店、在易趣网上开店、在拍拍网上开店、制作精美的照片、简单装修店
铺、设置店铺公告和店铺类目、宣传与推广店铺、网店物流全攻略、提升网店信用等方面的内容。

　　本书及配套的多媒体光盘面向想在网上开店的初级用户，适合于广大网上交易的爱好者和各行各
业需要学习网上开店的人员，也可以作为大中专院校师生学习的辅导和培训用书。
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章节摘录

版权页：插图：确定要开一家网上店铺后，“卖什么”就成为最主要的问题了。
在确定卖什么的时候，要综合市场需求、自身财力、商品属性以及物流运输的便捷性，对出售的商品
加以定位。
目前，个人店铺的网上交易量比较大的包括服装服饰、化妆品、珠宝饰品、手机、家居饰品等。
在这方面，网上开店与传统的店铺并无太大区别，寻找好的市场和有竞争力的产品是成功的重要因素
。
在网上开店需要选择一个提供网络交易服务的平台，如淘宝、易趣、拍拍等，然后进行注册。
大多数网站会要求用真实姓名和身份证等有效证件进行注册。
在选择网站的时候，人气是否旺盛、是否收费以及收费情况等都是很重要的考虑因素。
现在很多平台都提供免费开店服务，这样就可以为用户省下不少费用。
申请店铺时要详细填写自己店铺所提供商品的分类（例如，出售发饰应该归类在“箱包配饰、饰品、
发饰”中的“发饰”一类），以便让目标用户可以准确地找到该商品。
然后需要为自己的店铺起个醒目的名字，以便吸引广大网友的浏览。
有的网店显示个人资料，应该真实填写，以增加信任度。
用户需要把每件商品的名称、产地、所在地、性质、外观、数量、交易方式、交易时限等信息填写在
网站上，最好搭配商品的图片。
名称应尽量全面，突出优点，因为当别人搜索该类商品时，只有名称会显示在列表上。
为了增加吸引力，图片的质量应尽量好一些，说明也应尽量详细，如果需要邮寄，最好声明由谁负责
邮费。
登录时需要设置价格。
通常网站会提供起始价、底价、一口价等项目由卖家设置，卖家应根据自己的具体情况利用这些设置
。
为了提升店铺的人气，在开店初期，应适当地进行营销推广。
例如，购买网站流量大的页面上的“热门商品推荐”的位置、与其他店铺和网站交换链接、在论坛上
多发帖子等。
除此之外，还要多参观和学习其他成功网店的优点，采取一些如一元起拍卖或者部分商品不求赢利但
求吸引顾客光顾的方法，以提高顾客的关注度。
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编辑推荐

《网上开店、装修与推广》编辑推荐：要点提示：注册成为淘宝会员、开通支付宝账户、管理支付主
、发布商品上架、设计店铺、与买家沟通、进行第一笔交易、易趣网店开业、店铺管理、拍拍网店开
店、拍摄商品图片、巧用店铺做厂告、信用等级晋级规则。
零点起飞：从入门到精通，一步到位。
实例讲解：用任务来驱动，学以致用。
见多识广：以知识来取胜，技高一筹。
视频教学：从互动到单练，寓教于乐。
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