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内容概要

冯华亚主编的《汽车推销技术》是市场营销类教材。
全书从汽车销售实践出发，以必要的推销理论和技巧为依据，以培养实际的汽车销售技能为重点，对
汽车推销活动的基本流程和实际中的具体运用做了全面的阐述，使理论与实践紧密地结合在一起。
本书相关案例的选用充分考虑了我国汽车市场的具体情况和文化特点，侧重应用性和实效性，即易于
理解掌握，又有利于培训汽车销售人员和指导汽车推销活动的具体实践。

《汽车推销技术》可作为高职高专市场营销、商务、经济管理类、汽车应用专业教材，亦可供从事实
际汽车销售工作的人员学习参考。
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