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前言

在1998年我们第一次出版《创业宝典》的时候，我们认为它是对于那些希望成为自己的老板的人们的
重要参考。
我们会提供关于采取什么样的步骤，避免什么样的陷阱的意见。
本书还会提供一些常识，比如新企业家在面临挑战的时候，应该如何借鉴他人成功和失败的解决方案
。
    《创业宝典》的成功是非凡的，销售量超过40万本，通过4个版本在市面上流通，所以它在所有的商
业启动书中是最畅销的。
商业发展的影响从社会营销到iPhone，从企业受法律变化的管理到Google(谷歌)对建立客户群的影响，
这些对于独立的企业家来说，都是迷人和令人兴奋的。
    毋庸置疑，最近的经济衰退已经为几代人创造了最具挑战性的营商环境，这种影响波及每个人，从
个体户到通用汽车公司。
当大多数人认为，这种让人失望的经济就像是一座障碍高山，只有真正的企业家能看到机会，即使在
经济低迷的时期，他们也会凭借敏锐的洞察力从逆境中崛起。
    考虑到这一点，我欢迎你来到第5版的《创业宝典》，这个版本更新了对最新发展趋势的见解，包括
对社会媒体以及如何使其为你的企业工作的全新篇章。
我们还提供了成功需要什么的观点。
早期的版本专注于关键的启动阶段。
作为一个企业家，我可以告诉你，创业是一件事，而培育它能稳固地成长又是另外一件事。
所以，我们在书中详述了企业生存关键的前三年的建议和指导的部分。
    很少会有人意识到，每年有60万的新商业产生，而且其中的大多数都成功了。
我要告诉你这些成功人士的小秘密，他们取得成功的主要原因就是他们准备好了。
本书做不了什么事情，但是它会给你提供构建你自己未来和成功的工具。
你不能把好的想法只停留在想象上，一旦你的想法需要付诸于实践，你需要钻研一些细节，比如你需
要知道什么和做什么，这样做是为了实现企业家的最终目标——当你为自己工作的时候，要有经济基
础作为保障。
    这些年，我也有一些关于我自己创业成功和失败的案例，这两种类型的经验教训都会出现在这本书
里。
《创业者》杂志的工作人员，他们也知道一些关于企业如何才能茁壮成长的事情，并积累了相当多的
知识。
本书用清晰质朴的语言提供给你我们知道的所有关于创业的最好的知识。
    祝你成功！
    皮特·施恩    企业家传媒公司首席执行官
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内容概要

　　创业的人很多，成功的人不多。

　　成功创业的经验很多，用到创业的不多。

　　创业者真正需要的，是具备实战性的创业指南。

　　恭喜你，你翻遍所有书城都找不到的这本创业指南已经⋯⋯
　　因为本书涉及技术创业、资本运作、团队管理，市场营销等创业者所应熟悉和掌握的知识，如：
　如何让经营理念更有号召力？

　如何瞄准定位？

　如何低成本甚至零成本地推广？

　如何创意融资？

　如何高效运作？

　　本书是国内第一本涵盖所有创业活动的创业者指南，内容前沿，实践性强。
通过定位目标市场、取得市场成功的秘密、利用互联网力量、启动和壮大资金、在预算范围内最大化
利用科技优势等方面，帮助创业者建立高效的业务。

关于创业的观点、趋势和策略总是在不断地改变，因此本书也需要不断地更新。
最新的第5版中，我们对每章的内容都做了与时俱进地更新，加入了许多新内容，甚至，我们增加了
全新的第7部分，为创业的朋友接好社会化媒体和在线广告营销的精彩内容。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<创业宝典>>

作者简介

　　美国《企业者》杂志
　　在过去的30年中，企业家媒体已经成为了小企业想要成功的必修课。
从开始创业到退休，数以百万计的企业家和小企业主都信任企业家媒体家族——企业家杂志社、企业
家网站、企业家出版社、女性企业家网站以及行业伙伴——能够指引他们向正确的方向迈进。
企业家媒体家族被视为中小型企业社区内的灯塔，它们提供优秀的内容、崭新的机遇和创新的方式使
小企业的创业事业向前推进。
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书籍目录

第1部分 思考
第1章 绪论
第2章 决意冒险：准备好成为一名创业者
第3章 好创意：如何为自己的事业谋创意
第4章 管理时间：应该兼职创业还是全职创业
第5章 创办公司还是买一个公司
第2部分 计划
第6章 选择目标：确定市场
第7章 进行市场调查：如果公司开张了，客户就会上门吗
第8章 为公司命名
第9章 公司合法化：选择一种公司模式
第10章 公司运营计划：制定一份成功的商业计划书
第11章 衡量利弊：雇用律师和会计
第3部分 资金
第12章 从家庭开始：从自己、朋友、亲戚开始融资
第13章 有所失，有所得：如何吸引投资
第14章 寻求贷款：债务融资的利弊
创业启动
第4部分 准备
第15章 什么是交易：成功谈判
第16章 选址：为你的企业选择地点
第17章 看起来不错：营造专业形象
第18章 库存方案：关于存货的内幕
第19章 尽在邮件中：建立邮件系统
第20章 提前收款：向你的客户授信
第21章 保护你的财产：购买商业保险
第22章 招募技巧：雇用员工
第5部分 购买
第23章 买方指南：营业设备基础知识
第24章 全天候的商业：运用技术提高你的生产力
第25章 网络起作用：创建公司网站
第26章 保持联系：通过技术保持联系
出发喽
第6部分 市场
第27章 品牌帮助：构建一个品牌
第28章 营销天才：广告和营销
第29章 谈话要点：怎样推广你的企业
第30章 销售：有效的销售技巧
第31章 顾客服务：提供卓越客服
第7部分 投入
第32章 网络销售：在线广告和营销
第33章 社交研究：社会媒体营销
第34章 你会联系吗：社交媒介网络
第8部分 利润
第35章 保留部分：簿记基础
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第36章 编制报表：如何编制财务报表
第37章 管理资金：如何有效理财
第38章 付薪日：如何给自己发工资
第39章 税收：你应该了解的税收知识
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章节摘录

版权页：   插图：    市场很重要 任何人创业，首先要对市场前景有一个深入的研究，而且这一步可以
让你充分认识到，你是该全职创业还是兼职创业。
 对于创业，也不能过于狂热而忽视了现实情况。
如果公司的产品或服务需求性很强，没有大的竞争，那么毫无疑问可以全职创业。
但如果另一方面，市场没那大的需求，而只是可能会有市场或发展，那么最好先兼职创业。
 接下来就要调查公司的竞争性、公司所在地区的经济状况、人口状况以及潜在顾客的状况。
例如，如果公司准备办一个上层社会美女沙龙，就要调查一下当地类似的社团有多少，有钱的女性客
户有多少以及她们愿意消费多少。
 当你确定公司的事业有需求后，详细列举公司的目标和策略，还要进行深入研究，做好市场调查，由
此确定你的创业目标，这样，公司就可以建立长期发展的可能性，让公司的事业顺利发展。
如果你是兼职创业，一定要写一份创业计划，以便日后长期发展你的事业。
 有些创业项目就适合兼职做，例如电子商务、餐饮、直销服务业等。
进行市场调查，制定创业计划，可以让你从实际出发决定是否兼职创业（关于市场调查和创业计划的
具体内容，见第6、7、10章）。
 如果你选择传统方式创业，需要全心全意地付出，你也可以想一想：也许有办法可以兼职。
例如，不选择开餐馆，只是提供餐饮服务，这样，你也需要制作菜单，吸引顾客，但你可以选择在晚
上或周末的时间来做。
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编辑推荐

《创业宝典:未来企业家之路(第5版)》能够让创业者去了解创业中所需要的各种要素，如法律、税务
、市场、管理、人力资源、运营等这些重要要素，同时告诉创业者最核心的灵魂是坚强的意志和持续
的学习的精神。
《创业宝典:未来企业家之路(第5版)》囊括最前沿的创业点子国内第一本涵盖所有创业活动的创业者
指南，希望《创业宝典:未来企业家之路(第5版)》能为创业者带来一些帮助！

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<创业宝典>>

名人推荐
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