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内容概要

徐文伟编著的《银行公司业务营销技巧与案例分析》锁定银行公司业务主脉络，追寻业绩突出的业务
精英的成功轨迹。
把先进的营销理念、营销技巧与银行公司业务融合对接。
采用业务操作技术与真实案例接轨并行的编写方法，通俗易懂，实用性强。
同时，以信念能量和成功指数进行导航。
为银行业务营销工作绘制出一张通向成功的“路线图”。
在银行业务营销实践中，实现了精准营销模式向非凡业绩的批量转化。
对于银行营销人员的业绩提升，起到了良好的促进作用。
对银行营销规划、营销管理和业务拓展有较强的借鉴和指导意义。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<银行公司业务营销技巧与案例分析>>

作者简介

　　徐文伟，深圳市金和投资管理公司副总裁、经济师。
在银行从事业务营销、营销管理工作多年，总结出独到的银行业务营销实战经验。
曾任国泰安金融学院助理院长，致力于公共关系和金融营销研究，长期从事金融业务营销培训工作。
提出的公司业务营销理念与方法在多家银行的营销实践中屡创佳绩，备受业界推崇。
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