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内容概要

　　《用友erp供应链管理系统实验教程（u8.52版）》以突出实战为主导思想，以一个企业单位的经
济业务为原型，以2007年新会计准则为基础，重点介绍了信息环境下各项业务的处理流程。
本实验教程为读者贴身定做了十几个实验并提供了实验准备账套和结果账套，每个实验既环环相扣，
又可独立运作，适应了不同层次教学的需要。

　　本实验教程共分6章。
第1章介绍了用友erp-u8．52管理软件的使用基础、系统管理和基础设置，第2章至第6章分别介绍了erp
供应链管理系统中最重要和最基础的采购设置、销售管理、库存管理、存货核算和期末处理等几个子
系统的基本功能，并以实验的方式介绍了以上模块的使用方法。

　　 本实验教程是用友erp认证系列实验用书，也可以作为大中专院校会计及经济管理等相关专业的
教学实验用书。
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章节摘录

版权页：   插图：   功能概述 销售是企业经营货物的中心，是企业生产经营的实现过程。
销售部门在企业供应链中处于市场与企业接口的位置，其主要职能就是为客户提供产品及其服务，从
而实现企业的资金周转并获取利润，为企业提供生存与发展的动力。
 销售管理系统主要提供对企业销售业务全流程的管理。
销售管理系统支持以销售订单为核心的业务模式，支持普通批发销售、零售、委托代销业务、直运销
售业务、分期收款销售和销售调拨等多种类型的销售业务，满足不同用户需求，用户可以根据实际情
况构建自己的销售管理平台。
 销售管理的主要功能包括： 有效管理客户。
对客户进行分类管理，维护客户档案，制定针对客户的价格政策，建立长期稳定的销售渠道。
 根据市场需求信息，进行产品销售预测。
 编制销售计划。
销售计划的编制就是按照客户订单、市场预测情况和企业生产情况，对一定时期内企业的销售品质、
各品种的销售量与销售价格做出安排。
企业也可以根据某个部门或某个业务员制订销售计划。
 销售订单管理。
根据客户的订单数量，输入、修改、查询、审核销售订单，了解订单的执行或未执行情况。
 销售物流管理。
根据销售订单填制或生成销售发货单，并根据销售发货单生成销售出库单，在库存管理系统中办理出
库。
 销售资金流管理。
依据销售发货单开具销售发票，发票审核后即可确认收入，形成应收账款，在应收款管理系统中可以
查询和制单，并据此收款。
 销售计划管理。
以部门、业务员、存货、存货类及其组合为对象，考核销售的计划数与定额数的完成情况，并进行考
核评估。
 价格政策。
系统能够提供历次售价、最新成本加成和按价格政策定价等3种价格依据；同时，按价格政策定价时
，支持商品促销价，可以按客户定价，也可以按存货定价。
按存货定价时还支持按不同自由项定价。
 信用管理。
系统提供了针对信用期限和信用额度两种管理制度，同时，既可以针对客户进行信用管理，又可以针
对部门、业务员进行信用额度和信用期限的管理。
如果超过信用额度，可以逐级向上审批。
 远程应用。
可以对销售订单、销售发票、发货单、现收款单等进行远程输入、查询。
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