
第一图书网, tushu007.com
<<卖掉博恩·崔西>>

图书基本信息

书名：<<卖掉博恩·崔西>>

13位ISBN编号：9787303082490

10位ISBN编号：7303082492

出版时间：2007-1

出版时间：北京师范大学出版社

作者：博恩·崔西

页数：129

字数：103000

译者：赵西

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<卖掉博恩·崔西>>

内容概要

是谁有魅力让比尔·盖茨、巴菲特、戴尔及二十世纪最伟大的CEO杰克·韦尔奇都坐在台下细心聆听
？
是谁曾在全球40多个国家举行过演讲、拥有超过千万的学生和追随者？
成功学大师博恩·崔西出身贫穷，从清洁工做起，通过不断努力，白手起家，成为在全球拥有最多听
众的演说家，同时成为全球销售人员的偶像！
而博恩·崔西的成功，强力验证了他那卓越的思想及富有创见性的全新营销手法。
    这是博恩·崔西在销售领域的一本重要著作，在西方营销界评价甚高。
书中关于销售的21条准则，已经和正在指导着全球数百万销售人员取得进步。
其中树立追求卓越的心态、不畏困难、坚持到底的信念，以及精心准备每一次拜访等销售准则，已经
在实践中经受了不同产品、不同国家销售人员的检验。
品读本书，如同现场聆听博恩·崔西——这位全球公认的销售高手精彩讲解的21堂销售培训课。
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作者简介

博恩·崔西，是当今世界著名的成功学大师，在潜能开发和销售策略等方面拥有卓越的成就。
同时他是一位顶尖的营销培训专家，有超过三分之二的世界500强企业已经和正在运用他的销售系统和
策略。
而来自世界各地的销售人员也证实了他的销售心理法则和销售策略的有效性，从而诞生了
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媒体关注与评论

书评博恩·崔西不仅教会了我们如何去销售，更教会了我们如何去思考。
                                                      微软公司董事长                                                        比尔·盖茨    有一占我得承认，
博恩·崔西一直是我的偶像。
我研究他和他的作品，以及他取得的卓越成绩。
跟着他，你会学到一循序渐进的发展策略，它将帮你获得巨大的成功。
                                              全球畅销书《心灵鸡汤》作者                                                 马克·维克多·汉森    在
个人成功规划这个领域中，我还没有见过像博恩·崔西这样思想丰富的人。
                                             通用电气（GE）前董事长兼CEO                                                     杰克·韦尔奇

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<卖掉博恩·崔西>>

编辑推荐

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<卖掉博恩·崔西>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


