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内容概要

你是否大厌倦了喋喋不休的推销辞令？
是否厌倦了接踵而至的拒绝和冷漠？
也许销售本身已经让你筋疲力尽，但业务拓展却迟迟见不到曙光。
    销售是一门艺术，对于初学者它似乎是枯燥的，对于熟练者它似乎是麻木的，但是对于真正将销售
技术演对为艺术的人来说，销售总是新鲜而富有创造力的。
本书正是一本指导读者眺出乏味枯燥的手册，从一个健康的心态开始，作者将向你展开一幅销售艺术
的画卷。
    作为从事多年销售和培训工作的资深培训师，作者尚丰在书中没有刻板的语方和空泛的理论，而是
结合实际的销售流程和场景，让读者深入理解和领会销售作为一门艺术所需要掌握的技巧手和理念。
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作者简介

尚丰，具有多年本土和跨国企业的营销实战经验，历任营销总监、重点客户事业部总经理、营销副总
之职。
近年来一直致力于实战销售的课程开发与研究，并成功主持了英特尔（中国）公司、韩国三星（中国
）公司、中国电信、中国工商银行、山东龙大食品集团、河南科迪食品集团、浙江
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媒体关注与评论

书评在本书中，你将了解如何将复杂的销售问题变得简单自然，如何将枯燥的故事讲得生动有趣，最
重要的是，你如何游刃自如于销售的广阔舞台上。
    将销售上升到艺术，是销售的最高境界，只有这样才能具备最核心的竞争力。
营销专家尚丰先生用细腻的笔触展现了他多年精心研究的成果。
                          ——中国中小企业竞争力工程 副秘书长 孟德明    从平凡到卓越，有时仅仅一步之遥；相
信本书对提升您的销售功力大有裨益。
                     ——中国普天·北京普天太力通信科技公司 副总裁 邹乾新    尚丰先生的新作文风简洁、质
朴；叙事说理深入浅出、提炼升华高屋建瓴，实乃数年销售实践及营销培训之心得精华。
书中观点与他的演讲一样让激情澎湃、茅塞顿开，值得读！
                                 ——电脑商情报 总经理兼主编 罗平
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