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内容概要

本书围绕高职高专培养目标，在介绍商务谈判理论、策略与方法的基础上，重点突出对高职高专学生
商务谈判能力和技巧的培养。
本书内容丰富、实训扎实，可读性与实用性强；体例新颖，依次有学习目标、引入案例、思考与练习
等，体现了丰富性、趣味性、实用性和延展性的特点。
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