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前言

　　由计划经济转向市场经济是我国经济体制的根本转变，相应地，我国的经济理论也要发生根本的
转变。
改革前的经济理论是为了研究、论述、分析计划经济条件下如何配置社会资源以及如何运行、发展和
管理。
经济体制转变了，经济理论需要研究、论述、分析市场经济是如何配置社会资源以及如何运行、发展
和管理的。
过去我们把西方的经济理论称为资产阶级经济理论，将其完全排斥，实际上那是关于市场经济的经济
理论，与计划经济自然是格格不入的。
如今，我们的经济转向了市场经济，那些关于市场经济的经济理论当然也适用于我国了，因此，发达
国家的大量的经济理论和著作被引入到我国。
对计划经济下生活了很长时间的我们来说，这无疑是很有帮助的，对于推进我国市场经济的建立、发
展和完善起了重要的作用。
但是我们也注意到，引入的那些经济理论也有不大适合我国国情的问题。
虽然我国正在发展和完善市场经济，与其他国家的市场经济相比。
从社会资源的配置方式、经济的运行机制看大体相同。
但实际上，各国的市场经济彼此的差别还是存在的。
而我国的市场经济与发达国家的市场经济相比差别更为明显，其中最主要的差别在于：　　（一）发
展程度和阶段不同。
西方发达国家已经进入“后现代化时期”，那里的市场经济早已是现代的市场经济了。
例如，金融极其发达，已深入到经济机体的各个细胞。
举例而言，人们在日常生活中已很少使用现金，而是使用信用卡等金融工具。
而我国的市场经济，离现代化还有相当长一段距离，金融业更是如此。
现金仍是人们主要的支付手段。
　　（二）与市场的关系不同。
例如，美国的市场经济更自由化，政府对市场的干预很少；而在日本、韩国的市场经济中政府的干预
就较多。
而在我国，至少在目前。
政府的干预仍是很强的，远远强过西方发达国家。
即使到将来，由于政治体制的不同，政府对市场的干预程度可能仍比许多国家强。
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内容概要

《经纪人概论》力图做到三个结合，即量论与实难结合，科研与实践结合，现实与发展结合。
全书由十一章构成。
    第一章为绪论部分，概述经纪人的概念、特征，研究对象以及学科体系。
    第二章介绍经纪活动的基本类型、经纪职能和经纪制度。
    第三章概述了经纪主体的类型，介绍了经纪主体设立的条件；分析经纪人主体的知识结构和素质要
求。
    第四章从宏观和微观的角度，对经纪环境进行了分析。
    第五章在经纪环境的基础上，介绍了市场开发的基本过程和基本方法。
    第六、第七章分别论述了如何建立委托关系和寻找相关方，介绍了客户开发的基本原理和基本方法
。
    第八章从理论与实践的角度，介绍了经纪谈判过程及基本方法，分析了佣金的性质，介绍了佣金制
度。
    第九章讨论了经纪合同的概念及特征，介绍了不同类型的经纪合同，分析了经纪合同产生纠纷的原
因并提出了解决纠纷的方法与途径。
    第十章从经纪管理的角度概述了经纪营运战略管理及经纪营运队伍管理。
    第十一章 根据纪经活动的特殊性，从理论上分析了经纪伙伴风险并提出防范风险的方法与途径。
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章节摘录

　　1．政府职能部门　　政府职能部门是代表政府对社会生活进行管理的行政机构。
作为公共利益的代表，政府的管理职能包括立法、司法、行政等等。
随着市场经济的发展，在政府的各项管理职能中，经济管理职能正占据着越来越重要的地位，政府参
与经济活动的广度和深度正在日益扩大。
　　保障委托人的利益是政府对经纪行业进行监管的首要目标。
在经纪活动中，由于经纪人与委托人之间的信息不对称、经纪市场不完善和经纪制度不健全等原因，
有时委托人的合法利益会受到侵害。
政府作为公共利益的代表，为了维护社会的公平，有责任对那些危害委托人利益的经纪活动进行监管
，从而达到保障委托人利益，实现社会公平的目标。
　　政府对经纪业的监管目标还包括维护经纪市场秩序，保障经纪市场的健康、有序发展。
经纪市场是由各个独立的经纪组织组成的，每个经纪组织都拥有自身的经济利益。
面对激烈的市场竞争，在巨大的经济利益驱使下，经纪组织之间难免会存在不正当竞争和破坏经纪市
场秩序的行为。
政府职能部门有责任对这类现象进行监管，以保证经纪市场的健康、有序发展。
　　政府职能部门的监管目标还体现在保证整个社会经济的稳定、发展上。
首先，经纪市场是整个社会经济体系中的一个重要部分，经纪行业的稳定与发展会对社会经济产生一
定的影响。
同时经纪业是跨行业的服务型行业，经纪市场的稳定、发展会对其他行业造成重大的影响，乃至加速
或延缓相关行业的发展，从而影响整个国家（地区）的社会经济发展。
因此，政府对经纪行业的监管不仅可以保证经纪市场自身的健康、有序发展，同时对于整个社会经济
的发展也会起到重要的“稳定器”的作用。
　　2．行业协会　　行业协会，是指由同一行业的市场主体依法自愿组成的，保护和增进全体成员
合法权益的非营利性组织或社会团体。
组建行业协会的宗旨在于实现行业内部的自我监管、自我服务；加强行业内部的联系以及增强行业与
政府之间的相互沟通。
　　行业协会的监管目标，一般来说，主要是协调行业内部各个经纪组织之间的关系，保证经纪市场
的有序竞争。
作为经纪组织自发组成的社会团体，行业协会通常是非营利性的。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《经纪人概论》从经纪主体角度，论述经纪人的经纪行为过程和经纪管理活动，其目的是为了揭
示经纪主体，在市场经济条件下的运行原理及一般规律。
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