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前言

　　在市场经济条件下，防范风险是每个经营者不可忽视的重要问题。
对从事国际贸易的企业来说，更要重视进出口贸易中的风险防范和应对。
改革开放3。
年来，特别是加入WTO以来，中国的对外贸易快速发展，2008年进出口贸易额超过25000亿美元，位
居美国、德国之后，列全球第三位。
我省的对外贸易始终走在全国的前列，进出口规模连续6年位居全国第二位。
同时，我们应当清醒地认识到，作为进出口贸易大省，发生风险的几率相对较大。
近年来，国际政治经济形势风云变幻，各种挑战和困难明显增多。
特别是金融危机爆发以来，进出口贸易中不确定因素明显增多，许多中小企业因受骗上当而濒临关闭
，个别大型外贸集团也因操作不规范损失惨重，陷入困境。
这些教训提醒我们，加强外贸风险防范研究，提升外贸经营者的风险防范意识，提高防范风险的能力
和技巧十分必要，而且刻不容缓。
　　2009年初，我厅建立了外贸风险预警平台，向社会及时公布世界各国最新发布的关于进出口管制
方面的法律法规和国际市场的动态，指导外贸经营企业防范贸易风险，取得了良好效果。
同时，我厅联合南京大学、江苏省高级人民法院、中国银行江苏省分行、中国出口信用保险公司江苏
分公司、江苏省进出口商会等单位，开展了贸易风险防范的专题研究。
《外贸风险应对指南》一书，就是这次专题研究的成果之一。
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内容概要

本书的编写体例是按进出口贸易操作程序，对每一个环节进行了系统阐述，并辅之以典型案例加以解
析，旨在引导读者详细了解相关国际贸易惯例和规则，并依据这些规则来揭示相应案例的症结，让读
者能更好地理解和掌握并进而学会运用这些国际贸易惯例和规则于贸易实践。
本书有以下几个特点：    1．首次提出了“国家风险”的概念，提出了防范“国家风险”的措施和方法
。
    2．紧扣进出口业务程序。
在编排上基本按照国际贸易实务的流程，涵盖了从合同商订阶段的贸易术语，到合同履行阶段各个环
节及发生纠纷的补救措施，从而使本书具备相当的系统性和可操作性。
    3．在创作模式上充分体现了“案例分析和条文解读”相交融，案例更具有典型性。
书中所引用的案例，绝大多数是近年来我省企业遭遇的贸易争端和纠纷，有说服力，针对性强。
        总之，本书是外贸管理人员和外贸经营者的良师益友。
既能帮助外贸从业人员提高防范和应对风险的能力和技巧，也能成为国际贸易研究人员必备的参考资
料。
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章节摘录

　　由于外贸经营者需调查的对象遍布全球，外贸经营者往往需要选择稳定、可靠、价廉的资信渠道
。
同时，多数资信提供者对所提供资料的真实性往往提出免责声明，如何确保资料的关联性和真实性，
如何对交易决策产生影响，仍须依赖本企业的独立判断。
在这方面，中国出口信用保险公司的资信调查具有独特优势。
由于中国信保往往需要对调查对象进行评估授信，实践巾中国信保的评估建议对外贸经营者有重大的
参考意义，外贸经营者可借鉴小国信保的授信评估、综合交易历史等因素进行贸易决策。
　　（3）基本事项　　①资质。
这是指对于交易对象是否具备拟签订合同主体资格的考察。
主体资格是合同有效的重要条件之一，对于进出口合同，合同当事人不仅应当具有相关国家法律所规
定的完全民事权利能力和民事行为能力，而且在某些国家还有一些特殊的主体资质要求，如我国《对
外贸易法》第9条规定：“从事货物进出口或者技术进出口的对外贸易经营者，应当向国务院对外贸
易主管部门或者其委托的机构办理备案登记；但是，法律、行政法规和国务院对外贸易主管部门规定
不需要备案登记的除外。
备案登记的具体办法由国务院对外贸易主管部门规定。
对外贸易经营者未按照规定办理备案登记的，海关不予办理进出口货物的报关验放手续。
”同时，对于某些敏感产品还规定有特定的经营资格要求，例如，我国对原油、成品油、部分化肥的
进口实行国营贸易管理，对钢材、天然橡胶、羊毛等商品进口实行进口指定经营管理。
其他国家也有类似的规定，例如，沙特阿拉伯严禁进口以色列货品。
身为阿拉伯联盟的缔约国，沙特阿拉伯根据联盟议定的抵制以色列措施，将所有被视为以不同方式支
持以色列的外资公司列入黑名单。
不过，发起此项抵制的国家近期已放宽限制，在个别情况下，容许本土公司与黑名单上的公司通商。
货品进口沙特阿拉伯毋须签证，但只有该国公民才可进口货品作转销之用。
　　②资信。
外贸企业必须了解在何处才能发现具有潜在购买力的交易方。
如除了传统的广交会、华交会之外，现代市场开发手段，如电子商务等也是可以利用的资源？
对于潜在的顾客，外贸企业必须对其资信状况，包括诚信、声誉和能力等有清楚的认识。
具体而言，除了实地考察之外，外贸企业还可以通过哪些途径来了解交易方？
应当了解哪些方面的内容？
这些均是需要重点考虑的问题。
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