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内容概要

　　职场，只是生活中一个小的不能再小的片断而已，别以为受了点气自己就能当甩手掌柜：“爷不
干了！
”在外闯荡，别忘了把牛放回到自家栏里。
咱又不是陶渊明，陶渊明隐居的时候还有一座郊外小别墅呢，咱们一穷二白，有什么资格跟他一样炒
了上司，去吟那一首“采菊东篱下，悠然见南山”？

　　人生就是高手与“低手”、高手与高手、高手与“高高手”之间相互火拼的整个过程，如果拽拽
文，用现代词语来解释的话，我们便能解释　为：博弈。

　　朋友，你想让自己跟吃了兴奋剂一样，总是勇往直前吗？
请打开这本《笑死你的博弈学》吧！

　　朋友，你想让自己跟充了电的电动玩具一样，总是蹦跶着冲向梦想吗？
请打开这本《笑死你的博弈学》吧！

　　打开它，不会让你立马拥有财富，但是却可以让你拥有藐视众生、傲视群雄的力量！
打开它，你将会拥有一双慧眼，把这世界看个清清楚楚、明明白白！
本书由王宇编著。
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章节摘录

　　俺是一头驴子，今年18岁。
大家说，俺已是成年驴子，得找工作养活自己。
　　现在的驴子多，找工作不容易。
听说，很多驴子都找不到合适的工作，只得在家待着。
这对俺来说肯定不行，因为俺家里经济条件不行，必须要找到工作才行。
　　通过分析自己的各方面条件，俺认为俺还是干老本行最好，就是拉磨和驮货。
　　也真凑巧，牛大哥的一家面粉厂要招两个拉磨的伙计。
可是牛大哥开出的条件很高，要本科以上学历，外语要达到六级，一个拉磨的，要那么高的文凭干啥
？
可俺实在太喜欢这个工作了，只好跑到狐狸那边买了一张假文凭，俺的学历是拉磨专业硕士毕业。
在应聘中，俺得到牛老板的赏识，终于得到了这份梦寐以求的工作。
　　上班第一天，牛老板对俺说，你的工作就是要把磨拉好，工作不能迟到早退，要打卡，每迟到早
退一分钟就要扣钱，工作时间不准东张西望，不准公话私打⋯⋯反正有许多的不准，记住了。
　　牛老板对俺说拉磨这项工作是十分重要的，具有相当高的科技含量，如果拉出了水平，拉出了风
格，那么就成功了，在驴子界就是科技精英了。
这番话让俺十分激动，心想一定要好好干，实现俺的“驴生价值”。
　　之后，牛老板就拿出一块黑布让俺把眼蒙住，俺不愿意。
牛老板说，这是防止你胡思乱想，要专心工作。
俺一想，牛老板真是一个好人，他是竭力想帮助俺尽快成为一头名驴。
　　于是，俺的工作开始了，俺不停地转圈，磨子发出“吱呀吱呀”的声音。
不知道干了多长时间，终于牛老板让俺停下来。
解开眼上的黑布，俺一看，天哪，竟然磨了这么多的白白的面粉。
俺联想到许多人将吃俺磨的面粉，一下子有了成就感。
　　过了一段时间，报纸上说不准私营老板虐待员工，结果牛老板被点名批评，说给俺眼上蒙布是没
有“驴道”的，剥夺了驴子的明视权。
俺倒没有什么多大的想法，只要牛老板工资照付，自己在事业上有所成就，俺是不会太在乎的。
　　所谓智猪博弈，讲述的是这样一个“超级经典”的例子：猪圈里养着两头猪，一头大猪，一头小
猪。
在猪圈的另一边有个踏板，猪每踩一次踏板，在远离踏板的猪圈另一边的投食口就会落下很少量的食
物。
若是有一头猪去踩踏板，另一头猪就有机会抢先吃到另一边落下的食物。
如果是小猪踩动踏板，大猪会在小猪跑到食槽之前吃光所有的食物：如果是大猪踩动踏板，那么还有
机会在小猪吃完落下的食物之前跑到食槽，分得些许残羹。
有一个问题：那么这两头猪各会采取什么策略？
小猪会泰然自若地等在食槽边，而大猪却要为一点残羹辛辛苦苦地奔跑于踏板和食槽之间。
而在这个博弈中，大猪所能做出的最好策略就是自己动脚，不要对小猪抱有希望。
　　不论是在战争中还是商业竞争中，尤其是在现代职场中，经常会有类似情况存在。
在职场办公室的人际冲突中，有一部分人会成为不劳而获的“小猪”，还有另一部分人则充当了费力
不讨好的“大猪”。
所以，在办公室中就会出现这样的场景：有人做“小猪”，舒舒服服地躲起来偷懒；有人做“大猪”
，疲于奔命，吃力不讨好。
但无论如何，“小猪”笃定一件事：我们大家是一个团队，就是有责罚，也一定是落在团队身上，因
此，无论如何，总会有“大猪”悲壮地跳出来完成任务。
　　聪明者，做“大猪”还是“小猪”　　“大猪”辛苦加班，“小猪”轻松拿加班费　　事实上，
这种情况在企业中最常见的。
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原因就是我们什么都缺，就是不缺人，因此每次不管是什么事情，加班的人总是越多越好。
原本一个人就能完成的事，却总要安排两个甚至更多的人做。
于是，“三个和尚”的故事就出现了。
若是大家都耗在那里，谁也不动，于是工作完不成，被老板骂个狗血淋头。
这些多年来并肩作战的战友们，对彼此的行事规则都是非常了解的。
“大猪”清楚“小猪”始终都在过着不劳而获的生活，而“小猪”也清楚“大猪”完全是碍于面子或
责任心驱使，自然不会坐以待毙。
所以，最后的结果一定是有一些甘愿付出的“大猪们”，主动去完成任务。
而那些“小猪们”则在旁边乐得逍遥，因为在任务完成之后，他们同样能拿到奖金。
　　样样通不如一样精　　你是否也常常为自己渊博的知识而感到自豪呢？
或者你也常常为有些人仅有一技之长却拿到比你高出数倍的薪水而郁郁寡欢呢？
千万别责怪自己，更不要怨天尤人，生活中此类例子还是很常见的。
要知道这并不是谁的错，原因就是就算你认为想不通的事也同样有它的科学性。
　　样样通往往不如一样精，你懂十八般武艺，但是每一种都是水平极差，那你还不如专挑一样，好
好地练上几个月，这样还有可能让自己变成“独门大家”。
　　为团队利益做事的人最终所得总少于“搭便车”的幕后者　　在很多时候，那些为集体利益而做
出行动的人突出表现在争取加薪或增加福利。
不管是国营还是民营，私企还是外企，在企业内部难免会存在各式各样的小团体，套用组织行为学的
专业术语来说就是存在各种非正式组织。
在这里，每一个小团体都代表着一少部分的利益，所以难免会发生冲突。
此时，这每个团体都会推举出自己的代言人。
不过我们此时才猛然发现，那些被推选为代言人的往往是那些胸无城府，却总是展现出积极形象的人
。
但是团队中的最大受益者--小猪，则总是躲藏在幕后。
任务做成功了，他们就会不劳而获地同样得到奖赏：而任务一旦失败，他们也能发表一篇和我无关，
我是多么无辜之类的演讲，让大猪成为永远的牺牲者。
　　身在职场。
“大猪”辛辛苦苦默默无闻地奉献着，却得不到应有的回报：“小猪”尽管随时随刻都在投机取巧，
可是这并不是长久之计。
所以，身在这个竞争激烈的职场中，一个最佳的做法是，在努力做“大猪”的同时，也不妨学学“小
猪”！
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　扔掉拗口的概念，踢开深奥的理论，踩扁繁琐的数学，地球人已经无法阻止我们推出：史上最傻
瓜博弈学，让你在笑的飙泪时飙升智商，成为人生博弈中的王者！
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