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内容概要

　　《国际经贸实务》共分九章，对国际货物贸易磋商、货物合同的标的、商品的价格、货物的交付
、货款的支付、贸易争端的解决、贸易的方式、国际技术贸易、电子商务等国际贸易和国际结算实务
作了阐述。
《国际经贸实务》的特点是以实务为主，同时较详细地介绍了有关的国际惯例，以便读者更好地学习
、阅读和理解国际经济活动的实际操作过程。
《国际经贸实务》第三版介绍了UCP600修改和新增加的规定，并在各章后面增加多种题型的练习题。
　　《国际经贸实务》适合各大专院校经济、贸易、金融等专业师生，外经贸理论工作者及实际工作
者使用。
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作者简介

　　胡涵钧，男，1948年生，在复旦大学获经济学学士和硕士学位，原复旦大学经济学院副院长，教
授。
长期从事国际贸易的教学和研究工作。
曾作为高级访问学者在英国牛津大学圣安东尼学院做学术研究，在英国阿斯顿大学商学院完成中一欧
交流项目《欧洲经济一体化和中欧贸易》。
负责和参与国家社科基金资助的课题多项。
在《世界经济》等杂志上发表学术论文数十篇。
曾获上海市教学成果一等奖。
已出版的著作有《新编国际贸易》、《当代中美贸易（1974—2001）》、《WTO与中国对外贸易》。
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提供的服务二、传统企业如何创建自己的电子商务三、电子商务交易的过程四、目前国内提供的电子
商务平台五、网上谈判和交易第三节 电子单据及结算一、电子提单二、电子货币及结算三、电子商务
安全习题答案综合测试答案
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章节摘录

　　第一章 国际货物贸易磋商　　一、市场调研的内容　　第二节 市场调研　　当前世界上共有200
多个国家和地区，一个企业不可能全都了解得很深入。
国际市场调研是一件花钱多、费时间、难度大、变化复杂的工作。
但是，一个企业可以选择3—5个国家进行典型调研。
对一个国家来说，应该在可能条件下尽量多地、有计划地把世界多数国家和地区的市场情况调查清楚
，以便为企业制定对外贸易的宏观决策，以及制定开发具体产品市场的微观决策提供必要的资料。
　　做好世界市场调研，必须全面、系统地搜集各种资料，需要具体搜集以下两个方面的资料。
　　（一）宏观决策的资料　　1．经济环境方面的资料　　主要研究该国经济发展的以下一些情况
。
　　（1）一国的国民生产总值（GNP）或国民收入总值是多少？
它可以从根本上反映出一个国家市场容量的大小（一般成正比关系）。
　　（2）按人口计算的平均收入数量（人均国民收入），它在一定程度上反映了一个国家人民生活
水平的高低，也在一定程度上反映出商品需求的构成、层次和多寡。
　　（3）消费者支出模式的变化。
如果一个国家的大多数家庭收入增加，用于购买食品的支出占家庭收入的比列就下降，而用于其他方
面的开支（如服装、交通、娱乐、卫生健康、教育等）和储蓄占家庭收入的比列就会上升。
这个国家的消费结构就会发生变化。
　　此外，该国同他国的经济关系如何？
是否是某经济贸易集团成员？
是否有经贸协定（如APEC成员）？
　　⋯⋯
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