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前言

　　“世事洞明皆学问，人情练达即文章”。
一位美国学者用他76年的人生体验和44年的教学经历对这句沉淀了五千年中国文化精髓的人生哲理作
出了最好的诠释。
这位美国学者的人生经历可谓丰富而精彩：作为一个学者，他被人们尊称为“现金流之王”（Kingof
ashFlow）；成为南加州大学两百多年建校史上为数不多的“名誉校董”（Chairofthe oardof SC）之一
；他是一个社会活动家，与中国政府高层领导保持着良好的私人关系；他是一个行者，足迹遍布了地
球上几乎所有国家；他是一个预言家和商人，30年前，他已看好中国经济的增长，并在中国投资建厂
且获利丰厚⋯⋯这位美国学者就是本书的作者——吉姆·斯坦塞教授。
　　《创业融资》是一部融汇了作者70年人生经验和42年教学生涯的心血之作。
有些教材因为过于理论化的说教而让人觉得枯燥难懂，也有些教材因为强调应用性而变成了操作指南
，难以给人思维的启迪和精神上的共鸣，这本教科书则不同。
全书涵盖的所有文字信息都曾经过作者深入理性的思考，但又绝非纯粹的纸上谈兵，书中的案例多是
作者的亲身体验或实际观察，由此提炼而出一些极具可操作的方法，曾被其学生称之为“经营宝典”
而当做床头书。
作者第一个提出“中级市场”这个概念，而这一概念所涵盖的正是给各国经济发展带来强劲动力和活
力的发展型的创业企业。
他的工作就是力图为中级市场中成千上万的创业企业找到迅速成长的最佳路径。
本着这一宗旨，作者花了3年的时间，完成了这部《创业融资》。
　　这本书的主题并非“小企业融资”，一个小企业通常所需要的只是一个好管家或是一个好会计，
并不具备太多的增长潜力，本书所提及的各种决策方案对这种类型的企业并不适用。
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内容概要

本书从融资的角度去探讨创业企业的经营之道。
在内容结构上，作者将全书共分为八个部分，运用“企业成长周期”来分析企业从开创到清算的所有
过程，以及这些过程中创业者需要关注的所有重要细节。
　  本书的作者始终认为，企业融资是企业的一种经营战略，并不需要涉及太多“数字运算”。
因此，书中只涉及很少的数学演示或统计方法，但也需要你掌握一些管理和会计方面相关的专业术语
和背景知识。
作为一本不依赖于数学的财经类教科书，并不意味着它不具有挑战性。
而且，这本书中向你传递的一些先进的决策方案其实远远胜过简单的数字运算。
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作者简介

Jame McNeill Stancill教授是一位杰出的学者，他毕业于美国的王牌商学院---沃顿商学院并获该校管理
学博士学位，在南加州大学商学院任教时间长达四十二年，曾在《经济评论》等权威杂志发表论文，
成为南加州大学建校两百多年来为数极少获得该校“名誉校董”称谓的学者之一（仅
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章节摘录

　　第一章　创业之始　　选择创业的理由　　万事开头难。
创业难上加难。
为此，我们需要锲而不舍地付出，不断进行各种尝试。
相对来说，收购一家现成的企业会容易些，但这是针对传统型行业而言。
如果想经营一家高科技企业，或网络企业，就只能靠自己独立创业了。
对于大多数人而言，创业的难度之大是不言自明的，也许只是创业路上遇到的一个简单要求就可能吓
退很多人，比如说，只是把你的创业想法向某些权威人士（假如这个人是芝加哥大学的前任校长）做
个解释的要求就可能会让有些人打起退堂鼓。
　　尽管创业之路如此艰难，却是走向成功的必然之路。
想想看，如果你以收购股权的方式去拥有一家高科技企业，不管这家企业是软件企业、化妆品企业还
是互联网企业，其结果是，你会发现你花钱买到的不过只是一些非常美好的想法而已。
确实，这些想法可能真的值个好价钱，但仅凭这些想法去说服别人并获得融资却并不是一件很容易的
事情，反倒不如自己的创业之路走得踏实。
　　可以说，创业有利有弊。
你需要在创业之前充分考虑到各方面的因素，这样的话，你就有了一个很好的开始，但这只是一个开
始，仅此而已。
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