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前言

　　为适应高职高专应用型人才培养模式，本书在坚持经济学理论系统性的前提下，以适用性、实用
性和应用性为原则，对庞杂的经济学原理进行分析取舍、优化整合，并运用生活、生产中的鲜明实例
将原本深奥的经济学原理还原为浅显易懂的事理常规，为学生提供分析经济现象与解决现实经济问题
的理论知识、分析方法和解决思路，着重培养学生的经济学思维，为提高学生综合素质、增强职业发
展能力打下坚实的基础。
　　全书模块化的划分使不同专业、不同层次的学生可根据需要选学：必修模块体现高职高专理论知
识的适度与必需，涵盖了与我们经济生活最密切相关的基本经济原理及其应用；选修模块则体现了高
职高专教材中理论够用的原则，同时保证了经济学经典理论的系统与完整，不同专业的学生可根据需
要选学其中的内容，学有余力的学生也可自学全部内容。
　　本书在内容和文字处理上，坚持紧密联系生活、生产实际，语言力求通俗简洁，注重内容的趣味
性与可读性；结构编排上，每章前设有学习目标与关键词汇索引，每章后补充有阅读材料、复习思考
题与实训项目，非常方便学生开展自学及实践活动，达到融“教、学、做”为一体，强化学习效果的
目的。
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内容概要

　　本书是一本趣味性很浓，可读性极强的经济学教程，它在经济学经典的理论框架下，运用生活、
生产中的鲜明实例生动地阐述经济生活中的点点滴滴，把原本深奥的经济学原理还原为浅显易懂的事
理常规，启发我们从经济学的视野去思考和解读问题，让我们的经济活动更有准则和方向！
经济学不是复杂的图形和公式，也不是只存在于课堂的知识，生活中我们需要有经济学的思维方式，
我们每一个人都应该是经济学家！
　　本书适合高职高专财经、管理、贸易类等专业，也适合应用型本科学生及感兴趣的读者参考阅读
。
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书籍目录

必修模块　第一章 像经济学家一样思考　　通过“大炮与黄油的矛盾”了解西方经济学的产生与解决
的主要问题，认识资源稀缺性、生产可能性边界等概念；从人们总是面临权衡取舍　认识选择的重要
性，了解经济学家如何思考选择问题。
　　学习目标　　关键词汇索引　　第一节 大炮与黄油的矛盾——一个古老但实用的经济学成语　　
　一、“大炮与黄油的矛盾”　　　二、“大炮与黄油的矛盾”引出的三个问题　　第二节 人们总是
面临权衡取舍　　　一、选择与经济体制　　　二、经济学家如何研究选择问题——实证与规范的分
析方法　　第三节 如何像经济学家一样思考?　　　一、某种东西的成本是为了得到它所放弃的东西
　　　二、理性人考虑边际量　　　三、最简单的成本与收益分析　　阅读材料理性成就快乐：像经
济学家那样思考　　复习思考题　　实训项目　　　1．资料分析——浏览“中国环境资源网　　　2
．案例分析——阅读案例“选择的代价”　第二章 价格如何调节经济　　从供给与需求之门步入经济
学的殿堂，运用供需工具分析小镇的冰淇淋市场，进而揭示亚当·斯密“看不见的手”调节经济的基
本机制；运用弹性理论分析薄利多销，以及农业的好消息却是农民的坏消息之原因何在。
　　学习目标　　关键词汇索引　　第一节 需求与供给——从这里步人经济学的殿堂　　　一、什么
是需求?　　　二、影响需求的因素有哪些?　　　三、根据建立的需求函数得出需求表与需求曲线　
　　四、需求定理　　　五、经济学要严格区分需求量的变动与需求的变动　　　六、关于供给　　
第二节 某小镇冰淇淋市场的供需均衡分析　　　一、冰淇淋的需求　　　二、冰淇淋的供给　　　三
　、冰淇淋的供需均衡　　　四、供需变动对冰淇淋市场均衡的影响　　第三节 亚当·斯密“一只看
不见的手”　　　一、价格如何配置资源?　　　二、亚当·斯密与“看不见的手　　第四节 薄利多
销与谷贱伤农　　　一、什么是需求价格弹性?　　　二、需求价格弹性有哪几种类型?　　　三、影
响需求价格弹性的因素有哪些?　　　四、需求价格弹性的应用——薄利多销与谷贱伤农　　阅读材料
“看得见的手”如何影响市场?　　复习思考题　　实训项目　　　1．辩论赛——“火车票该不该涨
价? ”　　　2．市场调查——“实训基地企业或某个社会实际消费品的市场供需　第三章 消费者如何
决策　　解读萨缪尔森“幸福一效用/欲望”方程式，学习消费者决策理论中的核心概念一效用，从生
活中水和钻石的价值悖论引出消费过程中的边际效用递减规律，运用基数效用论和序数效用论分析消
费者均衡，指出理性消费的若干原则，供消费者决策参考。
　　学习目标　　关键词汇索引　　第一节 幸福一效用／欲望　　　一、什么是效用?　　　二、钻
石与水的价值悖论　　第二节 基数效用论下消费者均衡分析　　　一、消费者均衡的含义　　　二　
、消费者均衡实现的假设条件　　　三、消费者均衡的限制条件　　　四、消费者均衡的实例分析　
　第三节 无差异曲线与消费者均衡　　　一、无差异曲线　　　二、消费预算线　　　三、序数效用
论下的消费者均衡　　第四节 学做理性消费者　　　一、商家大促销，该不该拿出钱包?　　　二、
买广告还是买产品?　　　三、谨记理性消费的“5W原则”　　阅读材料讨价还价的秘密——消费者
剩余　　复习思考题　　实训项目　　　1．趣味游戏竞赛一——“喝可乐大奖赛”　　　2．趣味游
戏竞赛二——“水与钻石价值之谜”　第四章 投入、产出、成本、收益——企业策略分析　　从“三
季稻不如两季稻”归结企业生产中客观存在的边际产量递减规律，从“小的是美好的”还是“大的是
美好的”回答中引出对企业适度规模的思考，从“言利必有义”谈企业利润最大化的经营目标，最后
针对大学生自主创业提出几点中肯的建议。
　　学习目标　　关键词汇索引　⋯⋯　第五章 企业市场竞争策略　第六章 市场失灵与政府　第七
章 宏观经济指标　第八章 失业与通货膨胀　第九章 逆向行事的宏观经济政篇选修模块　第十章 经济
学发展历程与最新动态　第十一章 货币与经济　第十二章 经济周期与经济增长　第十三章 开放中的
一国宏观经济参考书目
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章节摘录

　　第二个阶段，即筹划阶段。
在筹划阶段，创业者考虑的角度要从宏观转向微观，即对自己所选择的具体项目进行分析。
在这个阶段要做的第一件事就是做创业计划。
在这个创业计划里，要想清楚如何销售、如何采购、盈利前景、需要多少流动资金、如何筹集启动资
金等。
根据这些情况，写一个项目的可行性报告。
如果创业者自己也觉得“项目可行性报告”可行，那就进入创业的第三阶段，即准备阶段，开始实际
操作，如给公司起名，选择办公地点、签订租房合同、装修办公室、跟进货商和代理商谈合作、制定
促销战略、聘用员工等，最后去办理工商执照等手续，进入创业的第四阶段，开张营业。
　　在把创业梦变成现实的整个过程中，有以下七个关键点，当是对大学生自主创业的几点忠告吧！
　　1.必不可少的创业计划书　　创业不是仅凭热情和梦想就能支撑起来的，因此在创业前期制定一
份完整的、可执行的创业计划书应该是每位创业者必做的功课。
通过调查和资料参考，要规划出项目的短期及长期经营模式，以及预估出能否赚钱、赚多少钱、何时
赚钱、如何赚钱以及所需条件等。
当然，以上分析必须建立在现实、有效的市场调查基础上，不能凭空想象、主观判断。
根据计划书的分析，再制定出创业目标并将目标分解成各阶段的分目标，同时制定出详细的工作步骤
。
　　2.周密的资金运作计划是保证“有粮吃”的重要步骤。
　　在项目刚启动时，一定要做好3个月以上或到预测盈利期之前的资金准备。
但启动项目后遇到不可避免的变化，则需适时调整资金运作计划。
如果能懂得一些必要的财务知识，计划好收入和支出，始终使资金处于流动中而不出现“断链现象”
，那么在项目的初期就能为未来发展打好基础。
　　3.不断强化创业能力与知识　　俗话说“不打无准备之战”，创业者要想成功，必须扎扎实实地
做好充分准备和知识的不断积累。
除了合理的资金分配，创业者还必须懂得营销之道，比如如何进货，如何打开产品的销路，消费者对
产品的需求，都要进行充分地调查研究。
获取的这些知识渠道可以是其他成功者的经验，也可以是书本理论知识。
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