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内容概要

本书并不是定位为一本“大而全”的销售理论教材，而是将“人员销售”和“销售管理”纳入现代营
销管理框架体系之下，运用大量案例以及实训环节，重点关注销售理论与实践的结合，具有实践的可
操作性。
    本教材内容新颖、简明通俗、实用性强，附有大量事例，并提供网络教学支持(hzgd.id666.com)，及
时更新相关教案、教学参考及阅读资料。
本书可做为高等院校管理、经济专业教材，也适合相关从业人员参考使用。
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