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内容概要

　　《二十一世纪高职高专精品规划教材：商务谈判》从商务谈判工作过程入手，系统地介绍了商务
谈判的各项内容。
全书共分为七个项目：商务谈判概述、商务谈判的组织与准备、商务谈判的开局、商务谈判的报价、
商务谈判的磋商、商务谈判的成交及商务谈判合同的签订。
全书最后设置了综合模拟商务谈判实训项目，以方便学生从整体上把握商务谈判的流程。
　　与以往的商务谈判教材相比，《二十一世纪高职高专精品规划教材：商务谈判》特色主要体现在
：将诸多谈判案例贯穿于全书始终，将读者引入各种商务谈判情景，期望达到持续激发读者学习兴趣
、强化对商务谈判策略的理解和沟通技巧掌握的目的。
　　《二十一世纪高职高专精品规划教材：商务谈判》可以作为高职高专院校市场营销、企业管理等
相关专业学生教材使用，也可作中高级商务谈判人员和管理人员的培训教材或参考用书。
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编辑推荐

刘华、丁欣主编的《商务谈判》采取以工作过程为导向，以项目为载体，融“教、学、做”为一体的
项目化教材编写体例，按照商务谈判的工作过程要求，将全书分为七大项目，每个项目下分若干项任
务，且在每个项目下都有相应的技能训练，最后有八个由简单到复杂“递进式”的综合模拟商务谈判
。
本教材的内容突出体现了应用性、针对性和实践性的原则，反映了当前教学的新内容，突出了基础理
论知识的应用和实践技能的培养，与就业市场结合得更加紧密，具有实用性和前瞻性的特点。
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