
第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语函电>>

图书基本信息

书名：<<外贸英语函电>>

13位ISBN编号：9787313058041

10位ISBN编号：7313058047

出版时间：2009-6

出版时间：上海交通大学出版社

作者：蔡文芳 编

页数：172

字数：215000

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语函电>>

前言

　　进入21世纪以来，我国的高等职业教育领域发生了深刻的变革，确立了“以服务为宗旨，以就业
为导向，走产学研结合的发展道路”，明确提出了以培养高技能人才为主要任务的办学目标。
　　为推进高等职业教育专业课程体系改革，并与教材改革相对滞后现象，21世纪高等职业教育通用
教材编委会和上海交通大学出版社携手合作，组织了“高职‘双证课程、加强实训’专业课程体系改
革与教材改革”的课题研究，其中，国际商务类专业由上海思博职业技术学院主持完成了双证课程体
系改革与教材改革解决方案，并启动该专业的双证教材的编写工作。
我们组织了全国60余所高等职业技术院校及有关单位共90多位专家学者编写了这套“21世纪高等职业
教育规划教材双证系列（国际商务类）”。
　　本系列丛书是为了适应高等职业教育教学的需要而编写的，全面系统地讲授了国际货物贸易的规
则、惯例与实务操作。
　　在高职院校推行“双证书制度”，就要将学校的教学计划和职业资格标准有机地结合起来，用职
业标准推动学校培养模式和教学内容的改革，在课程系统中嵌入职业标准和职业资格证书的要求——
这既是院校实施双证书制度的初衷，也是贯彻落实“双证书制度”的关键。
　　本系列丛书具有如下特点：　　（1）定位准确：本系列教材明确为高等职业教育服务。
在编写教材时，围绕高等职业教育是培养具有一定理论水平、有较强实际技能的职业性人才这个培养
目标，改变过于重视知识的传授和过于强调学科体系的严密、完整的做法，精选适应企业工作的基本
技能和学生终身发展的基础知识，将学校的教学计划和职业资格标准有机地结合起来，充分体现社会
需要、专业特点和学生身心发展三者有机的统一。
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内容概要

本书为“21世纪高等职业教育规划教材双证系列（国际商务类）”之一。
　　本书系统地介绍了当前外贸业务中常用信函尤其是电子邮件的基本格式、拟写方法与技巧。
按照外贸业务磋商过程中各个环节的顺序，设置不同的业务情境，附有各情境下的例信，并提供了大
量的常用语句。
本书以外贸业务流程中不同环节为项目，项目下设置不同的任务，较完整地体现了外贸业务各环节中
可能遇到的写作情境。
同时，通过“知识链接”补充每个项目信函的写作技巧、文本特点、翻译难点、关键词汇等内容，帮
助读者更好地掌握该项目信函的写作要求和技巧。
每个项目还设有“操练”环节，从微观和宏观两个角度把握外贸英语信函写作的语言点和篇章结构，
起到检验和巩固的作用。
　　本书不仅可以作为涉外方面专业学生的教材，也可作为外贸从业人员及业余自学者学习用书和工
具书。
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章节摘录

　　商务信函的要求如下：　　（1）信息准确，这包括上面已经提到的日期、时间、地址、数量等
细节。
　　（2）清楚明白，所用的词汇要简明易懂，不要模棱两可。
　　（3）简洁明了，使用的句型要简单紧凑，不要套用长句复杂旬。
　　（4）提出的要求、告知的事项要具体明确、操作性强，不要含糊其辞。
　　（5）叙述力求完整，答复尽量全面，使对方清楚。
　　（6）行文礼貌，语言得体，不卑不亢，不要居高临下地使用命令语气。
　　（7）切入角度要直截了当，不要拐弯抹角，不要哕嗦，但也不能省略过多。
　　（8）接到对方来函要求，我方不管能否满足，都应及时答复。
　　（9）语言规范、语句通顺，正确使用商务术语，尽量遵循三段式或四段式。
　　1.商务信函汉译英考试要点　　信函汉译英部分应当重视两个截然不同的方面：微观上要准确，
宏观上要模糊。
英语商务信函以信息传递为主，在写作实践中需要仔细、严谨，针对日期、时间、地址、数量、百分
比、货币、长度、重量、面积、容积、图表序号等微观细节，应当准确、清楚、简洁、具体、完整、
礼貌，注意避免汉化英语。
外贸实务中，正是这些细微的方面构成了常见的主要的问题，在备考中要有目的地注意这些方面的训
练，在考试中要适当地体现出商务信函的规范化。
而在另一方面即我们所谓的“宏观”方面，即有关政治性宣传的、背景性叙述的内容，就可以编译。
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