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内容概要

本书先对现有的研究合作困境及其规避的相关文献作出回顾，结合反倾销的特点，通过评介前人研究
的贡献和不足，指出本书的拓展方向，并据此提出一个统领本书的理论假说。
在此基础上，本书从企业决策的角度出发，通过构建模型论证在反倾销中确实存在企业合作困境，进
一步分析形成企业合作困境的原因、过程和表现，并据此引出规避这种困境的机制所应具备的条件。
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章节摘录

　　其次，“全通道网络”的沟通需要耗费大量的时间，对于紧凑的反倾销应诉程序来说，许多企业
可能还没来得及进行全部的沟通进而寻找到合适的应诉合作对象，就已经进入实质性的应诉阶段，从
而使得协调难以进行，各企业只能在应诉中各自为战。
最后，由于应诉在一定程度上具有公共产品特性，为一些企业搭便车提供了可能，在信息不对称的情
况下，一些企业会隐瞒真实信息，逆向选择成为可能，使得寻找有效的应诉合作对象更加困难，例如
，一般来说，出口量越大的企业应诉愿望越大，积极性也越高，因而也就容易成为合作应诉的主要成
员，但是，当与别的企业进行沟通时，出口量大的企业为了让别的企业承担应诉的主要成本，会隐瞒
自己的真实情况，如报称自己的出口量很少，以求让别的企业去应诉而自己搭便车，或者自己承担尽
量少的应诉成本，当这样的企业数量很多时，寻找合作对象就会很困难。
　　相对于“全通道网络”信息联系方式而言，以“轮式网络”信息联系方式寻找反倾销应诉的合作
对象则有许多的优势，它使“全通道网络”中的市场运作组织化。
在“轮式网络”中，处于位置M的，仍有多种选择，其中之一是反倾销涉案企业中的一家企业，选择
之二是政府。
但是，在遇到反倾销时，以企业或政府来扮演临时协调组织者的角色，虽然比起每个企业之间相互联
系的方式节约交易费用、提高效率，但仍然会遇到信息不对称下企业隐瞒真实信息的逆向选择问题，
此外，还受到作为协调者的企业或政府在反倾销领域自身经验的局限。
因此，以企业或政府作为协调者是不合适的。
相对于企业和政府，作为非营利性中介组织的商会担当M的角色会更有优势。
　　因此，在没有商会的情况下，涉案企业之间的协商在两两之间进行，是以“全通道网络”这样的
市场方式直接寻找合作对象的，而有商会的情况下是以商会为中心，各个涉案企业与商会发生单向联
系，是以“轮式网络”这样的混合形式间接寻找合作对象的。
　　企业的契约理论把企业看作一系列契约的节点，企业家或资本所有者被看作“中心签约人”。
其实，商会也可看作是一系列契约的节点，但这些契约没有“中心签约人”。
与组成企业的契约相比，形成商会的契约其签约者主要是企业而非个人、签约者之间关系松散而非紧
密、签约后的决策机制是协商和谈判而非权威和命令。
　　⋯⋯
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