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内容概要

本书论述了广告策划的基本原理、广告战略
策划、广告主题策划、广告对象策划、广告方式策
划、广告效果测定等。
广告策划是广告运动的主
体，是达成广告目标的成功之路。
本书汲取了系
统论、信息论、控制论的基本原理，从谋划的角度
对广告活动的多种策划进行了分析和探讨。
每章
后面都有案例与案例评价，具有较强的操作性。
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法律系毕业，广告学副教授。
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研修过新闻学、广告学、公共关系学等
多门学科。

作者1988年开始从事广告科学、
艺术研究、公共关系等工作。
曾在深圳
世界建筑导报社任采访部副主任、深圳
南方广告公司业务部主任。
现任吉林省
松花江大学广告系主任、吉林省百思特
国际广告博览有限公司策划总监、长春
市广告研究会会长。
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