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前言

　　本书第一版是我在沃维克大学（UniversityofWarwick）发表的六次演讲的基础上形成的。
25年后，塞纳大学（UniversityofSiena）邀请我为那儿的高年级学生做六次演讲。
按照希罗多德（Herodotus）的说法，人不可能两次跨入同一条河流；增长理论之河在这期间已经走了
很长的路，在其中做进一步的跋涉似乎是一个很好的主意。
对这六次演讲也需要做进一步的研究。
在我童年的时候，一首著名的流行音乐中有拉·荣格夫人（MadamlaZonga）说的六个教训（你将学习
伦巴和新的康茄舞）。
我决定利用这个机会来说明我实际上是如何看待由保罗·罗默（PaulRomer）和罗伯特·卢卡斯
（RobertLucas）的两篇著名的文献所发展起来的新的“内生”增长理论，这种理论使得正在干涸的增
长理论之河又重新流动起来。
　　在做了一些重新安排后，结论出现在本书的第二部分。
这种安排也是非常紧密的：原来的六章详细地介绍了旧的“外生‘’理论，这种理论是新的研究工作
所拓展和改进的对象。
在塞纳大学的演讲是以批判的形式对内生增长理论的先驱性文献的一些关键主题进行了解说。
这方面的文献的增长使得仅考虑拉·荣格夫人所说的六个教训是远远不够的〔同样的观点见阿洪
（Aghion）和赫维特（Howitt）长达694页的著作〕。
　　在做这种讨论时我在一定程度上感觉到是如履薄冰。
很明显，我本身就是内生经济增长理论所要替代的旧的传统的一部分。
因此，我得小心谨慎，否则我的反应会被看成仅仅是一种辩护。
当然，确切地说，即使从最低的程度上来说，一个人也是很难知道自己的。
读者将会发现我对在广阔的新古典框架中将增长率进行内生化的所有标准方法是持怀疑态度的。
不言而喻，一种增长理论，如果能够内生化的因素越多，那它也就越好。
最近的理论所提出的思想的不合理性并非仅仅局限于其表面上的不合理。
我在本书第二部分所要详细讨论的问题是这样的，即一个真正的内生增长理论只有在模型中的一切条
件都是符合现实的情况下才是可行的。
到目前为止，在每一个版本的理论中都缺乏对假设的强有力的支持。
因此，我似乎处于亚伯拉罕·林肯所描述的一种很尴尬的状况：在树林中观看一场史诗般的战斗，交
替地为传教士和熊鼓掌。
　　我在塞纳大学的同事友好地邀请我去做讲演并给了我更加深厚的友谊。
每天早晨我都去旧金山广场上班。
很难想像，还能找到一个比这里更可爱的地方。
我尤其要感谢赛利纳·绍迪教授（SerenaSordi），他对我的演讲做了关键性笔记并对之进行了转录，
这使得我可以知道我实际上说了什么以及我的本意。
牛津大学出版社给予了我无尽的帮助。
我还要感谢肯尼斯·马克罗德（KennethMacleod），他帮助我在第一部分的基础上增加了第二部分。
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内容概要

　　《增长理论（一种解析）》是诺贝尔奖得主罗伯特·M·索罗的经典教科书——《增长理论》的
第二版。
在第二版中，作者增加了六章新内容。
本书开篇之作是作者于1987年诺贝尔颁奖典礼上的讲演：“增长理论及发展”。
紧随其后的是本书第一版原有的六章。
作者坚持认为，有关基本的增长理论在这些章节中仍然有最精炼的阐述⋯⋯　　本书是宏观经济学研
究生课程的必读教材，也是有关增长理论和本科生、研究生的必读之书。
它对整个经济增长理论及其演变提供了广阔的视野，是这一领域内其他任何文献所无法取代的。
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作者简介

　　罗伯特·M·索罗是麻省理工学院的经济学荣誉讲座教授。
他在本书第一版中对经济学理论的突出贡献使他赢得了1987年诺贝尔经济学奖。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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