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内容概要

　　尼德霍夫的投机信念：股市长期走好，短期反复无常！

　　尼德霍夫是一位以自我为中心的怪人，而这个人对市场波动有着不一般的洞察力。
他有时能赚很大一笔钱?但代价是他所冒的风险甚至能吓倒他的前任雇主——乔治·索罗斯，一个从不
怕冒险的人。

　　《投机教父尼德霍夫回忆录：索罗斯操盘手自白》更像是尼德霍夫的一次心灵历程。
书中充满着一位华尔街顶级操盘手的回忆和观察，他认为生活中不只包括平衡表、收入状况和价格图
。
尼德霍夫在作为一位世界级的投资者之外还是一位壁球冠军。
他出生于一个犹太人大家庭，这对他的价值观烫上了永久的烙印。
他把从一切事物中得来的经验都试图运用于市场交易中，包括下棋、赌博、赛马、音乐、体育，甚至
还包括性。
他把自己的世界观训练成一种独特的方式——逆向思考，并靠它来发现机会。
在这一点上他和索罗斯的反射理论十分接近。

《投机教父尼德霍夫回忆录：索罗斯操盘手自白》中，他也讨论了金融危机、市场趋势的循环等经济
相关问题。
尼德霍夫甚至还建立了一套市场生态系统，他把个人投资者比做食草动物，把共同基金比做食肉动物
，而将经纪公司比做分解细菌。
在最后一章里，他把那些希望迅速从市场中赚大钱的人比作大象，它们每天往返于同一路径，迟早会
不可避免的落入非洲土著在路上早挖好的陷阱中。

在《投机教父尼德霍夫回忆录：索罗斯操盘手自白》中，你会了解到很多市场心理，尼德霍夫警告读
者不要期望“用一本书的价格”学到成功的秘密。
生活就是投机，而我们都是投机客，我们投机于我们的职业生涯、人际关系、游戏和投资。
改变生活的决策能力取决于我们读取和预期事件结果的能力。
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作者简介

维克多?尼德霍夫（Victor
Niederhoffer）　　股票、债券、外汇和期货市场万里挑一的投机客，被评为美国最优秀的商品交易人
，也是乔治?索罗斯的顾问和操盘手，以及其他许多投资理财高手的导师。
　
在尼德霍夫的世界中，生命就是一场投机活动，我们全是投机客，除非赔钱的时候（这时我们叫做赌
徒）。
你我都在自己的职业生涯、人际关系、游戏和投资中冒险投机。
　　
尼德霍夫毕业于哈佛大学，并拿到芝加哥大学的财务学博士学位，长于竞争、乐于竞争，五度荣获美
国全国壁球大赛冠军，并于1976年获得世界冠军。
他在办公室中不穿鞋子，要求员工一定要看《全国问讯报》等八卦杂志，而且从不在大交易日前做爱
。
　
改变生命的决定，取决于我们有没有能力判读事件的结果。
尼德霍夫在本书中，和我们分享毕生投机、竞争和胜利的不凡见识。
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书籍目录

自序　
看我投机日元　
第1章 海滨少年：投机初启蒙　
第2章 爷爷和我的故事：关于投机的教诲　
第3章 预测与投机：投机是神谕还是科学　
第4章 在输中成长：输的教训与赢的诀窍
第5章 勇闯哈佛：自信人生二百年　
第6章 游戏与投机：相同的本质　
第7章 下棋与投机：棋盘如市场　
第8章 赌博与投机：前者是老师
第9章 赌马与投机：把握市场循环　
第10章 欺骗与投机：诡道者立于市场　
第11章 性与投机：欲望的掌控　
第12章 从象牙塔到华尔街：真我的风采
第13章 蝴蝶效应与投机：把握关联　
第14章 音乐与投机：变奏中的乾坤　
第15章 投机市场生态：和谐平衡　
尾声
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章节摘录

第10 章欺骗与投机：诡道者立于市场他喜欢的招数之一，是在人们围绕着他的时候，询问（他不打算
走的）一些道路和水道的方向，甚至下令画好地图、铺好道路，好像马上要利用一般。
然而当人们议论纷纷，猜测他的意图时，他却从容不迫地从相反的方向溜掉了。
&ldquo;神秘，神秘，成功的秘密！
&rdquo;&mdash;&mdash;一位弗吉尼亚州崇拜者，《斯通沃&middot;法克森传记》一滴水可以折射太阳
的光辉。
如果我老爸也像马蒂&middot;雷斯曼的老爸一样，以赌赛马为职业，而不是警察，那我走投机这条路
，一路走来，可能比现在富有多了。
老爸总是教导我说：&ldquo;做人要坦诚、正直，做事要踏实、勤奋。
&rdquo;而马蒂的老爸则经常揶揄地对他说：&ldquo;孩子，这次我可帮不上你什么忙，我很遗憾。
大学里的比赛往往事先已经安排好结果，就像所有其他的比赛一样。
&rdquo;欺骗无处不在，从最低层的病毒到最高级的人类，每一种生命形态都具备欺骗的能力。
如果无视这一点，必将导致灾难。
我很惭愧地承认，我第一次研究市场时，把一些建议当成圣旨。
这样的建议包括&ldquo;我发现使用长期趋势分析图表对于了解未来至关重要，让我们看一看，投机实
际上是一种具备高度可视性的活动&hellip;&hellip;找一找那些不断重复的周期和循环。
当箭头向上或向下运动时就把它标出来，然后测一下波峰与波谷之间的时间间隔&rdquo;，又比如
，&ldquo;市场会经历活跃和沉闷两种时期，出现有趋势和无趋势的状况。
拿出一把尺子来，画出趋势线，并且开始跟随趋势。
虽然市场发生了变化，技术指标却不会变&rdquo;。
再如&ldquo;通过态势分析，比如观察价格及其他变化就可以着出市场运行的趋势，所以你可以使用不
同的指标来确定这一趋势&rdquo;。
这些简洁有力的说法并不是我编造的，是我从本地书店里六本最畅销的技术分析书籍中摘录下来的，
其中一两处说法经过我调整，以免读者看出作者是什么人。
35 年前，我完全相信这些&ldquo;高明&rdquo;的指导。
今天，恐怕许多人同样会把这些话奉为金科玉律、至理明言。
我曾经遵照这些建议行动，却发现那些掠夺者像鲨鱼一样聚集在我的周围。
我经历了5 次重大教训才知道，事物的表象和实际很少是一样的。
谨慎与不信任：欺骗的经济理论社会经济学家奥利弗&middot;威廉森，提出一种经济行为理论，假定
企业根据大致相同的原因，表现出与动植物相似的行为。
他的理论被称之为&ldquo;交易费用经济学&rdquo;，认为&ldquo;交易成本的经济因素，是选择某种资
本主义组织，而不选另一种的主要原因&rdquo;。
他提出三层的结构，解释企业组织或机构如何取得效率：那些基于个人信念和行为支配下的契约关系
，必须受到机构环境的以制度为表现形式的管制。
詹姆斯&middot;麦迪逊是第一个研究这一主题的美国人。
他在《联邦主义者报告书》中指出：&ldquo;由于在人类中总存在一定程度的堕落与邪恶，所以猜疑与
谨慎从某种程度上也就220 是必不可少的了。
&rdquo;威廉森把这种堕落与邪恶称之为&ldquo;机会主义&rdquo;，就是利用阴谋诡计追求私利的行为
。
组织发展出限制和管理规则的目的，就是尽量扩大利润，同时考虑到人类交易行为中狡诈，或者，换
一种说法，一种人性中的机会主义的性质，&ldquo;减少机会主义在交易成本经济学中扮演重要的角
色&rdquo;。
交易成本经济学指出，个人的买卖决定，包含三个要点：（1）价格；（2）风险（包括阴谋诡计）；
（3）对抗风险的保护措施。
如果一个社会的规范、风俗、产权、契约法律和法庭能够成功的抑制机会主义，那么用于防范风险的
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那些保护措施也就成为多余，而这又会大大降低交易中的成本。
相反，如果在一个社会中的机会主义盛行，这便会导致成本高昂的防范措施，经济组织则会倾向于通
过一体化来把尽可能多的交易纳入一个组织内部。
当然组织里的雇员仍然存在机会主义的问题，但这种一体化的等级组织可以先发制人。
换句话说，内部事件都在内部解决，不必诉诸于法庭。
此外，组织可以改变限制因素，或制订新规定，用命令控制员工，也可以尝试从雇员的内心世界来改
变他们，如通过各种宣传来影响雇员的思想，以此来引导他们服务组织的管制。
欺骗的原则欺骗的生态和经济学理论可以运用到任何领域。
我决心专心研究人生中最三个最常见的领域---战争、运动和大自然---以此拉开研究市场中欺骗的序幕
。
我的个别研究很快就衍生出一个假设。
一开始时，两个集团进行激烈的生存竞争，大部分的精力都耗费在直接战斗上。
猎食者与猎物在它们各自的攻守战术上，都变得极为高明，因此，间接的手段可以使双方都节省精力
。
在每个领域中，都有花样繁多的欺骗技巧，这样让生命可以延续，不必全浪费在直接对抗上。
但是接着有一些&ldquo;天才&rdquo;，发展了一种更好的防卫或者进攻技巧，不管这是深思熟虑的结
果，还是偶然的运气。
这一技巧通过基因遗传、规范、语言等形式一代代延续下去，同时这些利于生存的欺骗技巧本身又在
不断的演化。
但是最后，另一方对这种新策略，也会发展出对策。
攻守双方经常不断的进化，以保持均衡。
这种交错式的发展，在军事上称为军备竞赛，在生物学上称为共同进化。
兵不厌诈许多动物演进出一两种欺骗的手段，但人类是高等动物，需要时，随时可以想出欺骗的方法
。
人类常常随心所欲，把基本欺骗方法混合和搭配运用。
不需要欺骗时，人类可以节省他们大量的精力。
想找到人类这种特殊才能的明显例子，最容易找到的地方是在战争中。
许多军事专家一致认为，担任伦敦《泰晤士报》战地特派记者40 余年的李德尔&middot;哈特是这方面
的最高权威。
他对于他称之为迂回方法的效力和广泛运用，提出以下的结论。
迂回方法至少可以视为是欺骗的&ldquo;兄弟&rdquo;。
我在研究一系列军事战役的过程中，首先看出间接方法胜过直接方法。
我原来只是想寻找战略上的启示&hellip;&hellip;却开始了解到迂回方法的运用范围大多了，它见诸于生
活的每一个角落，它是人生法则，也是一种真实的哲学。
在一些人为因素控制的问题中，在一些由于过度强调自身利益而导致的意志的冲突中，迂回方法则是
在实际中解决这些问题的关键。
在这些情况下，直接的攻击往往会带来顽固的抵抗，这增加了解决问题的难度。
当你想别人接受不同的观点时，你最好采用一种不会引人怀疑的渗透方法，或是从侧翼展开进攻，这
样便能轻而易举把事情扭转过来。
这种迂回方法在政治领域中受到普遍的欢迎，在商界有一句格言：&ldquo;如果你劝说你的上司接受一
种新观点，最稳妥的方法就是说服他相信这是他的观念！
&rdquo;就像在战争中一样，目标是不战而屈人之兵；而要达成这一目的，最好的方法是让对方自动撤
除防御。
哈特检讨了古今数十场著名的战役，引用了许多篇章和诗句，说明欺骗怎样带来重大的胜利。
纵观历史，我发现有三个例子可以说是成功战役的典范：诱饵、致命礼物和拦路打劫。
诱饵《旧约》士师记第四章第十二节中，提供了一个古代军事欺诈和诡计的例证。
一只由西西业率领、装备了&ldquo;900 辆铁战车&rdquo;的威力强大的迦南人军队，准备攻击以色列。
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迦南人的计划很快传到以色列人那里，于是女祭司狄波拉建议伯拉克国王立刻组成一支由1万以色列
人组成的武装力量，并带领他们藏在泰伯山的山腰上。
狄波拉派出一小支军队引诱西西亚的大军沿河岸进入泰伯山下的一片沼泽地，在那里所有的重型战车
都陷入淤泥，无法移动，这时伯拉克的军队从山上蜂拥而至，把迦南人打得落花流水。
致命礼物木马屠城记的故事家喻户晓。
希腊人经过10 年浴血奋战，运用数万甲兵，获得最有力量的神的帮助，运用最先进的武器装备，再加
上依靠阿奇利斯、尤利塞斯、艾格米蒙等英雄的努力，仍无法攻陷特洛伊固若金汤的城防。
尤利塞斯最终不得不采用欺骗的策略，他设计出一只木马并把军中20 名最勇猛的土兵藏在马腹里，其
他军队拔营而归，坐船行驶到田纳多。
木马被特洛伊人运进城内，到了晚上，希腊人从木马里钻出来，杀死守门的卫兵，打开城门，终于摧
毁了特洛伊城。
我研究和特洛伊木马有关的主要资料，例如荷马于的《奥德赛》、弗吉尔盂的《埃涅阿斯纪》和奥维
德榆的《变形记》时，最使我震惊的便是希腊人实施的并赖以取得战争最终胜利的层出不穷的欺骗技
巧。
我大致计算了一下，发现至少有5 个地方可以堪称令后世所有欺骗值得模仿的样板。
&hellip;&hellip;
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媒体关注与评论

维克多&middot;尼德霍夫倜傥不群、博采多纳，带领读者从海滨小城到华尔街，一路走来，屡屡驻足
有趣的景点，从而撰成独到的见识洋溢全书的大作，对专业人士和门外汉一样有用。
&mdash;&mdash;乔治&middot;索罗斯，技术派精神领袖、全球著名投资大师尼德霍夫有如财务学领域
中的培根。
与金融理论家持有的烦琐哲学相反，他致力于观察数据，希望从中找到异常现象，而且真的找到不少
异常现象，从而在充满随机现象的事业生涯中大放异彩，最终写出见解深刻的《投机教父尼德霍夫回
忆录》。
&mdash;&mdash;纳西姆&middot;尼古拉斯&middot;塔勒布，全球畅销书《黑天鹅》作者做了 40年的交
易商，我认识了成百上千的优秀商人，我相信成功商人最起码的典型特质就是随机应变。
生意场上至关重要的因素就是懂得如何面对失败和如何卷土重来，而尼德霍夫的身上正体现了这种素
质。
&mdash;&mdash;亨利&middot;夏特金，夏特金&middot;亚伯&middot;卡尔文有限公司本书是第一本以
投机为主题的饶富深意的著作。
成功的投机和下棋、钓鱼、打牌、打网球、绘画、音乐一样，都是优雅的艺术。
尼德霍夫把每个领域中最美好的一面呈现出来，告诉读者其中的原则是如何丰富一个人的生命和财富
的。
&mdash;&mdash;马丁&middot;艾德斯顿，Boardroom出版公司总裁如同尼德霍夫本人的生活是
将&ldquo;天方夜谭&rdquo;转化成&ldquo;习以为常&rdquo;一样，这本书本来可以命名为《毫无可能》
。
但是谁能料想他的讲述是如此精彩纷呈、引人入胜，以至于读者仿佛已亲身卷入了一位非凡人物的职
业化和充滿智慧的生活。
&mdash;&mdash;罗伯特&middot;凯怀特，凯怀特通讯社创始人本书寓教于乐，书中所展现的洞察力和
跨学科关系，不仅是关于金融市场的建设性意见，而且是关于世界如何运行的阐述。
本书内容引人入胜、发人深思。
&mdash;&mdash;赫伯特&middot;伦敦，纽约大学人类学教授 
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编辑推荐

★金融大鳄索罗斯郑重推荐★新一代交易者的必读圣经★第一本以投机为主题的饶富深意的交易经典
★顶尖操盘手的心灵历程、投资观察和获利策略
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