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内容概要

世界上只有想不到的事情，没有办不到的事情。
把木梳卖给和尚，听起来真有些匪夷所思。
但是上面的故事之中阿丙做到了，并且十分成功。
他之所以成功的秘诀是什么呢？
口才，也就是良好语言表达能力是促使他成功的关键。
由此，你知道口才在直销过程中的重要性了吧！
可以说，绝妙的口才，良好的语言表达能力，就像是一把挖掘人生财富金矿的利器，它会给你带来意
想不到的收获，将直接影响到你事业的成功。
这一点在直销行业中显得尤为重要。
既然如此，想要获取成功的你，为什么不加紧口才的修炼呢》？
    那么，什么样的口才才是真正的好的、绝妙的口才呢？
怎样才能提高语言表达能力，提高自己的口才含金量呢？
这便是笔者编撰本书的目和宗旨所在。
打破原有的在人们思维意识中口才的误区，以一种新的观点，全面系统地介绍有关口才方面的知识，
会让你在最短的时间内突破口才极限，使得你的口才有一个质的飞跃。
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