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内容概要

本书由两位在美国企业培训界知名度颇高的作者撰写。
史迪夫·钱德勒是商业畅销书作家，萨姆·贝克福德被誉为“小企业百万富翁”，在美国家喻户晓。
二人曾合作撰写了多部商业畅销书籍，同时创办了针对创业者需要的训练班和网站、咨询公司，对于
创业者在不同阶段可能遇到的问题，了如指掌。
    本书根据大量案例，将经营者在创业和发展不同阶段遇到的问题分为九类。
“九大谎言”，按通常的说法，就是“九个误区”，如果照中国俗话，也可以说是”九个坎”。
    创业之初，入行者无疑都满怀憧憬，却也都两眼一摸黑，四处求教生财之道。
本书告诉读者，你们听到的许多所谓“真理”是错误的，它们只会误事，让你落入陷阱，是名副其实
的”谎言”！
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作者简介

史迪夫·钱德勒（Steve Chandler）美国商业畅销书作家．也是蜚声全美的公共演说家．他的八本书—
—包括《激励自己的100种方法》和《重塑自我》被翻译成11种语言。
他还为《财富》杂志500强企业中的30多家企业以及数以百计的小企业提供指导培训。
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书籍目录

引子：持怀疑态度的信贷主管  谎言一：赚钱只靠方法  谎言二：创业必须有钱  谎言三：起个好名字最
重要  谎言四：经验越多越好  谎言五：降价可以促销  谎言六：发财靠精打细算  谎言七：客户让人搞
不懂  谎言八：求人不如求己  谎言九：人在商海，身不由己 结论：真理是可以学到的
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章节摘录

　　谎言一：赚钱只靠方法 　　我们会原原本本地告诉你成功的企业经营之道。
不过在此之前，还必须先解决一个问题，这个问题是如此重要，以至于忽视它就意味着失败。
　　大部分人确实忽视了这个问题。
他们迫不及待地想知道企业经营成功的方法，好像知道了方法就胜券在握了。
然而，这是错误的，他们还需要比“方法”更加重要的东西——那就是取得成功的“意愿”。
　　除非你产生了强烈的意愿，否则不要轻易尝试。
假如你没有这种冲动，甚至不要开始工作。
最好你能够关上一天门，悠闲地散散步，然后问问自己：“我为什么要做这件事呢？
”　　列出你在这桩生意上获得的成功带给你和家人的各种好处——这里说的不是一般的成功，而是
极大的成功——然后再来回答这个问题。
向自己提出这个问题，然后把答案贴在一个显眼的地方。
　　一个叫弗朗辛的年轻女士从来没有和自己进行过这样的对话。
当然，我们无法确认这一点，但事情很明显，她从来没有完全弄清楚自己到底想做什么。
　　弗朗辛在距离萨姆公司不远的地方开了一个咖啡店。
一天，她开门营业之后，萨姆来到她的店里买咖啡，顺便和她闲聊起来。
　　“我的公司在这条街的那头儿，”萨姆说，“你的生意怎么样？
”　　“还凑合吧，”弗朗辛这样回答。
对于刚刚创业的人来说，她看上去似乎已经获得了成功：她衣着光鲜，没有穿加盟店的制服，停车场
里价值4万美元的汽车也是她的——萨姆曾看到她从那辆汽车里面走出来。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《商界九大谎言》美国企业培训大师对入行者的忠告。
　　这本书说的是可能正在妨碍贵企业发展的九个谎言：你认为这些谎言是对的？
噢，对不起，那么这本书恰恰就是为你写的。
　　赚钱只靠方法　　创业必须有钱　　起个好名字最重要　　经验越多越好　　降价可以促销　　
发财靠精打细算　　客户让人搞不懂　　求人不如求己　　人在商海，身不由己
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