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前言

一场演讲产生的巨大效益王鼎琪2006年，在一场演讲会上，我认识一位文武双全的奇女子，著有100多
本畅销书的作家吴锦珠，我称她为贵人。
她出版了我的第一本书《给我记住》，第一个月的销售量即突破一万本。
接着知名书商找上我，第二本畅销书《拜托，英文单字根本不用背》也诞生了。
在锦珠的推荐下，我荣幸地采访到240个世界媒体都争相采访的泰国版唐纳川普一一西里瓦先生，出版
了第三本书《如何用10元三明治战胜麦当劳》的故事。
在2007年4月问亚太保险大会上，来自20多个国家和地区的一万人聚集在台北小巨蛋听讲，我是舞台上
的主持人。
此次，为我打开国际舞台的开关，开始在印尼、美国、泰国、墨西哥等地与国际名嘴结识。
2007年10月，在中国内地山东的5000人大会上，遇见我心目中永恒的智星，尊敬的风云人物一一梅第
，开始了这本书的筹备工作。
2008年，感念贵人锦珠，我记得她曾希望将梅第的精神与故事，传承给社会大众以帮助更多人。
暗地里，我开始运作这本书的邀约。
同年，我与锦珠飞行万里来回三次，就梅第成功的事业、精神进行采访，在我人生中，开始另一个里
程碑。
我要学习他的谦卑、礼貌、柔软的身段、服务的热诚，与夫妻关系的经营。
这本书诞生的背后，是三年的酝酿，老天的帮忙，是恩典、是信赖、是感恩的结果。
特别感谢这段美丽的回忆中，在异乡默默帮助我的朋友们：Dr．YehCouples，MelodyLu，MeilingChee
，Tim-wei，K．C．Tang，以及当时国际性的保险主办单位，Jason蔡与中国内地的谢老师。
最重要的是，感恩梅第这对夫妇对我的疼爱，及锦珠作家的信念与妙笔，精彩细微的勾勒出很多感动
的画面。
人生中难寻贵人，却易做自己的贵人，若能追寻善知识，行之而播之，你我皆是幸福快乐之人。
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内容概要

　　87岁的美金千万富翁梅第·法克沙戴，全球保险界尊称他为：永远的世界第一！
　　一个连英文都不会说的伊朗移民无名小卒，如何跃升为美国亿万富翁？
一个洗衣服、端盘子的小弟，如何获得双硕士学位？
　　一个保险门外汉，如何缔造美国大都会人寿，数十年来的销售冠军，荣居42年MDRT(美国百万圆
桌)的终身会员？
　　56年来坚持从事金融业至今，无惧地走过世界大战经济危机、石油危机、亚洲金融风暴到全球金
融海啸，他如何在信贷危机、股市崩盘、裁员风浪中，给国人拥有重新学习正确的财务观念与如何拥
有正面积极的金融知识与投资态度？
　　“诚实至上、将心比心、知识就是力量、工作就是娱乐、绝不气馁天下无难事。
”是2008年获选为“美国风云人物Who is Who”殊荣的梅第，白手起家成功致富的5大秘诀。
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作者简介

吴锦珠，经历畅销书作家、专业讲师曾任报社记者、杂志社，出版社总编辑等职著作《爸爸请你不要
走》(广场文化)《千万年薪保险巨星》(商智文化)《超速成功五十招》(时报出版、北京团结出版)《富
贵一世人》(时报出版)《保险巨无霸》《保险致富绝招》(元尊文化、北京中国工人出版社)《保险弥
勒佛》《为着竞争》(元尊文化)《台湾领带业的鼻祖》(成智出版)《跨世纪保险高手》(方智出版)《保
险红不让1》《保险红不让2》(文桥出版)《成功看得见》《专注》《尊严》《创造》《不同凡响》《
赚钱追着跑》《无我》《全家的喜悦》《一生不怕难》《21世纪新保险企业家》(实践家文化出版)《
阿凤传奇》(北京牛宅文化)《企业保险劳资双赢》《千万年薪等你领》(书泉出版)《出路》《保险e级
棒》《意念行销魅力无穷》《职域行销谁与争锋》《美丽人生荣耀颠峰(东观国际文化)《销售投资型
商品致富秘芨1》《销售投资型商品致富秘芨2》《第三项修炼》《10元三明治如何战胜卖当劳》(世茂
出版)《劳工退休金新制完全剖析》《不是第一就是最好》《保险有锭律人生无忧虑》《e网钱进》(商
讯文化)《我受够了》(商讯文化、江西21世纪出版)《如何创造中国第一》(联合文学)《给我记住》(晶
冠出版)《情意无价》《前瞻》(中华保险与理财规划人员协会)⋯等100多册国际畅销书
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书籍目录

自序推荐序一场演讲产生的巨大效益／王鼎琪作者序梅第，永远的世界第一／吴锦珠第一篇　知识请
简述您幼年家庭、成长背景请问您在哪些方面受父亲影响最大小学毕业后您曾休学一年，如何说服父
亲让您继续升学请问您当时对美国的印象如何您当年从纽约如何辗转到犹他州初到美国您如何克服语
言上的障碍为何美国是个只要努力，就能成功的国家请问求学期间，您怎样比同学更努力用功您此生
中成交过最大的一笔生意是什么未入保险界前，您从事过哪些工作您在洗衣店工作，都得到什么启发
为何说选择保险行业，是您无可奈何的选择克洛斯借您五本保险书籍，如何改变您的一生您看完这五
本书后，对保险业了解了吗进入大都会人寿，当收账员的第一反应是怎样请问您如何挑战“地狱厨房
”第二篇　无惧请您为保险下个定义保险的功能与贡献如何把每个困难，都看做是一种机会您如何永
保积极正面的思考您成功的关键是什么为什么说要辞职，也要先赢得胜利成交第一张保单的过程您未
升任保险顾问前，如何设定目标激励自己您如何突破神奇的100万美元业绩目标请讲讲成交100万美元
保单的技巧“用50美元，赚取500万美元”的成功案例为什么您的粉丝将自己和儿子的名字命名为梅第
如何满足客户的需求如何针对不同年龄群客户，规划合适保单如何打开销售大门第三篇　坚持梅第成
功的五大原则请问您经营保险的成功法则何谓“新瓶装旧酒”新人如何开拓客源成交保单如何以故事
来提升行销效益行销尾声如何顺利成交如何有效安排一天的作息如何设定明确目标与时间规划如何从
有恨时间中，增加与客户面谈的机会您如何有效做好时间管理如何善用“黄金销售时段”如何善用零
碎时间创造业绩如何让工作清单立大功您快乐工作的三大原则是什么第四篇　超越如何销售“黄金未
来”您如何看待百年金融大海啸请问您在服务上的独特做法荣获42年MDRT终身会员的感想MDRT的
精神，对您有何启发在与众多保户面谈中，有无让你尴尬的事您销售的成功关键是什么如何提出双赢
的好问题如何吸引客户的购买欲望我亲戚朋友都在做保险，没必要跟你买如何处理客户的讨价还价我
要跟太太(老公)商量后再决定客户说要考虑考虑怎么办如何发挥行销的创意如何以资产规划，成交高
额保单第五篇　精彩您巡回全世界几个国家和地区演讲您成功人生的驱动力是什么知识就是力量您心
目中的英雄是谁您常自勉的座右铭是什么WINNERS VS LOSERS胜利者与失败者给保险从业人员的建
议与期勉健康养生的长寿之道在梅第的字典中，永远没有“退休”两个字附录国际保险大师梅第—
—87岁超级业务员的奋斗人生龚招健当冰岛美女嫁给伊朗帅哥
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章节摘录

请简述您幼年家庭、成长背景我叫梅第·法克沙戴(MehdiFakharzadeh)，是伊朗人。
父亲是白手起家的零售商与不动产开发商人阿里·法克沙戴(HaiAliAsghar)，所生的25个小孩中之长子
。
你一定很惊讶于25个小孩？
是的，我家有25个兄弟姐妹，母亲在我6岁时，因病被误诊不幸去世。
对于童年的记忆，是父亲辛勤工作、吸取知识及坚强的毅力。
我很崇拜父亲，在德黑兰念小学时，就以父亲为偶像，他的勤劳与毅力让我一生受惠。
父亲严格地遵循着伊朗的习俗及传统生活，他的经济状况不错，但每天仍是太阳升起，就勤奋努力的
工作。
世人提及位于亚洲西南部，属于中东国家的伊朗，就联想到丰富的石油，伊朗石油生产力和石油出口
量，分别位居世界的第四和第二位。
伊朗地理大多是高原与山脉，只有在海边的一小部分是伊朗平原。
伊朗民族都十分重视辛勤工作与知识，我深受影响。
伊朗文化的重要特性是，寻求社会的正义和公平。
敬老尊贤和对外宾的殷勤款待，是伊朗的传统礼仪。
幼年从伊朗工匠、织布工人认真工作的态度，启发我热爱自己的工作，并引以为豪。
他们工作时，总是睁大眼睛盘腿而坐，花费几天甚至几星期的时间，细腻又耐心地镶嵌举世闻名的银
器、铜器及漆器。
坐在织布机前的工人，聚精会神专注编织着错综复杂的流畅图案，制造出举世闻名，好似天鹅绒般轻
薄柔软的波斯地毯。
请问您在哪些方面受父亲影响最大在伊朗家庭中，父亲的地位是至高无上的。
身为零售商与不动产开发者的父亲，是一个辛勤工作、勤勉与诚实的好模范。
他一直非常勤快工作，从没有停止过。
他强调伊朗的传统及教义，辛勤工作、知识与毅力，以及教育我们帮助他人的重要性。
父亲出生才六个月大时，我的祖父就去世了。
白手起家的父亲自小独立坚强，酷爱帮助别人。
他曾免费提供房屋给38位贫民居住，也常捐款给需要救助的贫户。
我成功的五大原则：诚实至上、将心比心、知识就是力量、工作就是娱乐、绝不气馁。
都是受父亲影响，我再次强调父亲是我的偶像。
小学毕业后您曾休学一年，如何说服父亲让您继续升学小学毕业后，我的父亲阿里，一个白手起家的
商人对我说：“梅第，实务经验就是最好的教育。
学校教育可以给你的东西，你都已经学习到了，现在你应该回到家里店面帮忙做事。
”非常听话的我，有一年的时间没有到学校念书，这也是我童年中，最不快乐的一年。
很喜欢读书受教育的我，一边帮忙家中生意，一边天天不断诚挚地向父亲恳求，让我再重回学校接受
教育。
“敬爱的父亲大人，现在的我需要的是知识，否则，我会落在他人之后。
接受教育的高低，意味着将来成功机会的有无，我非常需要机会来实践我的抱负。
”我也发挥借力使力的好方法，请求我受过高等教育的姐夫欧梅德丹雅尼，一起帮我向父亲求情。
“如果没有受过良好的教育，我不会有今天的地位，让梅第到学校念书吧。
”这是姐夫让严厉父亲态度软化，同意让我继续升学的关键话。
父亲答应让我回到学校去念书，但必须要半工半读。
喜出望外的我，特别珍惜再次重返学校受教育的机会。
一边在父亲的店里工作，天天早起晚睡，一边利用清晨和夜里的时间来用功念书。
每逢大考前，我都在清晨5点前起床，找个可以远离商店嘈杂的安静地方专心念书。
就这样半工半读，我完成了高中学业，并于1946年毕业于德黑兰大学法律系。
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法律学院毕业后，我并不因此自满，内心充满要到美国拿经济学博士学位的远大目标。
当时许多伊朗的达官显要，都会把子女送到美国犹他州普浮柔的杨百翰大学就读，因为当年杨百翰大
学的校长克林哈利斯(FranklinS．Harris)，曾在伊朗担任多年的农业顾问。
然而这个赴美留学的愿望，父亲总是百般不同意。
跟父亲提了两年，他还是摇头说不。
后来父亲见我意志坚定，也就没再反对。
精诚所至金石为开，说服父亲同意让我出国，是我此生中成交过的第二大笔生意。
在伊朗成长的过程中，我对知识的探索有极深的渴望。
幼年时期我常听老人家说：“成功之钥不在年龄的多寡，而在脑袋里装有多少东西。
”我对知识追求的狂热，在生命中发挥了无限的优势，印证知识就是力量。
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编辑推荐

　　87岁的销售巨人，全球保险界尊称他为永远的世界第一。
　　一个连英文不好的伊朗移民无名小卒，如何跃升为美国销售冠军？
　　曾与美国前总理里根，一同出席“纽约业务领袖俱乐部”的梅第，数十年来每天早上4点半起床
，坚持经营保险54年的第一。
演讲行遍超过全球56个国家和地区。
　　走过世界大战经济危机、石油危机、亚洲金融风暴、全球金融大海啸；让坚持凡是做得到的梅第
，引领您冲出低谷，迎向高峰！
　　字典中没有失败两个字的梅第，诚实至上，将心比心、知识就是力量、工作就是娱乐、绝不气馁
、天下无难事。
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