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内容概要

自从人类社会出现了商品，销售就开始伴随着我们，如影随形。
推销员也从此与我们密不可分，在现实生活中，无论是否做过推销员这一职业，人人都会有过推销的
经历，推销一种想法，推销一个观念，推销自己。
纵观我们的成长过程，又何尝不是一个推销的经过呢。

    本书的主要特色有以下三个：建立了一个比较完整的销售理论体系；用文学的方式把一种专业理论
变得趣味盎然，引人入胜；能够激励人心。

    本书作者以其智慧的语言，虚构了一个由孔子、老子、孙子、基督和球童徐旗5人共同组成的销售团
队，并借助他们的精彩经历和风趣对白，从面试加入销售队伍开始，按照推销员成长的过程，介绍给
读者成为一个优秀推销员的经验和诀窍。
全书循序渐进地介绍了推销的常识，如何进行推销实践，在推销过程中如何寻求突破口，运用科学的
方法进行销售，建立高效的销售团队，如何建立销售渠道等。

    人人都是推销员，只要你具备热情、爱心、智慧和努力!推销是一门艺术，一门需要综合各种才能的
艺术。
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