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内容概要

本书多角度、多层次全面论述了保险营销的一般方法、技巧、谋略，全面揭示了保险营销成功的真谛
，帮助广大的保险营销员寻找到成功的营销方法。
本书内容丰富多彩，集营销方法和技巧、营销话术、创意营销、拒绝话术、营销兵法谋略之大成，各
个篇章独具特色，实为国内目前内容最齐全、对广大的保险营销员的工作最具实战指导性的宝典。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<保险营销员成功营销宝典>>

作者简介

黄景清，工学硕士，1991年毕业于成都理工学院，到广东省测试分析研究所从事科研工作，后来从事
营销研究特别是保险和保险营销研究，也曾从事保险营销工作。
著有多部探讨保险理论以及实践的专著。
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书籍目录
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户推销您的形象    柴田和子怎么推销自己  知人知面又知心    知多一点客户的基本情况    知多一点客户
的心理    知多一些客户的消费需求  做推销就是做关系    人情是推销的基础    好的关系助您成功    莱特
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